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PRESENTACION

«Solo hay un bien, el conocimiento,
v s6lo un mal, la ignorancia»

SOCRATES

Siendo el espacio de didlogo y difusion de la investigacion que es Tiempo Economico,
Revista Universitaria de Economia, es un verdadero gusto para la publicacion presentar
ante ustedes, el tiraje correspondiente al niimero 51 del segundo cuatrimestre de 2022,
en una compilacion de cuatro articulos de amplia variedad tematica que nos permiten
sumar distintos elementos para entender a la realidad desde diferentes aristas, abarcando
amplias dimensiones y entornos econémicos, politicos, sociales y culturales.

Abrimos este nimero con una relevante revision de la literatura en la Economia Con-
ductual, bajo el titulo: «4vances y perspectivas de la economia conductual: su influencia
en las politicas publicas regionales de América Latinay, contribucion de Maria José
Suazo Sanchez, egresada de la Licenciatura en Economia, de la Universidad Auténo-
ma Metropolitana Unidad Azcapotzalco. En este ensayo la autora esboza la relevancia
de la Economia Conductual y del Comportamiento, lo que ayuda a la comprension e
influencia a la toma de decisiones de los individuos. Esta novedosa perspectiva toma
principios de la psicologia para abstraer a la compleja realidad econémica, por lo que su
marco teérico ha sido tomado como base de referencia para el estudio y desarrollo de
politicas publicas. De este modo, un aporte de este articulo radica en tomar como base
los principios de la Economia Conductual para abordar distintas problematicas econo-
micas, sociales y del bienestar como la educacion y la salud, tomando como ejemplos
aplicaciones en algunas regiones de América Latina. De este modo, de acuerdo con la
autora, los tomadores de decisiones en la esfera publica pueden disefiar lineas de accion
efectivas y eficientes tomando en cuenta las diferencias de los individuos asi como sus
motivaciones e incentivos.

La Teoria de la clase ociosa de Thorstein Veblen invita a realizar reflexiones para
comprender el dinamismo en el consumo de la sociedad actual. En este sentido, Carlos
Vladimir Ruiz Rubert, egresado de la Licenciatura en Economia de la Universidad Au-
tonoma Metropolitana, Unidad Azcapotzalco, presenta un ensayo donde revisa los con-
ceptos fundamentales de esta discusion en el trabajo titulado: «Andlisis de una sociedad
esnobista: reflexiones sobre la Teoria de la clase ociosa de Vebleny. En este aporte, el
autor invita a cuestionar normas y valores que definen o guian las decisiones de consumo
de los individuos y que a pesar de los vertiginosos cambios sociales, cientificos y tecno-
logicos, se presenta como una constante la busqueda del estatus y prestigio, por lo que el
origen del consumo ostentoso y la influencia de la denominada clase ociosa (denominada
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como «no productivay) es fundamental como marco de referencia en la distorsion de
prioridades y aspiraciones, descritos de acuerdo con el discurso de esta exposicion, en
este mundo contemporaneo absorto en el consumismo.

El estudio de la productividad y su impacto de la Economia Regional abre nuevos
espacios de discusion para la elaboracidon de politicas publicas mejor dirigidas. En este
matiz, Leonardo Pérez-Victorino, alumno de la Maestria en Economia (ME) de la Uni-
versidad Auténoma Metropolitana, Unidad Azcapotzalco, presenta un estudio titulado:
«Productividad laboral y especializacion en el sector servicios: un andlisis del comer-
cio al por mayor en el norte de México, 1998-2018». En el trabajo, el autor enfatiza la
relacion entre la productividad laboral y la especializacion en el sector del comercio al
por mayor en un espacio territorial de veintitrés microrregiones en la frontera norte de
México, durante el periodo 1998-2018. Para elaborar su exposicion, el especialista parte
de una estrategia metodologica que incluye un analisis sociodemografico, el calculo de
coeficientes de localizacion econdomica (QL) y de participacion relativa (PR) asi como
de la propuesta de un modelo de datos de panel utilizando el procedimiento Arellano-
Bond para evaluar esta relacion. La investigacion concluye que existe cierta evidencia
de una relacién bidireccional, entre la especializacion y la clase de actividad, medida a
través del coeficiente QL y PR, cuya dependencia tiene cierta variacion de acuerdo con
la clase de actividad.

Cerrando esta edicion, Oscar Mohamed Goémez Orduiia, egresado de la Licenciatura
en Economia, UAM Unidad Azcapotzalco, presenta un estudio donde destaca los fac-
tores que influyen en el gasto que los hogares mexicanos que destinan a la salud, tema
trascendental después de la emergencia sanitaria mundial por la Covid-19 con un articulo
bajo el titulo: «Afiliacion a servicios médicos y factores que influyen en el gasto en salud
de los hogares mexicanos: 2020 y 2022». Para realizar su exposicion, el autor parte de
la estimacion de un modelo Tobit utilizando datos de la Encuesta Nacional de Ingresos
y Gastos de los Hogares (ENIGH) de los afios 2020 y 2022 para examinar variables re-
levantes como la afiliacion médica, la presencia de personas con discapacidad y el nivel
educativo del jefe de hogar que impactan en la asignacion de ingresos al gasto en salud.
Se destaca a lo largo del trabajo, la importancia de estas variables en la toma de deci-
siones econdmicas dentro de los hogares en México, revelando variables determinantes
como la proteccion social y la educacion siendo factores determinantes en la reduccion
de gastos catastroficos en salud. Los resultados de esta investigacion indican que los
hogares con miembros afiliados a servicios médicos formales y con jefes de hogar con
mayor nivel educativo tienden a presentar un menor gasto en salud, en contraste que con
la discapacidad de algin miembro del hogar, este gasto incrementa de forma significativa.

Tiempo Economico en su edicion 51, agradece ampliamente a todas y todos los cola-
boradores que han depositado su confianza en la continuidad de este proyecto de difusion
universitaria: desde autoras, autores, revisoras, revisores, lectoras y lectores, siendo un
verdadero gusto invitarlos a continuar participando en él, de este modo la publicacion
seguira siendo un canal de comunicacién siempre abierto al didlogo, sin mayor requisito
que el rigor académico.

Lic. Carlos Roque Rodriguez
Director de la revista Tiempo Economico
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Resumen

Alrededor del mundo, la relevancia de la Economia Conductual o del Comportamiento (EC)
ha ido creciendo, ayudando en la comprension e influencia sobre la toma de decisiones de los
individuos incorporando sus contextos psicologicos, historicos, sociales, culturales y geografi-
cos, entre otros. La EC utiliza principios de la psicologia para entender la realidad econémica
del mundo; la aplicacion del marco teorico y analitico de esta vertiente se ha desarrollado
en el estudio de las politicas ptblicas de los paises. Se han abordado desafios economicos,
sociales y del bienestar como la educacion y la salud utilizando los principios conductuales
especialmente en Latinoamérica. A través de esta vertiente economica los policy makers y las
organizaciones gubernamentales pueden disefar lineas de accion para dirigir el comportamiento
de los ciudadanos hacia el bienestar comtin con resultados efectivos y eficientes tomando en
cuenta las diferencias de los individuos.

Palabras clave: Comportamiento, microeconomia, politicas publicas
Clasificacion JEL: D9, Y80, D91

Egresada de la Licenciatura en Economia, Universidad Auténoma Metropolitana, Unidad
Azcapotzalco. Correo electronico: al21820109495@azc.uam.mx.

TIEMPO ECONOMICO / UNIVERSIDAD AUTONOMA METROPOLITANA / VOL. XVII / NUM. 51/ MAYO-AGOSTO DE 2022 / PP. 5-17 / ISSN 1870-1434



MARIA JOSE SUAZO SANCHEZ

Advancements and Perspectives of Behavioral Economics: Its Influence on Regional
Public Policies in Latin America

Abstract

Around the world, the relevance of Behavioral Economics (BE) has been growing, helping
to understand and influence individuals’ decision-making by incorporating their psychologi-
cal, historical, social, cultural and geographic contexts, among others. BE uses principles of
psychology to understand the economic reality of the world; the application of the theoretical
and analytical framework of this aspect has been developed in the study of the public policies
of the countries. Economic, social and well-being challenges such as education and health
have been addressed using behavioral principles, especially in Latin America. Through this
economic aspect, policy makers and government organizations can design lines of action to
direct the behavior of citizens towards the common well-being with effective and efficient
results, considering the differences of individuals.

Keywords: Behavior, microeconomics, public policies
JEL Classification: D9, Y80, D91

Introduccion

La investigacion econdmica en las ultimas décadas ha dado paso a la formacion de
una variedad de teorias que toman en cuenta aspectos de la sociedad que no presentaban
relevancia significativa en el pasado, estas tienen un directo conflicto con los principios
generales de la teoria neoclésica, como el de la racionalidad y que influyen en el estudio
y desarrollo de la ciencia economica. Algunos principios neoclasicos no toman en cuenta
las diferencias culturales, sociales y religiosas de los individuos que estudian; lo que
reduce a la sociedad a un ente homoélogo y si bien la finalidad de las acciones que estos
realizan es el mismo, los satisfactores de las necesidades no lo son. Las decisiones que
se toman para alcanzar este fin no son comparables entre cada individuo.

Los comportamientos irracionales, su impacto, asi como la naturaleza de los bienes
publicos, provocan la necesidad de nuevas vertientes de la economia, buscando no des-
mentir ni superar a ninguna, sino coexistir con el fin de aportar un mejor entendimiento
del entorno.

Ejemplos de estas teorias emergentes son: la economia cultural, que combina a la
economia con ramas como la sociologia y la antropologia para explicar la relacion de
ella en el contexto cultural de los individuos; la economia feminista que cuestiona de
forma critica y analitica las desigualdades por razén de género presentes en el ambito
econdmico; la economia del cuidado, que hace referencia a la evolucién de la sociedad
con respecto al trabajo doméstico y sus implicaciones con la estructura econdémica de las
comunidades; la economia sustentable, que ha tomado especial relevancia en las tltimas
décadas debido al cambio climatico y la contaminacion, centrandose en buscar equilibrar
el crecimiento econdémico sin dejar de lado el cuidado del medio ambiente, priorizando
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el bienestar social a largo plazo; la economia conductual, tema principal de la presente
investigacion, la cual utiliza, fundamentalmente, principios psicologicos para comprender
como los individuos toman decisiones en la practica, mas alla de las teorias en las que
es dificil contemplar la existencia de sesgos en sus decisiones.

La Economia Conductual (EC) ha tenido especial divulgacion a nivel mundial en afios
recientes, tanto por sus bajos costos como por sus grandes resultados en diversos ambitos
de la vida econdmica de los agentes. En este articulo, se propone abordar el tema de la
EC debido a su gran relevancia en la sociedad contemporanea. El objetivo principal es
realizar una revision de las perspectivas y diversos avances de la EC, asi como identificar
los beneficios que el desarrollo de ésta puede traer a la sociedad desde su aplicacion en
las politicas publicas.

Para lograr este propdsito, el documento se estructura en cuatro secciones. En la
primera, se explora la evolucion de la Teoria Conductual con base en la EC desde su
surgimiento. La segunda se enfocara en definir los principales supuestos de esta rama de
la economia para poder comprenderla a fondo. Por ultimo, en las dos secciones restantes
se examinan sus aplicaciones en Latinoamérica, dado que en esta region la aplicacion
del enfoque conductual es relativamente nuevo, sin embargo, se utilizan sus principios
para desarrollar politicas publicas.

1. Economia Conductual y su evolucion a través del tiempo

La Economia Conductual (EC) es un area de las ciencias econdmicas relativamente
nueva. Surge como una respuesta una respuesta a la economia neoclasica, combinando
distintos de sus elementos con la psicologia intentando explicar el comportamiento de
los agentes econdmicos. Esta rama ha crecido rapidamente desde su emergencia, espe-
cialmente después de que Richard Thaler (acompaniado de Cass Sunstein) obtuviera el
Premio Nobel de Economia en 2017, con su libro «Nudge: Improving Decisions About
Health, Wealth and Happiness». La publicacion de esta obra dio paso a la evolucion
del estudio de la influencia de la psicologia dentro de la economia, dandole el nombre
a esta disciplina.

La EC hace referencia al uso de herramientas de diversas areas de las ciencias socia-
les, principalmente de la psicologia y la economia analitica, que considera los patrones
presentes en distintas series de datos, en este caso los patrones de comportamiento de
los individuos. Debido al recibimiento que tuvo esta publicacion, Sunstein y Thaler ac-
tualizaron la teoria planteada en dicho trabajo para después publicar una nueva obra en
2021, titulada «Nudge. The Final Edition».

La EC estudia la divergencia entre lo que los agentes econdmicos deben hacer o
elegir (lo racional u 6ptimo) y lo que realmente hacen. Busca fortalecer la teoria eco-
némica neoclasica haciendo los supuestos mas cercanos al verdadero comportamiento
de los individuos, como lo es la racionalidad limitada de los agentes. Esta afirmacion
no es atribuible a un ente en particular, ya que es una descripcion general de uno de los
enfoques principales de la EC.
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Debido a que la Teoria Conductual de la EC enfatiza comprender como las personas
toman decisiones econdémicas en la practica, a menudo se desvian de lo que se conside-
raria una eleccion optima desde una perspectiva puramente racional. La influencia de
las circunstancias psicologicas y como se presenta la informacion para que se tomen
decisiones, el uso del enfoque heuristico para este mismo fin y la influencia del contexto
social y cultural de los individuos influye en esta practica.

El profesor Raj Chetty de la Universidad de Stanford explica a la EC como un com-
plemento de la teoria econdmica tradicional (Chetty, 2015) ya que busca enriquecer a
esta ultima ampliando la comprension de las decisiones econdémicas de los individuos
considerando las limitaciones cognitivas y emocionales, asi como los aspectos culturales
y sociales que les rodean. Thaler se convirtié en un galardonado autor provocando un
gran interés en el estudio de las implicaciones psicologicas en el comportamiento eco-
noémico de los agentes. Sin embargo, desde el siglo XVIII existieron diversos autores
interesados en la relacion entre las consecuencias de la psigue de los agentes y la vida
econdmica de los mismos; al estar en conflicto con la definicion de la psicologia como
ciencia fue muchos afios después, alrededor de 1950 cuando se empezo a estudiar esta
relacion desde una perspectiva mas objetiva. Es precisamente en las teorias de Kahneman
y Tversky (1979) y Simons (1955) en que Thaler (1990) se inspir6 para seguir con un
estudio aun mas formal de la EC.

Daniel Kahneman, uno de los modelos a seguir de Thaler, fue un psicologo por la
Universidad de Berkeley, el cual baso su trabajo en el analisis de las fallas de los in-
dividuos y sus decisiones y como difieren de lo esperado para un homo oeconomicus,
Campos (2017). Su mayor aportacion, junto con Amos Tversky (1979), es la «Teoria
de los prospectos», donde concluyeron que los individuos toman decisiones en funcioén
de las circunstancias especificas por las que atraviesan, asi como sus preferencias y se
diferencia, acorde a Campos en cuatro principales puntos de la teoria de la utilidad es-
perada tradicional:

[...] Primero, se tienen puntos de referencia. El individuo valora los cambios en el estado,
no el estado per se. Segundo, se tiene aversion a la pérdida. La ganancia en utilidad por una
unidad adicional en riqueza es menor que la pérdida en utilidad por una unidad perdida en
riqueza. Tercero, la funcidn es concava en las ganancias, pero convexa en las pérdidas, lo
que Kahneman y Tversky (1979) llaman sensibilidad decreciente. El individuo es amante
del riesgo de las pérdidas. Cuatro, la ponderacion de la probabilidad es tal que se subestiman
probabilidades bajas y se subestiman probabilidades altas, Campos (2017, p.57).

El eje principal del estudio de la EC es como afectan todos aquellos factores psi-
coldgicos, emocionales, cognitivos, culturales y sociales al proceso de decision de las
personas, por ejemplo, la presion de la sociedad, la influencia de las masas, el aprendizaje
y sus diferencias acorde a la geografia y el nivel social, lo que diverge de la economia
ortodoxa. La EC no se centra en comprender la psicologia humana sin prestar la sufi-
ciente atencion a la complejidad de los mercados y la economia en general; no obstante,
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no busca cambiar las concepciones tradicionales de la ciencia, sino aportar y mejorar su
estudio y servir como herramienta analitica.

2. Supuestos de la teoria conductual

Dentro de los principales supuestos desarrollados dentro de la EC se encuentra aquel
que se refiere a la racionalidad limitada. Para entender este tltimo, es necesario explicar
el supuesto de racionalidad en la teoria neoclasica. Define que los individuos toman la
mejor opcidon dentro de un conjunto de decisiones de consumo presentadas a la hora de
elegir bienes o productos, teniendo toda la informacion y detalles, asi como todas las
restricciones posibles existentes.

La racionalidad limitada, por otro lado, establece que teniendo toda la informacion
existente respecto a un problema que se presenta, el ser humano en su naturaleza tiene
fallos de razonamiento y esto impedira que se tome la eleccion optima, Simon (1947).
Es decir, debido a la calidad de ser humanos, los sesgos cognitivos, de tiempo y de infor-
macion tienen como resultado una limitacion de la racionalidad, los agentes no siempre
eligen la opcion optima, Kahneman y Tversky (1979) mas adelante se explicara de una
manera mas particular los sesgos cognitivos.

El nudge' o empujon se refiere a la capacidad de estimular a los agentes economicos
a tomar elecciones especificas. Esto repercute directamente en los supuestos de la teoria
neoclasica, donde los agentes econdmicos ya tomaron la mejor decision posible y no
habria necesidad alguna de ayudar o incentivarlos. Sin embargo, en la realidad, los sesgos
cognitivos presentes en las personas provocan la necesidad de estos empujones.

Este nudge, como Sunstein (2021) lo explica en una entrevista con Julia Sperling-
Magro y Roberta Fusaro para McKinsey & Company (una consultora global de estrategias
para empresas) es solo un impulso en cierta direccion para la toma de una decision, sin
intervenir en la libertad de eleccion de los agentes. Sunstein también expone que una
advertencia funciona como una practica de nudge, debido a que se le otorga informacion al
individuo sobre las implicaciones que traera tomar cierta decision y con esta informacion
el agente serd mdas probable que realice o no una accion segun fuese advertida. Los fines
para los cuales los nudges son utilizados son diversos: aquellos que recurren a los valores
y normas sociales; los que cambian los espacios fisicos para orientar hacia las decisiones
que favorecen a quienes desarrollan dichas politicas; los que buscan cambiar practicas
y patrones mentales arraigados en una sociedad por cultura o costumbres, entre otros.

Simon (1947) explica en su teoria que los individuos utilizan un proceso heuristico?
para tomar decisiones. Sin embargo, presentan en la mayoria de los casos sesgos en los
procesos cognitivos de los agentes resultando en desviaciones sistematicas en la racio-

! Esta teoria le otorgd a Thaler y Sunstein el Premio de Economia en el afio 2017 del Banco de
Suecia en honor a Alfred Nobel.

2 El proceso heuristico hace referencia al uso de la creatividad o pensamientos laterales para
resolver un problema.
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nalidad, a este comportamiento, Simon lo define como el «hombre administrativo»®.
Los sesgos cognitivos mencionados hacen referencia a ciertos fendémenos que difieren
exponencialmente de un prejuicio, los primeros son impulsos no voluntarios que alteran
como los agentes procesan la informacion, mientras que los prejuicios son conscientes
a favor o no de una postura.

Existen distintos efectos y sesgos cognitivos como el efecto de arrastre, los agentes
econdmicos adquieren creencias porque la mayoria lo toma como cierto también; el
efecto Forer, también conocido como «ilusiéon» de Barnum (1949) hace referencia a
cuando las personas tienden a aceptar afirmaciones vagas o generales como altamente
personalizadas y especificas, donde creen que las descripciones de personalidad, caracter
0 comportamiento son precisas o significativas solamente a ellos mismos.

Para comprender lo anterior expuesto, el hordscopo zodiacal es un ejemplo concreto.
Cuando se habla de la lectura del hordscopo, las personas suelen creer que las descrip-
ciones que estos dan se ajustan de manera particular a su personalidad y vida, cuando
en realidad son genéricas e imprecisas, lo que da cabida para que el lector las interprete
a su gusto y son lo suficiente ambiguas para que diferentes sectores de la poblacion se
sientan identificados, Dickson y Kelly (1985). No existe ningun sustento cientifico que
diga que la lectura del horoscopo es real, aun asi, una gran parte de la poblacion mundial
cree en ello.

Al contrario del sesgo anterior, existe la falacia de investigacion donde las personas
basan sus creencias o decisiones econdmicas en su propia experiencia individual o
en anécdotas personales sin considerar datos, evidencia o principios econdmicos mas
amplios. Dentro de los sesgos cognitivos que influyen en el supuesto de racionalidad
limitada, uno de los mas importantes es el sesgo de correspondencia, trata de explicar
un comportamiento por quien lo ejecuta, sin tomar en cuenta los factores sociales que
conforman el entorno del individuo.

De este modo los agentes econdmicos piensan en los valores de los bienes y servicios
de manera relativa, no solo importando el precio de estos, sino también dando importancia
a la calidad y al placer de consumirlos, sin considerar los costos de oportunidad muy
sensibles al llamado sesgo de costo hundido: los consumidores que invierten recursos,
dinero y tiempo continuaran invirtiendo constantemente debido a la concepcion de que
se desperdiciara lo ya invertido lo cual conllevara un costo atin mayor, Thaler (1985).

Por otro lado, tenemos la figura del framing®, donde la forma en que se presentan
las opciones a los agentes economicos afecta a las elecciones que hacen, Kahneman y
Tversky (1981). El framing es parte de la arquitectura de la decision se basa en el proceso
de la toma de decisiones de los agentes, este proceso consta de cuatro principales pasos:
la identificacion del problema, la recoleccion de informacion, el andlisis y la eleccion.

3 En contra de la idea del homo oeconomicus, Simon explica al «hombre administrativoy, el
cual no tiene la capacidad necesaria de captar lo complejo que son la realidad y el mundo y
coémo se relacionan sus elementos, Simon (1947).

*  Latraduccion mas fiel para framing en el contexto de la economia conductual es enmarcar.
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Esta practica aborda como se toman las decisiones, los factores que influyen y como se
pueden disefiar diversos procesos para presentar la informacion a los individuos.

Reconocer la existencia de estos sesgos y su influencia en la toma de decisiones de los
individuos, asi como la manera en que limitan la racionalidad de esto mitiga su impacto,
permitiendo determinar de manera consciente el como actlian los agentes econdmicos.

Otro supuesto importante dentro de la EC es el problema de autocontrol’, el cual parte
del concepto de procrastinacion que no es mas que aplazar alguna actividad, cuando los
intereses y los costos de realizar alguna accion cambian a futuro, los agentes decidiran ir
postergando realizar dicha accion lo cual puede llevar a cierto sesgo, en contraste que en
la teoria neoclasica el hiomo oeconomicus siempre tomara las decisiones y realizara las
acciones en el tiempo y forma idoneos, es decir, estos agentes econdmicos representativos
son estaticos, en contraparte que en la realidad las preferencias y elecciones tienden a
cambiar en el tiempo.

Las preferencias sociales engloban los conceptos de cooperacion, justicia, altruismo
y reciprocidad, los cuales también tienen una gran presencia en los procesos de toma de
decisiones de los individuos. Para la teoria neoclasica y la mayoria de las teorias econo-
micas, el homo oeconomicus es no so6lo racional, paralelamente es también egoista. El
individuo sélo se preocupa por su propio beneficio, sin embargo, la sociedad no sigue
patrones homogéneos en su actuar; estan en constante cambio, por lo que no solo exis-
ten individuos egoistas, también existen agentes que se sienten mas inclinados hacia el
altruismo y la confianza en el projimo, repelen la desigualdad, Campos (2017).

Larelacion entre confianza y desarrollo econémico en el contexto de la cooperacion es
una perspectiva explorada por varios economistas y académicos. El nivel de cooperacion
de un agente depende de qué tanta confianza tiene en la sociedad donde se desarrolla.
El altruismo hace referencia a la existencia de ocasiones en donde los individuos llevan
a cabo acciones con la sola finalidad del beneficio de otros, aunque obtenga nada para
si mismo.

El castigo altruista es un concepto surgido en la investigacion y el estudio de la coo-
peracion, la reciprocidad y la toma de decisiones sociales en situaciones experimentales
y hace referencia al término free-rider, surgido dentro del concepto de los bienes publicos
y los problemas de accidn colectiva, no es mas que aquel individuo que consume mas que
la parte equitativa correspondiente de un recurso o no aporta para la produccion de uno,
y la cooperacion ayuda a comprender la relacion entre los individuos y las instituciones.

A través de éstos se garantiza el cumplimiento de las leyes y las normas sociales que
se adoptan a través del tiempo y la cultura.

3. Aplicaciones de la Economia Conductual

La aplicacion de la EC da paso a oportunidades para el mejoramiento de estrategias
empresariales y politicas publicas, al ayudar a comprender de manera mas profunda como

5 Campos (2017) menciona que el «autocontrol» es un recurso limitado del zomo sapiens.
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se conducen los individuos en la toma de decisiones permite conocer comportamientos
reales y adaptar la planificacion y planteamiento de dichas estrategias y politicas.

Las finanzas conductuales o del comportamiento buscan explicar las deficiencias
entre los mercados y las anomalias como los cambios abruptos en precios, asi como las
burbujas (Schiller, 2000) que se forman acorde a sucesos del entorno social y cultural
de una sociedad. El explicar la aversion al riesgo de los agentes, parte de lo que busca
entender la EC.

Dado que la EC explica a fondo como funcionan las motivaciones de los agentes eco-
ndmicos, a raiz de la evolucion de esta, se ha profundizado el estudio del uso y beneficio
de los incentivos. Los analisis de la EC son desarrollados tanto en empresas como en
gobiernos para orientar a individuos a tomar decisiones mas favorables para las empresas
o ellos mismos y el bien social, se ha demostrado a través de diversos estudios como
la teoria de la autodeterminacion de Ryan y Deci (1985) o en el estudio de Dan Ariely
(2008) sobre la motivacion y recompensas no monetarios: los incentivos monetarios no
son los tnicos que pueden modificar un comportamiento, los desafios tanto fisicos, como
mentales, asi como el reconocimiento y la retroalimentacion positiva presentan un impacto
significativo en la toma de decisiones de los agentes econémicos. Las normas sociales
también toman gran importancia, como describe Thaler, la gente tiene preferencia en
hacer lo que la mayoria de las personas piensan que es correcto; por lo que el autor afirma
a la gente le gusta hacer lo que la mayoria de la gente realmente hace, Thaler (2008).

Utilizando a la EC como complemento de las teorias tradicionales se da un caracter
atn mas social a las ciencias econdmicas, ya que se busca comprender a fondo el caracter
humano de los agentes econémicos y como afecta el comportamiento econémico del mis-
mo. Las empresas ¢ instituciones empiezan a pensar en los individuos como irracionales
y elaboran estrategias de acuerdo con los motivos y errores que subyacen en el proceso
de toma de decisiones, Becker (1993).

En los ultimos afios, ha cobrado notable relevancia la integracion de las aportaciones
de la EC en la formulacion de politicas publicas. El objetivo es establecer acciones gu-
bernamentales para la solucion de problemas que afectan a la ciudadania, son acciones
planificadas y decisiones que toman los gobiernos para abordar distintos problemas
sociales, econdmicos o politico en un pais, estas politicas publicas llegan a influir en la
manera en que las personas dentro de una sociedad se comportan.

La EC, debido a un enfoque centrado en comprender como las personas toman de-
cisiones en situaciones reales teniendo en cuenta factores psicoldgicos, emocionales y
sociales logra crear politicas publicas exitosas debido a su maleabilidad acorde a las
particularidades de los ciudadanos. Este enfoque propone brindar una visiéon mas precisa
sobre patrones de consumo. A su vez, permite a las instituciones disefiar politicas que
incentiven a las personas a actuar de una manera especifica, aumentando asi su eficacia.

A nivel mundial, la EC se ha aplicado tanto en el gobierno como en el campo de la
salud y los negocios. Algunas empresas incluso tienen departamentos dedicados a utili-
zar la EC en las distintas investigaciones de mercado o mercadotecnia. Su aplicacion ha
resultado ser adaptable tanto en el campo financiero como en el sector salud, turistico,
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educativo, legal, entre otros. Entre las razones por las que la practica de la EC ha tomado
mayor relevancia en el desarrollo de las politicas ptblicas se encuentra la mejora en el
proceso de eleccion individual.

También ha demostrado su efectividad a largo plazo al impulsar ciertos comportamien-
tos como la adopcion de diversos habitos saludables, ahorro o inversion en educacion.
Promueve que los cambios lleven a una mejora sustancial permanente en la calidad de
vida de los agentes economicos y la reduccion de costos a largo plazo para la sociedad
en su conjunto. La forma en la que se comunican estas politicas a los ciudadanos también
tiene un resultado positivo ya que ayuda a que la informacion sea mas comprensible y
eficaz en su divulgacion.

El Banco Interamericano de Desarrollo® (BID) afirma que el apoyarse en la economia
del comportamiento puede ser un gran aporte con costos reducidos para los gobiernos
de América Latina en cuanto a la mejora de las politicas publicas donde se tomaria en
cuenta como es que los habitantes de los diversos paises de la region toman decisiones.
El hecho de tener un conocimiento mas realista del comportamiento de los individuos
puede volver mas efectivas estas politicas publicas (BID, 2018). Al tener esta informa-
cion, los gobiernos pueden utilizar un nudge para orientar ese mismo comportamiento
en la direccion deseada.

4. La Economia Conductual en América Latina

En México en lo particular y Latinoamérica en general, el desarrollo de la EC es toda-
via un campo para explorar, puesto que no existen muchas investigaciones que hablen de
la utilizacion de las contribuciones de la Teoria Conductual en el funcionamiento de las
economias en la region. Se recomienda a los paises en desarrollo incluir a la EC en sus
practicas, ya que podrian encontrar un aliado al momento de enfrentarse a los desafios
que se tienen al elaborar politicas publicas, asi como resolver problemas sociales en el
entorno latinoamericano, Dryjanski y Garza (2017).

La Organizacién para la Cooperacion y el Desarrollo Economicos (OCDE) ha reali-
zado numerosos estudios para conocer a los paises que han aplicado las aportaciones de
la EC y en qué proporcion lo han hecho, como el informe: «Making a Real Difference:
Nudging for Policy Change» de 2018. En el reporte se afirma que el nimero de institu-
ciones alrededor del mundo que aplican las aportaciones de la EC en la politica publica
asciende a 202. La misma OCDE, en 2019, proveyo a los policy makers de distintos lugares
tutoriales para su aplicacion. Los paises de la region encontrados en la lista reportada por
la OCDE en 2021 son Chile, Colombia, Costa Rica y México.

En México, segtin los Indicadores de Politicas Regulatorias y de Gobierno de 2021 de
la OCDE, y tras la creacion de la Comision Nacional de Mejora Regulatoria (Conamer)

¢ Organismo fundado en 1959, en un principio parte de la Organizacion de Estados Americanos
(OEA).
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que mejoro la Ley General de Mejora Regulatoria de 2018, se reforzo la practica del
Uso de Impacto Regulatorio (USO), que tiene como punto de partida procedimientos
elaborados a raiz de la EC.

Aun con esto ultimo es muy poca la investigacion sobre EC y su aplicacion en México.
Sin embargo, en América Latina en general existe informacion sobre la implementacion
de practicas basadas en la economia del comportamiento, principalmente la utilizacion
del nudging para la creacion de politicas publicas por parte de los gobiernos de dichos
paises. Incluso sin el conocimiento o la etiqueta de EC, muchas practicas aplicadas en
Latinoamérica (y el mundo) parten de las bases en las que se desarrolla esta teoria.

Su aplicacion dentro de las politicas publicas tiene la finalidad de agilizar la efectividad
de los programas sociales o mejorar los habitos alimenticios y de salud de la poblacion,
como fomentar el ejercicio o el uso responsable de medicamentos y cuidados preventivos.
De igual manera en la educacion, la EC ha tenido una especial influencia, al considerar las
limitaciones y sesgos cognitivos de los estudiantes en la toma de decisiones al desarrollar
los planes de estudio y métodos de ensefnanza para combatir la desercion escolar y el
rezago educativo, mejorando el rendimiento de los estudiantes, optimizando del capital
humano de los paises donde se aplican estos principios.

La EC se ha utilizado para promover la inclusidn financiera, al implementar cursos y
campafias para fomentar el ahorro, y promover el endeudamiento responsable como las
que ha implementado la Comisién Nacional para la Proteccion y Defensa de los Usuarios
de Servicios Financieros (Conducef) en México, como las ferias de informacion sobre
ahorro.

La comprension de los sesgos y las limitaciones cognitivas permite que se disefien
politicas orientadas a la proteccion del consumidor. Esto contribuye a la prevencion de
practicas engafiosas y al aumento de la transparencia en las transacciones, también per-
mite que los agentes tengan la informacion suficiente y necesaria para estas elecciones.
Algunos ejemplos de estas aplicaciones son las siguientes:

En Colombia, una practica de nudging con un éxito considerable fue la busqueda de
la reduccidon de la evasion de impuestos, lo anterior lo lograron al llevar a cabo visitas
individuales a los contribuyentes en lugar de enviar mensajes por correo electronico que
rara vez eran leidos segtin diversos informes del gobierno colombiano de la Banca de
Oportunidades en el afio de 2022 ha tenido una participacion activa en los esfuerzos de
promover la inclusion financiera en el pais como parte de sus politicas publicas; con el
mismo fin, en Argentina a los contribuyentes que cumplan en tiempo y forma con sus
declaraciones se les recompensa con arreglar las banquetas de sus hogares.

En México, un ejemplo con el cual se comprenden los principios explicados anterior-
mente de una manera sencilla es la ley que entrd en vigor en 2021 sobre el etiquetado
frontal de alimentos y bebidas, no se define explicitamente como resultado de utilizar la
EC como base, pero se pueden encontrar coincidencias en la Teoria Conductual con la
realidad de las politicas publicas mexicanas. ;En qué consiste esta ley? Todos los pro-
ductos vendidos en territorio mexicano deben por mandato constitucional tener etiquetas
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hexagonales visibles, con el objetivo de informar si los productos tienen exceso de sodio,
azlcares, grasas saturadas, edulcorantes y grasas transgénicas.

La finalidad de esta ley es que los consumidores sean conscientes de la comida con
bajo contenido nutricional que consumen sin la necesidad de leer el apartado del contenido
nutricional en la parte trasera de todos los productos. El etiquetado en el frente no esta
presentando informacion que no se tuviera, los consumidores leen el contenido energético
de una forma que les permite elegir la mejor opcion de una manera mas sencilla y rapida,
sin prohibir el consumo de estos productos, pero sugiriendo limitar su adquisicion.

Otro ejemplo de la misma indole en México, que lleva muchos afios vigente, son las
fotografias en las cajetillas de cigarros. Estas fotografias muestran los efectos adversos
que provoca el fumar, sin prohibirle a los consumidores que los compren, pero concien-
tizandolos de las consecuencias que este habito tendra. Ambas practicas mencionadas
fueron implementadas por el gobierno para poder mejorar los habitos de consumo de los
habitantes, asi como su salud.

Asimismo, los anuncios con canciones con melodias repetitivas que la gente recuerde
facilmente llaman a la comunidad a practicar deporte, cambiar los habitos alimenticios
o dejar de consumir sustancias nocivas para la salud, parten también de principios de la
EC, principalmente de la arquitectura de la decision; sin embargo, la forma en que se
presenta la informacion hace que los consumidores lo reciban de manera distinta que
probablemente tendra influencia si practica o no deporte o si consume o no estupefacientes.

Lo anterior se debe al principio de la «heuristica de disponibilidad»’ el cual sugiere
que las personas tienden a recordar datos que son facilmente accesibles dentro de la in-
formacion grabada en la mente, esto gracias a la repeticion que lleva al reconocimiento
gracias la «Teoria de la exposicion», Zajonc (1968), donde las personas se sienten mas
comodas con aquello que les resulta familiar al crear una conexion emocional y, por
tanto, una reaccion cuando ciertas letras o mensajes logran establecer un vinculo entre
la audiencia objetivo y el mensaje que se quiere comunicar.

Conclusiones

En el presente articulo, se propuso realizar una revision de la literatura de la Economia
Conductual (EC), asi como su aplicacion en el contexto econémico, con un enfoque en
América Latina, a través de la identificacion de sesgos cognitivos y su impacto en la
toma de decisiones de los agentes economicos, realizando una revision de la informacion
existente sobre la EC identificando y explicando los conceptos principales de la teoria
para comprender mejor su desarrollo y aplicacion.

A lo largo de la evolucidn de la ciencia econdmica, la teoria neoclésica ha ocupado
un lugar destacado. Sus supuestos proporcionan una explicacion simplificada de como

7 La «heuristica de disponibilidad» se refiere a tendencia del ser humano a creer que un evento
es mas probable si recuerda ejemplos de este con facilidad, aunque la probabilidad no se
refleje realmente. Para ejemplificar lo anterior es el hecho de que los habitantes de la Ciudad
de México piensan que pueden temblar en todos los meses de septiembre.
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opera la economia, partiendo del principio de que, en el contexto de un estudio particular,
se mantienen constantes todos los demas factores, bajo la premisa de ceteris paribus. No
obstante, con el paso de los afios y el avance de la investigacion, tanto en el ambito de
la ciencia econémica como en la sociedad a nivel global, se ha observado que muchos
de estos supuestos, disefiados para comprender la realidad econdémica, no logran ofrecer
una explicacion detallada de los acontecimientos que ocurren a nuestro alrededor.

A raiz de lo anterior surgen nuevas teorias que buscan a través de otros medios y en
conjunto con otras disciplinas cerrar las brechas entre la teoria y la realidad. La economia
conductual es una de esas teorias. Incorporando principios de la psicologia principalmente,
la EC busca comprender la toma de decisiones de los agentes econdmicos sin perder de
vista como funciona la psigue de cada uno.

Es importante reconocer las distintas limitaciones que existen en el estudio de esta
rama economica, sobre todo cuando se quiere reducir a sus aplicaciones en una determi-
nada regién, debido a que la EC es un campo relativamente nuevo que tiene una mayor
fuerza en paises donde la investigacion econdémica ha tenido mayor desarrollo a través
de Ia historia, como Estados Unidos. Al ser una corriente econdmica fuertemente basada
en datos y experimentos, requiere de un mayor presupuesto dedicado a su investigacion.

La EC ha dado paso al desarrollo de diferentes conceptos, siendo el nudge el mas
importante, asi como la arquitectura de la decision, dentro de la teoria neoclasica desde
diversas perspectivas, con el fin de comprender la realidad de la toma de decisiones de los
individuos y asi lograr el bienestar de las comunidades, ya que esto permite que los policy
makers alrededor del mundo comprendan mejor a los agentes hacia quién van dirigidas
las politicas. Esto a su vez logra que estas politicas sean mas efectivas tanto en su disefio
como en su aplicacion, ya que ayudan a promover diversas practicas que benefician a
los individuos como el ahorro, la salud, la educacion o la proteccion al medio ambiente.

La EC ha permitido crear soluciones para los problemas econémicos y sociales tanto
en América Latina como en el resto del mundo, ya que se adaptan al contexto social,
cultural, geografico y economico de cada pais y region, lo que permite que las politicas
publicas sean hechas a la medida y por lo tanto eficientes. Incluso sin que los hacedores
de politicas o las empresas sean plenamente conscientes de ello, muchos de los proyectos
que llevan a la practica estan basados en sus principios.
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Resumen

La Teoria de la clase ociosa de Veblen sigue siendo relevante para comprender la dindmica de
la sociedad de consumo actual. A pesar de los cambios culturales y tecnoldgicos, la bisqueda
del estatus y el prestigio social a través del consumo ostentoso y la influencia de la clase ociosa
siguen siendo conceptos fundamentales, Veblen nos invita a cuestionar las normas y valores que
guian nuestras elecciones de consumo y como estas influencias pueden distorsionar nuestras
prioridades y aspiraciones en un mundo marcado por el consumismo.

Palabras clave: Clase ociosa, consumo, emulacion, estatus
Clasificacion JEL: A14, D12, D46

Analysis of a snobbish society: reflections on Veblen’s Theory of the leisure class
Abstract
Veblen’s the theory of the leisure class remains relevant to understanding the dynamics of

today’s consumer society. Despite cultural and technological changes, the pursuit of status
and social prestige through conspicuous consumption and the influence of the leisure class
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remain fundamental concepts, Veblen invites us to question the norms and values that guide
our consumer choices and how these influences can distort our priorities and aspirations in a
world marked by consumerism.

Keywords: Leisure class, consumption, emulation, status
JEL Classification: A14, D12, D46

Introduccion

La Teoria de la clase ociosa (TCO) de Veblen surgio a fines del siglo XIX, un periodo
de profundos cambios sociales, econémicos y tecnoldgicos en los Estados Unidos y en
otras partes del mundo occidental. La Revolucion Industrial estaba en auge, transforman-
do drésticamente la forma en que la produccion y el consumo se llevaban a cabo. Esta
transformacion dio lugar a una nueva clase de empresarios e industriales que acumula-
ban riqueza a un ritmo sin precedentes. Al mismo tiempo, la sociedad experimentaba un
cambio en sus valores y normas culturales. La ostentacion y el consumo conspicuo se
volvieron cada vez mas importantes en la busqueda de estatus social. La gente comenzd
a mostrar su riqueza a través de la adquisicion de bienes de lujo y el derroche a tal grado
de, en su momento, ser llamada la «Edad de oropel» para denotar una época de robusta
extravagancia, (Diggins, 1983).

Este cambio de paradigma fue fundamental para el desarrollo de la TCO de Veblen.
Sin embargo, la critica realizada por Veblen no fue bien recibida pues atentaba contra un
sistema que parecia perfecto y que promovia una sociedad en la que el interés privado
estaba alineado con el interés colectivo (Arias, 1975) sin anticipar que su analisis seria
la cronica de una muerte anunciada de la Gran Depresion en 1929.

Esta obra de Thorstein Veblen titulada «7eoria de la clase ociosa» (1994) representa
una vision complementaria de como se toman decisiones econdémicas y sociales, del
mismo modo que brinda un enfoque distinto de como evolucionan las sociedades. Desde
su publicacién se ha mantenido vigente el enfoque planteado debido a sus observaciones
sobre la complejidad del consumo, el prestigio social y la consolidacion de una clase en
particular: la clase ociosa.

En sus paginas, se exploran las raices histéricas de como y por qué surgié la clase
ociosa, un grupo de individuos que, paraddjicamente, obtiene su estatus y poder no a
través del trabajo productivo, sino del consumo ostentoso y la acumulacion de riqueza.
Para comprender plenamente las ideas que el autor presenta, es esencial analizar tres
temas fundamentales que conforman la columna vertebral de su obra: la consolidacion
de la clase ociosa en el sistema econdmico, la transicion de una sociedad pacifica a una
sociedad depredadora y por ultimo el concepto de valor para Veblen y su diferencia con
las teorias econdmicas tradicionales.

El propésito de este trabajo profundizara en la nocion de qué es y como se consolido
la clase ociosa en el sistema econdmico. Esto implica analizar los factores que permi-
tieron a esta clase emerger y mantener su posicion en la jerarquia social. La division del
trabajo, la acumulacion de riqueza y el poder resultante son aspectos clave que Veblen
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destaca para entender esta dindmica social. Se abordara la transicién que el autor describe,
desde lo que ¢l denomina una «sociedad pacifica» hacia una «sociedad depredadora».
Esta transicion es fundamental para comprender como la economia y la cultura se trans-
formaron, enfocandose en el consumo ostentoso y la competencia por el prestigio social
en lugar de la mera subsistencia.

Se explorara el concepto del valor para Veblen, el cual difiere significativamente
de las teorias econdmicas tradicionales puesto que argumenta que el valor de algunos
de los bienes y servicios en la sociedad de consumo ostensible se basa en el prestigio
social que confieren, mas que en su utilidad o el trabajo necesario para producirlos. En
su obra se plantea preguntas fundamentales sobre la naturaleza de la sociedad donde el
consumismo y la busqueda del estatus social permean tanto en las decisiones econémicas
individuales como colectivas.

El objetivo del ensayo es brindar un analisis econdmico y social de los incentivos
que motivan a los individuos cuando realizan una transacciéon econdmica con base en lo
establecido en la TCO de Veblen. Retomando valiosos temas como, qué es y como se
origind la clase ociosa, la transicion de una sociedad pacifica a una sociedad depredadora,
el canon pecuniario de gusto y, a través de conceptos como «ocio ostensible», «consumo
ostensible», «clase ociosa» e «instinto pecuniario», se tratara de dar una explicacion a
una sociedad con la creciente necesidad de consumo y de validacion social obtenido a
través de éste; donde el individuo cede parte importante de su capacidad de eleccion con
el fin de emular un estilo de vida que le es impuesto por una clase superior que ejerce
su influencia en las clases pecuniarias inferiores mediante una comparacion valorativa
y un régimen de estatus.

Este documento se estructura en cinco apartados que exploran en detalle la «Teoria
de la Clase Ociosa» de Veblen y su relevancia en la sociedad contemporanea. El primer
apartado explora la transicion de una «sociedad pacifica» a una «sociedad depredadoray
marcada por el consumo conspicuo y la competencia por el prestigio social, ademas de
abordar el desarrollo de la clase ociosa, su consolidacion en el sistema econdomico y su
papel en la acumulacion de riqueza. En el segundo punto se analiza el concepto de valor
para Veblen y su diferencia y/o similitud respecto de otros enfoques teoricos.

En el tercero, se examina la teoria de precios en la TCO, destacando como los precios
de algunos bienes pueden estar distorsionados por el consumo ostentoso. El cuarto apar-
tado introduce el «canon pecuniario de gusto impuesto por la clase ociosa», detallando
como esta nocion establece normas basadas en la capacidad de demostrar distincion
social. La quinta seccion realiza una critica a la sociedad actual a la luz de la teoria de
Veblen, analizando fendmenos contemporaneos.

1. De la sociedad pacifica a la sociedad depredadora: consumo y ocio ostensible
Veblen propone una evolucion de las sociedades humanas a lo largo de la historia,
desde una sociedad pacifica hasta lo que ¢l llama una «sociedad depredadora». Esta

transicion no se relaciona directamente con la violencia, sino con cambios econdmicos
y culturales profundos que han moldeado la forma en que las personas se relacionan con
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el trabajo, el consumo y el estatus social. A lo largo de su obra, Veblen desentraia la
transformacion de una sociedad centrada en el instinto del trabajo eficaz (caracterizada por
la produccion y la utilidad) hacia una sociedad caracterizada por el consumo ostensible
y la competencia por el prestigio.

Si bien la clase ociosa es la mas propensa a realizar acciones con fines valorativos,
este régimen de estatus impuesto por la clase mas alta también condiciona la vida y
decisiones econoémicas de la clase baja. La emulacion y el instinto pecuniario tienen su
origen en el estadio primitivo de la historia humana con la notable distincion entre el
trabajo realizado por los hombres y las mujeres.

La «sociedad pacifica», segun Veblen, se refiere a las primeras etapas de la civili-
zacion humana, donde las sociedades eran predominantemente agricolas y basadas en
la produccion de bienes esenciales para la subsistencia. En esta fase, el trabajo estaba
directamente orientado hacia la produccion de alimentos, vestimenta y refugio, y el valor
de las cosas se relacionaba principalmente con su utilidad per se. Los individuos se es-
forzaban en satisfacer sus necesidades basicas, y el consumo ostentoso era practicamente
inexistente, «a la vez, el incentivo que impulsa la emulacion no es fuerte ni su alcance
grande», (Veblen, p. 24).

Sin embargo, a medida que las sociedades avanzaron y se industrializaron, comenzaron
a surgir cambios significativos en la forma en que las personas percibian y se relacio-
naban con la produccién y el consumo. La sociedad «depredadoray es el término que el
autor utiliza para describir esta nueva fase de desarrollo, en la que el trabajo productivo
directo cedid terreno ante la busqueda del beneficio pecuniario y el prestigio social a
través de, en primer lugar, la hazafia como forma corriente de comparacion valorativa y
posteriormente el consumo y ocio ostensible, (Veblen, 1994).

Con la evolucion antes mencionada no se da por sentado que la transicion de un estadio
pacifico a uno depredador se halla originado de forma abrupta pues es claro que tanto
en las sociedades primitivas catalogadas como pacificas se han producido luchas por
cualquier tipo y que en los estadios posteriores existen actividades industriales pacificas.
Lo que Veblen pretende explicar es mas bien la predisposicion mental hacia actitudes
beligerantes con un interés valorativo pues «la fase cultural depredadora se alcanza
solo cuando la actitud depredadora se ha convertido en la actitud espiritual habitual y
acreditada de los miembros del grupo», (Veblen, 1994, p. 27).

Uno de los aspectos mas notables de la sociedad depredadora es la emergencia de
una clase ociosa compuesta por individuos que no participan activamente en la pro-
duccién econdémica, pero que desempefian un papel central en la conformacion de las
normas culturales y econdmicas. Esta clase ociosa se dedica al consumo ostensible y
al mantenimiento de un estilo de vida demostrando un alto estatus social. Su poder y
estatus derivan no del trabajo productivo, sino de su capacidad para gastar y consumir
tiempo y recursos de manera ostentosa. La emulacion pecuniaria (o esnobismo como lo
abordamos en el presente escrito) consisten en la imitacion de patrones de consumo que
hacen las clases bajas del consumo que realizan las clases altas, con el fin de obtener
estatus y reconocimiento por el resto de la sociedad. Del mismo modo, las clases altas
también son participes de este esnobismo en sus patrones de consumo para que, mediante
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¢l, sea posible conservar su estatus e imponer canones de consumo y de gusto hacia las
clases bajas. Veblen argumenta que esta transformacion de la sociedad es el resultado de
la creciente division del trabajo y la especializacion, que permiten a ciertos individuos
o grupos acumular riqueza y poder sin necesidad de contribuir directamente al proceso
productivo. Esto se logra debido a que, una vez que las sociedades cuentan con recursos
lo suficientemente abundantes, permite a determinado grupo de personas abstenerse del
proceso productivo consolidandose asi la clase ociosa.

En las sociedades depredadoras existen mayores incentivos para la emulacion pecunia-
ria pues las actividades realizadas por las personas se relacionan en mayor frecuencia con
las hazafias, haciendo cada vez mas tangible la comparacion valorativa de un individuo
respecto de otro, «pero el ocio en el sentido mas estricto, a diferencia de la hazana y
de todo esfuerzo productivo empleado en objetos que no son de utilidad intrinseca, no
deja ningun producto materialy, (Veblen, 1994, p. 52). Si bien para Veblen el consumo
ostensible debe ser notorio, para Eastman et al. (1999) existe una distincion entre el
consumo de estatus y el consumo ostensible puesto que es posible consumir bienes por
el solo hecho del estatus que aportan (sea que los exhiban o0 no) y el consumo ostensible,
el cual si debe ser notorio, (O'cass y MCEwn, 2004).

1.1 De la propiedad privada

Junto con la aparicion de una clase ociosa y la consolidacion de esta se justifica la
existencia de la propiedad privada y su proteccion mediante un marco juridico. La apa-
ricion de la propiedad privada se da en el momento en que las mujeres son utilizadas
como cautivas a manera de trofeo por lo que la emulacion y la comparacion valorativa
tiene como canon a la propiedad. Tal como Veblen lo describe «el movil que hay detrds
de la propiedad es la emulacion», (Veblen, 1994, p. 32).

Con forme la sociedad evoluciona y se transforma, a la propiedad es cada vez mas
comun utilizarla como forma de demostracion de poder y estatus pues «[...], la propiedad
se convierte ahora en la prueba mas facilmente demostrable de un grado de éxitoy,
(Veblen, 1994, p. 35). En las sociedades depredadoras avanzadas, se observa un cambio
en la concepcidn de las mujeres como simbolos de estatus. En este contexto, las mujeres
siguen representando el estatus y la prosperidad de los hombres, pero su valoracion se
transforma. Ya no son meramente trofeos de guerra; en cambio, se les reconoce por
su papel en la conservacion e incremento de la riqueza y el prestigio familiar, pues es
mediante su consumo vicario (se refiere a la practica en la cual un individuo exhibe su
riqueza y posicion social a través del consumo visible de otros, como las mujeres de su
familia o sirvientes) y ocio vicario (implica que las personas pecuniariamente dependientes
del hombre participen en actividades de ocio en su nombre, mostrando asi su capacidad
para mantener a dependientes que no necesitan trabajar) demuestran y mantienen su
estatus social. Debido a que la clase ociosa es duefia de los medios de produccion, su
posicion privilegiada los exenta de las tareas productivas permitiéndoles obtener ingresos
por medio de la renta, interés o inversiones, perpetuando su condicion de clase.
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El consumo ostensible se convierte en la norma de la sociedad depredadora, y las
personas compiten por destacarse a través de la adquisicion de bienes y servicios costosos
que no necesariamente tienen una utilidad practica. Esta competencia por el prestigio
social a través del consumo crea un ciclo perpetuo de derroche y exceso, donde las per-
sonas estan constantemente buscando la emulacion pecuniaria de la clase ociosa pues
esto confiere estatus y es simbolo de respeto y honor. La acumulacion de bienes y la
exhibicion de riqueza se convierten en indicadores de éxito y estatus, mientras que el
trabajo productivo se desvaloriza en comparacion con el consumo ostensible.

De igual forma, para conservar la estima de la poblacion, la clase ociosa debe exte-
riorizar el poder y la hidalguia que posee mediante el ocio ostensible ya que «/a riqueza
o el poder tienen que ser puestos de manifiesto, porque la estima solo se otorga ante
su evidenciay», (Veblen, 1994, p. 44). Este ocio es aquel en el que se incurre cuando se
realizan actividades que no son productivas desde el punto de vista industrial, sino que
solo sirven para demostrar que se tiene el suficiente poder adquisitivo y estatus como
para ocupar su tiempo en actividades ajenas a las productivas las cuales se consideran
vulgares y deshonrosas, propias de las clases pecuniariamente inferiores. Ejemplo de
esto son los deportes o los juegos de azar pues no tienen ninguna utilidad salvo la de
demostrar el ocio ostensible y la perpetuidad de las actitudes depredadoras. En el caso
de los deportes es claro que se las actitudes depredadoras se manifiestan por la actitud
competitiva que incentiva mediante el triunfo y la derrota.

Otra manifestacion de las actitudes depredadoras en el &mbito actual se manifiesta
en las profesiones como la abogacia o los negocios; si bien la primera tiene una utilidad
intrinseca, solo esta validada por la existencia y consolidacion de una clase ociosa y lo
que esto implica pues, de no ser asi, no seria necesario proteger sus intereses por medio
de las leyes. Por otra parte, el concepto de ocio ostensible utilizado por Veblen ha sido
estudiado por autores como Aronsson y Johansson-Stenman (2013) quienes arguyen que la
demostracion de estatus a través del ocio ostensible puede llevar a una mayor complejidad
en la tributacion, potencialmente favoreciendo estructuras tributarias regresivas en ciertos
contextos por lo que el ocio podria ser utilizado como un indicador del consumo relativo.

Las personas comienzan a medir su valia personal en funcion de su capacidad para
consumir y mostrar su estatus, lo que lleva a un cambio en los valores y las prioridades
sociales. La competencia por el prestigio social a través del consumo ostensible puede
generar una sensacion de vacio y ansiedad, ya que las personas se esfuerzan constante-
mente por mantener o mejorar su posicion en la jerarquia social.

Una vez que se ha descrito en forma general como ha evolucionado la sociedad y sus
formas de relacionarse, es pertinente analizar con mayor detalle el concepto de «clase
ociosa» pues en ¢l se centra en analisis que utiliza Veblen para hacer su critica y es la
que nos servira para explicar la sociedad de consumo de la actualidad.

1.2. ;Qué es y como se originé la clase ociosa?

Nuestra sociedad ha sido descrita por Veblen (1994) como una sociedad en la que la
forma de consumir y de relacionarnos como seres humanos esta dictada por un régimen
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de estatus y una comparacion pecuniaria. Dicho régimen de estatus es impuesto por la
clase més alta, misma que Veblen llama «clase ociosa» pues los pertenecientes a esta clase
estan exentos del proceso de produccion y en lugar de eso se dedican a actividades que
son concebidas por la sociedad como honorificas. Cabe sefalar que, tal como se describe
en el libro, el término «ocio», como aqui se emplea, no comporta indolencia o quietud:
«Significa pasar el tiempo sin hacer nada productivo por un sentido de indignidad del
trabajo productivo y como demostracion de una capacidad pecuniaria que permite una
vida de ociosidady, (Veblen, 1994, p. 51). En ese sentido cabe hacernos dos preguntas
(Qué es y como se origind la clase ociosa? ;Como es que se implantd este régimen de
estatus y perdura hasta nuestros dias?

Las sociedades primitivas no tenian instaurada una clase ociosa propiamente dicha,
pero es alli donde se originan los canones que perdurarian en etapas posteriores pues
ya se comenzaba a realizar una distincion entre las actividades a realizar por parte de
hombres y mujeres, siendo esta distincion de caracter valorativo. En esta etapa de la
sociedad las mujeres estaban ocupadas en actividades que posteriormente darian paso a
las actividades industriales mientras que los hombres se dedicarian a la guerra, la caza,
los deportes y las practicas devotas. Con el paso del tiempo, esta division de actividades
daria paso a la clase obrera y a la clase ociosa. En Veblen (1994) se menciona un estado
posterior cuasi pacifico en la que las hazafias y la actitud depredadora servian para dis-
tinguir a una persona (o grupo de personas) de otra. Para ¢l, la clase ociosa comprende
a las clases guerrera y sacerdotal junto con la mayoria de sus séquitos.

Las condiciones necesarias para el surgimiento de una clase ociosa son dos:

—_

. La comunidad debe tener habitos depredadores (guerra, caza mayor o ambas a la vez).
2. Existencia de medios de subsistencia lo suficientemente abundantes como para que una
parte de la sociedad esté exenta de dedicarse a las actividades industriales, (Veblen,
1994).

Veblen argumenta que a medida que las sociedades se desarrollan y se industrializan,
se produce una creciente division del trabajo. Esto significa que las personas se especia-
lizan en tareas especificas y se vuelven mas interdependientes. Como resultado, ciertos
individuos o grupos pueden dedicarse a actividades no productivas, como la gestion
financiera, la herencia de riqueza o la participacion en actividades de ocio en lugar de
trabajar directamente en la produccion de bienes.

Ahora bien, para que se consolide una clase ociosa en la sociedad es necesario que
exista una transicion de una sociedad pacifica cuyas caracteristicas principales son que
la propiedad individual no es dominante en su sistema econémico y presentan cierta
ineficiencia ante la fuerza o el fraude. La acumulacion de riqueza también representa
un factor clave en la consolidacion de la clase ociosa. Aquellos que pueden acumular
riqueza tienen la capacidad de no participar en el trabajo productivo y, en cambio, se
convierten en consumidores ostensibles. Esta acumulacion de riqueza puede ocurrir a
través de la herencia, el acceso a recursos naturales, la inversion en bienes raices u otros
medios que no requieren un trabajo productivo directo. A medida que esta clase ociosa
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acumula riqueza, también acumula poder y prestigio en la sociedad. Estos individuos
pueden influir en las normas sociales y culturales, estableciendo patrones de consumo
ostensible y despreciando el trabajo productivo como algo inferior. El prestigio se deriva
no del trabajo arduo, sino de la capacidad de gastar y consumir de manera ostentosa.

2. El valor en la Teoria de la clase ociosa de Veblen: mas alla de la utilidad
y el trabajo

Atn con toda la descripcion y el planteamiento del surgimiento de una clase que se
encuentra exenta del trabajo productivo, dedicando sus esfuerzos a conservar un estatus
y estima social mediante el consumo de bienes que van mas alla de su utilidad intrinseca
como se ha descrito previamente, cabe hacerse la pregunta: ;Como es que se determina
el valor de estas mercancias?

Veblen propone una teoria que coloca el prestigio y el estatus social en el centro de la
evaluacion del valor de ciertos bienes y servicios. En contraposicion con el pensamiento
de Veblen, para economistas de la escuela austriaca como Mises (1960, p. 116) «FEI/
valor nada tiene que ver con palabras o doctrinas. Es la propia conducta humana,
exclusivamente, la que crea el valor» (1960, p. 116). Para los economistas clasicos
como Ricardo, el trabajo es la fuente del valor, mismo enfoque que retoma Marx, pero
con modificaciones ya que para Ricardo el valor y la riqueza son determinados por el
precio y son equivalentes; para Marx el valor estd intrinsecamente relacionado con
relaciones sociales de produccion y el precio aparece solo en la esfera de la circulacion
de la mercancia, (Pérez, 2019).

Marx realiza una distincion entre el valor de uso y valor de cambio de las mercancias;
el primero es resultante de la utilidad inherente a los objetos y el segundo es la relacion
cuantitativa en que se intercambian valores de uso por otros y, tal como describe Chraki
(2018) sin contemplar el valor de uso, las mercancias solo cuentan con valor de cambio
el cual es fruto del trabajo abstracto cristalizado en ellas, que a su vez es medido por el
tiempo de trabajo socialmente necesario para producirlas. Es asi como, para Marx, el
valor de uso y el valor de cambio son inseparables.

Veblen compartia la nocion de que el capitalismo es intrinsecamente injusto ademas
de aceptar la «Ley de concentracion del capital» de Marx. No obstante, sostenia que la
afirmacion de que las maquinas no podian crear valor es sencillamente absurda y mas
aun, externo la debilidad teorica de la existencia del «ejercito industrial de reservay» y su
crecimiento pues la teoria marxista argumenta que el nimero de trabajadores aumentara
a pesar de la declinacion de sus medios de subsistencia, situacion que contradice a
la perspectiva evolucionista de Veblen, (Diggins, 1983). Mientras que Marx veia al
empresario como un agente del capitalismo que explota a los trabajadores, Veblen lo ve
como un obstaculo para el progreso econdémico. Veblen argumenta que los trabajadores
estan atados a la clase dominante no solo por relaciones economicas, sino también por
«inculos intangibles de emulacion e identificacion», (Arias, 1975, p. 16).

La critica de Veblen hacia los economistas clasicos se basa en dos ideas principales.
Por un lado, discrepa de la concepcidon de que los agentes econdmicos estén motivados
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Unicamente por cuestiones pecuniarias y que las ganancias individuales se sumen para
constituir las ganancias colectivas, (Hobson, 1978). Por otro lado, cuestiona el teorema
de la equivalencia ya que en ¢l descansa la teoria de la distribucion clasica «pues si el
producto total es absorbido, fatalmente, en el puro coste de produccion, no puede haber
superavity, (Hobson, 1978, p. 26). Veblen fue un critico especialmente de la teoria neo-
clasica pues segun €l los neoclasicos «daban por sentado que cada consumidor conoce
automdticamente los costos y beneficios implicitos al momento de comprar un productoy,
(Buchholz y Setaro, 1993; p. 121). Sin embargo, Veblen cuestiona esta vision tradicional
del valor y argumenta que, en una sociedad dominada por la clase ociosa y el consumo
ostensible, el valor de algunos bienes se basa principalmente en el prestigio social y la
distincion que un bien o servicio puede conferir a su poseedor. Esto muestra la teoria de
Veblen como un caso particular de la eleccion de ciertos bienes, donde lo que hace sea
valioso no es su utilidad practica ni la cantidad de trabajo invertido en su produccion,
sino su capacidad para elevar el estatus y el prestigio del individuo que lo adquiere.

Una de las criticas principales de Veblen hacia los economistas neoclasicos se centrd
en su enfoque en el individuo como agente econdémico racional. Como sefiald6 Arenas
(2020) Veblen afirmaba que los neoclasicos tendian a pasar por alto el papel crucial de la
cultura, la tradicion y las normas sociales en la formacion de las preferencias y decisiones
econdmicas de las personas. La escuela institucionalista, influida por Veblen, argumenta
que los factores econdmicos no son los tinicos factores que se traducen en una eleccion
racional. Mientras que los neoclasicos creen en la asignacion de recursos por las fuerzas
del mercado, los institucionalistas sostienen que esta asignacion también estd influenciada
por instituciones sociales, (Oliveras, 1996).

La concepcion del valor para Veblen, basada en el régimen de estatus es fundamental
para comprender la dindmica de la sociedad que Veblen describe en su obra. En una
sociedad donde el consumo ostensible es la norma, la gente busca activamente adquirir
bienes y servicios que los distingan y los hagan destacar en términos de estatus social.
Estos bienes suelen ser costosos y a menudo carecen de una utilidad practica directa.
Por ejemplo, un bolso de lujo, un celular de gama alta o una casa extravagante pueden
tener precios exorbitantes debido a su capacidad para simbolizar el estatus y prestigio
de la persona que los consuma.

El concepto de «consumo ostensible» acuiiado por Veblen, se refiere a la practica de
gastar de manera ostentosa para demostrar el estatus social, y es un elemento central de
su teoria. Segun Veblen, las personas estan dispuestas a pagar grandes sumas de dinero
por estos bienes y servicios no para satisfacer una necesidad real, sino porque represen-
tan una forma de «inversiony» en su estatus social. En este sentido, el valor de un bien se
convierte en una medida de la distincion social que puede conferir. Tal como lo describe
Veblen (1994, p. 91):

[...]los medios de mostrar esa fortaleza y de conseguir un buen nombre son el ocio y consumo
ostensible de bienes. Por consiguiente, ambos métodos estan en boga hasta el punto mas bajo
de la escala donde es posible que lo estén.
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Si el valor se basa en la distincion social en lugar de la utilidad real, los productores y
vendedores tienen incentivos para elevar los precios y crear una percepcion de exclusivi-
dad alrededor de sus productos. Esta dinamica puede dar lugar a lo que hoy conocemos
como «marcas de lujo» y «bienes de lujo» donde los consumidores estan dispuestos a
pagar primas significativas por productos que ofrecen un estatus elevado aun cuando la
diferencia entre estos y productos equivalentes que satisfagan una necesidad practica no
sea del todo clara.

Podemos decir que Veblen es capaz de establecer como se forma parte del valor de
una mercancia bajo el régimen de estatus, no obstante, parece no tener bases suficientes
para explicar como se genera el valor de las mercancias que no presentan una utilidad
ostensible.

Sin embargo, Veblen no estaba interesado en retomar la teoria del valor trabajo de
Marx y mucho menos en la propuesta neocldsica de la valuacion subjetiva. Critico a los
clasicos y neoclasicos por su incapacidad de determinar el valor a través del mercado,
pero ¢l mismo tampoco podia brindar una solucion convincente, (Diggins, 1983).

3. ( Teoria de precios en la Teoria de la clase ociosa? El consumismo y la distorsion
de los precios

A diferencia de las teorias tradicionales que se centran en la oferta y la demanda como
las fuerzas que determinan los precios y cantidades que se intercambian (Mankiw, 2017).
Veblen sostiene que, en una sociedad dominada por el consumo ostentoso, los precios
pueden estar distorsionados por factores que van mas alla de la utilidad y el costo de
produccion. En la teoria econdmica neoclasica, los precios y cantidades se determinan
en por la relacion entre la oferta y la demanda. El sistema de precios es un sistema des-
centralizado que permite realizar las transacciones. Ademas, se considera que los precios
reflejan el valor de un bien o servicio en funcion de su utilidad. Este enfoque en la oferta,
la demanda y la utilidad han sido una piedra angular de la teoria econdmica neoclésica.

En tanto que los clasicos se decantan por el costo de produccion como método de
determinacion de precios. Ellos concebian una sociedad asimétrica en la que existen tres
clases sociales las cuales son: capitalistas, trabajadores y terratenientes siendo el capitalista
el agente economico alrededor del cual gira la actividad economica, (Klimovsky, 1999).

En contraste, Veblen no formula una teoria de determinacion de precios, mas bien
nos muestra un caso particular en la eleccion de ciertos bienes. En una sociedad donde
el consumo ostensible es la norma, los precios pueden estar inflados por factores que no
tienen relacion directa con la utilidad o el costo de produccion de un bien. En cambio, los
precios pueden estar influenciados en gran medida por la capacidad de un bien o servicio
para elevar el estatus y el prestigio del consumidor.

Las observaciones de Veblen fueron introducidas por Leibenstein (1950) en el ambito
economico mediante su articulo «Bandwagon, Snob, and Veblen Effects in the Theory of
Consumers)s Demandy» en donde se afirma que predomina la Ley de oferta y demanda,
pero que existen algunas mercancias que son susceptibles al «Efecto Veblen» para las
cuales la demanda se determina por la utilidad de la mercancia, asi como por el precio
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que otras personas piensan que han pagado por ella. Esto ultimo es lo que se denominé
«precio conspicuox»!. Un ejemplo de esto podria ser cualquiera de los productos de
Dior® mismos que son atractivos por el alto precio y el estatus que confieren al portador,
sin embargo, si por alguna razon el precio de dichos productos desciende, la demanda
disminuye puesto que ahora estos productos con precio mas bajo estarian al alcance de
las masas anulando asi el estatus que anteriormente proporcionaban.

El concepto clave que Veblen introduce en su analisis es el «consumo ostensible», que
se refiere a la practica de gastar de manera ostentosa para mostrar el estatus social. En
una sociedad de consumo ostensible, las personas estan dispuestas a pagar precios mas
altos por bienes y servicios que simbolizan una mayor distincion social. Otro ejemplo
puede ser el de un automovil de lujo que puede tener un precio considerablemente mas
alto que un automovil de caracteristicas similares, sin que esto signifique que el automovil
de lujo satisfaga necesidades reales distintas que las que el segundo auto confiere, mas
bien su marca y su diseflo se asocian con el estatus y el prestigio.

Esta dinamica del consumo ostensible tiene un impacto profundo en el funciona-
miento de los precios. Los productores y vendedores tienen incentivos para crear una
percepcion de exclusividad y prestigio alrededor de sus productos, lo que puede llevar
a precios mas altos. Los bienes de lujo y las marcas de prestigio son ejemplos claros de
como la distorsion de precios puede ser una estrategia exitosa en una sociedad donde
el consumo ostentoso es una prioridad. Los consumidores estan dispuestos a pagar mas
por estos productos debido a su capacidad para aumentar su estatus social. Otro aspecto
importante es la idea de que los precios pueden estar desconectados de la utilidad real
de los bienes y servicios. En una sociedad de consumo conspicuo, los precios no reflejan
necesariamente el valor intrinseco de un producto, lo que puede llevar a la sobrevaluacion
de algunos bienes y la subvaluacion de otros.

Aun con estos puntos sobre como Veblen describe que se comportan los precios, no es
posible hablar de una teoria de precios como tal pues a lo largo del texto no se profundiza
en una formalizacion o explicacion detallada al respecto. La critica que se le hace a Ve-
blen como a la escuela institucionalista en general es la indiferencia o incapacidad para
formular una teoria de precios, (Diggins, 1983). Tal parece que Veblen no mostr6 interés
en este aspecto pues «todo lo que quedaba en (su) utopia tecnologica era la produccion
por la produccion misma. |...] Ninguna sociedad industrial puede perdurar mucho sin
una base logica de asignacion y distribuciony», (Diggins, 1983; p. 91).

4. Sobre el canon pecuniario de gusto impuesto por la clase ociosa
Se presenta un concepto fascinante y critico que arroja luz sobre la dinamica de la

sociedad de consumo ostensible: el «canon pecuniario de gusto». Este concepto profundiza
aun mas en la idea de como la clase ociosa ejerce su influencia sobre la sociedad, no

' «El precio conspicuo es el precio que otras personas creen que el consumidor pagé por el

bien y que, por tanto, determina su utilidad de consumo ostensible», (Leibenstein, 1950. 203).
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solo a través del consumo ostensible, sino también al imponer sus estandares de gusto
y distincion.

El canon pecuniario de gusto es una nocion central en la obra de Veblen y se refiere a un
conjunto de normas y valores impuestos por la clase ociosa en una sociedad de consumo
conspicuo. Estas normas no se basan en la utilidad practica de los bienes y servicios, ni
en su calidad intrinseca, sino en su capacidad para mostrar distincion social y estatus.
En otras palabras, el canon pecuniario de gusto establece qué es considerado deseable y
valioso en términos de consumo, no porque sea funcional o de alta calidad, sino porque
es costoso y simboliza un estatus elevado. Tal como se describe «E! principio del gasto
ostensible guia la formacion de los habitos mentales que definen qué es lo decoroso y
loable en la vida y en las mercanciasy, (Veblen, 1994; p. 122).

Este canon de gusto se convierte en una herramienta poderosa para la clase ociosa,
ya que permite la creacion de un sistema de comparacion valorativa que refuerza su po-
sicion de clase ante la sociedad. Establece un conjunto de estandares que la mayoria de
la poblacién aspira a seguir, lo que a su vez impulsa un ciclo de consumo y competencia
por el prestigio. Los individuos buscan cumplir con estos estandares de gusto para ser
considerados respetables y exitosos, lo que a menudo implica gastar grandes sumas de
dinero en productos y servicios que se ajustan al canon de la clase ociosa.

El canon pecuniario de gusto también tiene un impacto profundo en la cultura y la
psicologia de la sociedad. Establece lo que se considera «buen gusto» o «bello» y crea
una presion social para adherirse a estos estandares. Aquellos que no cumplen con estos
estandares pueden ser percibidos como socialmente inferiores o menos exitosos, lo que
genera un sentido de inseguridad y rechazo en la poblacion.

Un ejemplo claro de la influencia del canon pecuniario de gusto es la moda. En una
sociedad de consumo ostensible, la moda se convierte en una forma importante de demos-
trar distincion social al mismo tiempo que la clase ociosa dicta qué es lo estéticamente
bello y digno de ser consumido. La ropa de disefiadores de alta gama, los accesorios
de lujo y otros productos de moda se consideran deseables no solo por su calidad o
funcionalidad, sino porque estan asociados con el estatus y el prestigio. Los individuos
compran y consumen estos productos no porque los necesiten, sino porque cumplen con
los estandares del canon de gusto impuesto por la clase ociosa.

El canon pecuniario de gusto también se manifiesta en areas como la arquitectura,
el arte, la gastronomia y el entretenimiento. En cada una de estas areas, los productos y
servicios que son costosos y exclusivos a menudo son valorados mas por su capacidad
para demostrar estatus que por su calidad intrinseca. Esta dindmica impulsa un ciclo de
consumo ostentoso y perpetia la influencia de la clase ociosa en la sociedad.

En el arte (y mas concretamente en su mercado), el canon pecuniario de gusto es
de notoria visibilidad puesto que el arte no tiene ninguna utilidad en si mismo salvo el
deleite de su contemplacion. Tal como Avelina Lésper (2022, p. 17) ha evidenciado en
su libro «El fraude del arte contemporaneoy el llamado Arte VIP (Video, Instalacion,
Performance) se basa en la idea de que todo es arte y esto implica una sumision inte-
lectual produciendo «sociedades incapaces de realizar cuestionamientos, sumisas y,
por ultimo, llevarnos a la barbarie». Avelina hace una critica mordaz al sostener que el
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estilo contemporaneo de hacer arte no es arte; que se venden obras que no valen nada
bajo el amparo de los curadores, el museo y de un mercado que dicta que esto o aquello
es arte y debe ser valuado como tal. En la actualidad a nadie le importa si un mingitorio,
un platano pegado en la pared o unas simples ramas valen poco en la vida cotidiana, lo
que importa es que, cuando se encuentran en un museo es considerado como arte y por
ende su valor monetario aumenta exponencialmente. La sociedad esnobista descrita por
Veblen hace mas de un siglo existe hasta el dia de hoy y Avelina (desde la perspectiva del
arte) concuerda con esta idea pues ella menciona que lo importante no es lo que vale el
arte VIP en si (puesto que a todas luces no vale nada) sino que «/o realmente importante,
excepcional, excéntrico y llamativo para los medios de comunicacion y las redes sociales
es pagar una fortuna por algo que vale naday, (Lésper, 2022, p. 57).

La clase ociosa dicta lo que es bello, honorifico y por ende lo que debe de consumirse,
aun cuando dicho consumo atente contra la capacidad intelectual y el sentido comutn de
las clases pecuniariamente inferiores.

5. Critica a la sociedad esnobista actual a la luz de la Teoria de la clase ociosa
de Thorstein Veblen

La TCO de Thorstein Veblen proporciona una lente invaluable para analizar y criticar
la sociedad contemporanea, marcada por el consumismo, la busqueda desenfrenada de
estatus y la influencia de las redes sociales. Veblen argumenta que la clase ociosa impo-
ne su «canon pecuniario de gusto» en una sociedad de consumo conspicuo, donde los
individuos compiten por destacar y ser percibidos como exitosos.

5.1 Redes sociales: la exhibicion del consumo

Uno de los fendmenos més destacados en la sociedad actual es el papel dominante de
las redes sociales. Plataformas como Instagram, Facebook y Twitter (ahora X) permiten
a las personas compartir sus vidas, experiencias y, no menos importante, sus posesiones
materiales de manera instantdnea y masiva. Esto se traduce en una exhibicion constante
de consumo ostentoso, donde la bisqueda de likes y followers a menudo se convierte en
una medida del estatus y la validacion social.

La teoria de Veblen se hace evidente en este contexto. En lugar de enfocarse en la
utilidad intrinseca de los productos, las redes sociales a menudo ponen en primer plano la
capacidad de un bien o servicio para generar reconocimiento y admiracion. El consumidor
moderno tiende a elegir productos y experiencias no solo por su valor funcional, sino
también por su capacidad para generar una imagen positiva en linea. Tal como lo describe
Lipovetsky (2007) la sociedad de «hiperconsumo» presenta una dicotomia respecto al
consumo. La primera es que sirve para satisfacer necesidades reales (compra-practica)
mientras que otra sirve para satisfacer la necesidad de experiencias (compra-hedonista).
Esto puede llevar a una cultura de consumo basada en la exhibicion y la competencia
por la distincién social.
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La presion para mostrar un estilo de vida «ideal» en las redes sociales puede ser
abrumadora. Las personas pueden endeudarse para adquirir productos de lujo que estdn
mas alla de sus medios reales, todo en aras de mantener una imagen de éxito y prestigio. En
este sentido, la sociedad actual a menudo se asemeja a la sociedad de consumo conspicuo
que Veblen describio en su obra, donde el estatus social se mide por la capacidad de
mostrar bienes y experiencias costosos.

5.2 Marcas de lujo: simbolos de prestigio

Las marcas de lujo, con sus productos y servicios a precios desorbitados, se han con-
vertido en simbolos de prestigio y distincion social. Los consumidores a menudo buscan
estas marcas no por su calidad sino por su capacidad para mejorar su estatus en la sociedad.

Este comportamiento es consistente con la teoria de Veblen, que postula que el valor
de ciertos bienes se basa en su capacidad para expresar distincidon y estatus. Las marcas
de lujo aprovechan esta dindmica creando productos que estan fuera del alcance de las
masas, aumentando asi su atractivo para quienes quieren destacar y ser considerados de
¢lite. Sin embargo, esta busqueda frenética de marcas de lujo puede tener consecuencias
negativas tanto a nivel individual como social. A nivel individual, esto puede generar
deudas importantes y cargas financieras insostenibles para quienes buscan mantener algiin
estatus. A nivel social, esto perpetua la desigualdad econdémica y crea una cultura de deseo
de riqueza y prestigio a través del consumo, en lugar de a través del trabajo productivo.

5.3 El Canon pecuniario de gusto: influencia y conformismo

El canon pecuniario de gusto impuesto por la clase ociosa, como la describe Veblen,
se manifiesta de muchas maneras en la sociedad actual. Establece lo que se considera
deseable y valioso en términos de consumo, no porque sea funcional o de alta calidad, sino
porque es caro y simboliza estatus. Esta perspectiva se refleja en la buisqueda constante
de productos y experiencias que se ajusten a este estandar, lo que muchas veces conduce
a una alienacion de gustos propios en aras del canon impuesto y un consumo constante.

La influencia del canon pecuniario de gusto se ve exacerbada por las redes sociales y
la presion para ajustarse a los estandares de estatus y prestigio prescritos por la sociedad
moderna. Las personas a menudo sienten la necesidad de comprar bienes y servicios
socialmente aceptables y deseables, incluso cuando estos productos no proporcionan un
valor significativo en términos de utilidad real. Esta conformidad con las expectativas
sociales puede conducir a una pérdida de individualidad y autonomia en las decisiones
de consumo.

5.4 Una sociedad a la sombra de la clase ociosa
A medida que las redes sociales amplifican la exhibicion del consumo ostensible, el

consumo de marcas de lujo se convierte en un simbolo de estatus y el canon pecuniario
de gusto sigue imponiendo sus normas, es evidente que estamos viviendo en una sociedad
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que refleja muchas de las dinamicas que Veblen identifico en su época. Esta critica no
busca demonizar el consumo ni la busqueda legitima de calidad y comodidad en la vida
moderna, sino mas bien resaltar como la busqueda obsesiva del estatus y la distincion
social puede tener efectos perniciosos en el bienestar individual y social. La teoria de
Veblen nos recuerda la importancia de cuestionar las normas y valores que guian nuestras
elecciones de consumo y como estas influencias pueden distorsionar nuestras prioridades
y aspiraciones.

En ultima instancia, la sociedad actual debe considerar hasta qué punto desea seguir
bajo la sombra de la clase ociosa, buscando constantemente la validacion social a través
del consumo ostensible y la conformidad con los canones de gusto impuestos. La teoria
de Veblen nos invita a reflexionar sobre como podemos equilibrar nuestras aspiraciones
de éxito y prestigio con valores mas fundamentales de autenticidad, individualidad e
intelectualidad.

Conclusiones

En el transcurso de este trabajo, hemos explorado y analizado la Teoria de la clase
ociosa (TCO) de Veblen y su aplicabilidad en la sociedad actual. A través de un examen
detallado de los conceptos fundamentales de esta obra, hemos analizado las dindmicas
econdmicas, sociales y culturales que persisten en nuestra realidad contemporanea. Al
concluir este recorrido, es esencial reflexionar sobre las implicaciones de esta teoria y
como puede ayudarnos a comprender y cuestionar aspectos criticos de nuestra sociedad
actual.

En primer lugar, hemos explorado la nocion de la «clase ociosa» y como esta clase
se consolidd en el sistema econdmico. Veblen nos mostrd como, en lugar de contribuir
directamente a la produccion econdmica, esta clase emergio como una élite que acumulaba
riqueza y poder a través del consumo ostentoso y la busqueda del prestigio social. A medida
que examinamos la sociedad actual, es innegable que aun existen paralelismos con la
clase ociosa de la época de Veblen. La brecha entre los ricos y el resto de la poblacion
sigue siendo una realidad, con una concentracion de riqueza en manos de unos pocos. Esta
concentracion de poder econdmico ejerce una influencia significativa en las decisiones
politicas y la distribucion de recursos.

Asi mismo, se ha analizado el concepto de valor para Veblen y su enfoque en el
prestigio social como un factor central en la valoracion de algunos bienes y servicios.
Este planteamiento nos lleva a cuestionar nuestras elecciones de consumo y como estan
influenciadas por las normas sociales impuestas por la clase ociosa. En la sociedad, la
influencia del prestigio y el estatus en nuestras decisiones de compra es innegable. La
buisqueda de bienes y servicios que demuestren distincion social sigue siendo un impulsor
poderoso en la economia contemporanea. Al analizar fendmenos actuales como el papel
dominante de las redes sociales y la influencia de las marcas de lujo en la sociedad actual,
se hace evidente la discrepancia en la valoracion de los bienes y servicios. Mientras que la
economia ortodoxa podria argumentar que el valor de un producto se deriva de su utilidad
y calidad, Veblen sefialaria que la percepcion de estatus y prestigio asociada con ciertas
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marcas y productos influye significativamente en su valor percibido. Esta discrepancia
en la concepcidn del valor tiene importantes implicaciones en la sociedad contempora-
nea. El pensamiento econémico dominante tiende a enfocarse en la maximizacion de la
utilidad individual y la asignacion eficiente de recursos; la perspectiva de Veblen anade
la influencia de factores sociales y culturales en las decisiones de consumo, sugiriendo
que el consumo conspicuo y la busqueda de estatus pueden conducir a una cultura de
consumo basada en la exhibicion y la competencia por la distincion social, sin eliminar
la satisfaccion de necesidades reales.
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Resumen

El presente estudio investiga la relacion entre la productividad laboral y la especializacion
en el sector comercio al por mayor en veintitrés microrregiones de la frontera norte de Mé-
xico durante el periodo 1998-2018, dada la gran relevancia de este sector en dicha region.
La estrategia metodologica empleada incluye un analisis sociodemografico, el calculo de
los coeficientes de localizacion econdmica (QL) y de participacion relativa (PR), asi como
la aplicacién de un modelo de datos de panel Arellano-Bond para evaluar dicha asociacion.
Los resultados confirman la existencia de una relacion bidireccional entre la especializacion,
medida a través del coeficiente QL y PR, cuya dependencia varia segun la clase de actividad.

Palabras clave: México, frontera norte, productividad laboral, especializacion, comercio al
por mayor

Clasificacion JEL: D24

Labor productivity and specialization in the service sector: an analysis of wholesale trade
in northern Mexico, 1998-2018

Abstract

This study investigates the relationship between labor productivity and specialization in the
wholesale trade sector in twenty-three microregions of the northern border of Mexico during
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the period 1998-2018, given the great relevance of this sector in that region. The methodolo-
gical strategy employed includes a sociodemographic analysis, the calculation of economic
localization coefficients (QL) and relative participation (PR), as well as the application of an
Arellano-Bond panel data model to evaluate this association. The results confirm the existence
of a bidirectional relationship between specialization, measured through the QL and PR co-
efficients, and labor productivity, whose dependency varies according to the type of activity.

Keywords: Mexico, northern border, labor productivity, specialization, wholesale trade
JEL Classification: D24

Introduccion

La productividad es un concepto de importancia dado que hace referencia al rendi-
miento de la produccion con base a los recursos de los que se dispone. Felsinger y Runza
(2002) argumentan que es un instrumento que evalta el nivel de eficacia en la utilizacién
de los recursos de una economia para la produccion de bienes y servicios. En relacion
con lo anterior, la productividad laboral se refiere a la capacidad que tiene el personal
ocupado para la generacion de resultados o valor agregado.

De este modo, la especializacion incide en el aprovechamiento de los recursos y la
creacion de ventajas para lograr la eficiencia en las actividades. Asi, la especializacion y
productividad se relacionan estrechamente: la primera repercute en la segunda, puesto que
la especializacion da origen a la concentracion de las actividades y al surgimiento de las
llamadas economias de aglomeracion, lo que a su vez puede incrementar la productividad.

Conocer la especializacion y productividad de un sector es fundamental para determi-
nar su relevancia dentro de la economia regional. Sin embargo, su medicion depende del
tipo de actividad de interés, debido a las caracteristicas especificas que pueden presentar,
asi como a los mecanismos de produccion y distribucion de los bienes y servicios que
proporcionan. Ademas, es crucial entender la interrelacion entre sectores, ya que estas
conexiones pueden amplificar su impacto en la economia regional y proporcionar una
vision mas completa de su contribucion al desarrollo econémico.

El sector servicios, o sector terciario, engloba una amplia gama de actividades
economicas que no producen bienes tangibles, sino que se dedican a satisfacer las
necesidades presentes y futuras de la poblacion. De acuerdo con el Instituto Nacional
de Estadistica y Geografia (Inegi) este sector incluye actividades como el turismo, el
comercio (tanto al por mayor como al por menor), las comunicaciones, los servicios
de transporte, y otros servicios intangibles que son esenciales para el bienestar y el
funcionamiento de la economia.

A pesar de su importancia, Arriagada (2007) destaca que la conceptualizacion de los
servicios es complejo y multidimensional, por lo que la percepcion que se tiene sobre
ellos es ambigua y engafosa. Por tanto, plantea tres perspectivas sobre los servicios:
los servicios que se caracterizan por ser intangibles, invisibles y perecederos, con una
interaccion simultanea entre la produccién y el consumo; los que implican la generacion
de valor que no se traduce en bienes tangibles; y los que representan actividades donde
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se produce un cambio en las condiciones de una persona o bien, con el consentimiento
previo del consumidor y el proveedor.

En México, los servicios emplean a mas del 50% de la fuerza laboral, convirtiendo a
este sector en un motor clave del crecimiento econdomico. En los tltimos afios, su parti-
cipacion dentro de la economia ha aumentado significativamente, originando un proceso
de transformacion conocido como terciarizacion. Este proceso, también denominado
«desindustrializaciény, consiste en el «retroceso del peso del sector industrial en términos
de PIB y de empleoy», Cuadrado-Roura (2016, p. 2) y no s6lo implica una disminucion del
sector manufacturero en las economias, sino una modificacion en la estructura productiva
del pais a partir de cambios en la relevancia de los sectores econdomicos en términos del
Producto Interno Bruto (PIB). Al mismo tiempo, trae modificaciones en los niveles de
empleo, produccion y especializacion de las actividades economicas.

En el caso de México, se han identificado cambios estructurales a lo largo de los
afios, particularmente en la participacion de los sectores econdmicos en el PIB a nivel
nacional. Segun el estudio de Coll-Hurtado y Cordoba (2006), estos cambios se han visto
influenciados por diversos factores en el contexto de la globalizacion. En primer lugar,
se menciona un crecimiento demografico acelerado y la modificacion de la distribucion
geografica de la poblacion como factores determinantes. Estos factores han llevado a un
proceso de urbanizacion desequilibrada, lo cual ha impactado tanto en los patrones de
consumo y produccion como en la productividad de los sectores econémicos. A medida
que la poblacion se concentra en areas urbanas, la demanda de servicios aumenta, mo-
dificando la estructura del PIB y la relevancia de los sectores econdomicos.

Estos cambios estructurales ponen de manifiesto la estrecha relacion que ha desarro-
llado el sector servicios con el manufacturero. De acuerdo con el catalogo del Sistema
de Clasificacion Industrial de América del Norte, México (SCIAN, 2023) el comercio al
por mayor comprende las unidades economicas dedicadas principalmente a la compra y
venta de bienes de capital, materias primas y suministros para la produccion, asi como
otros bienes destinados a ser revendidos a comerciantes, distribuidores, fabricantes y pro-
ductores de bienes y servicios. Esta actividad de compraventa mayorista puede realizarse
a través de métodos tradicionales, internet u otros medios electronicos.

El interés por estudiar la especializacion y la productividad laboral del comercio
al por mayor en el norte de México radica en que esta regiéon mantiene una dindmica
importante en el sector. Como abordan Vazquez y Bocanegra (2004) las actividades del
sector terciario son prominentes en la estructura econdémica de México, especialmente
en los estados fronterizos. Ademas de su vinculo con otros sectores como el manufac-
turero. Manzanares (2011) afirma que el desarrollo de actividades del sector terciario,
como los servicios dirigidos al sector productivo, proporcionan un importante apoyo a
la industria manufacturera, particularmente a la industria maquiladora de exportacion en
las ciudades de la frontera norte.

Por tanto, el objetivo del presente trabajo es identificar el nivel de especializacion
en el comercio al por mayor en las microrregiones de la frontera norte de México.
Consecuentemente, se explora, mediante la metodologia propuesta, la existencia de
una relacion positiva entre la especializacion y la productividad laboral en este sector.

TIEMPO ECONOMICO / UNIVERSIDAD AUTONOMA METROPOLITANA / VOL. XVII / NUM. 51/ MAYO-AGOSTO DE 2022 / PP. 35-59 / ISSN 1870-1434

37



38

LEONARDO PEREZ-VICTORINO

Dada la dinamica de la regidn, se busca determinar si esta relacion podria refiejarse en
el desarrollo regional a través de la implementacion de politicas economicas adecuadas.

La hipotesis de este estudio es que el sector de interés, comercio al por mayor, tendra
una especializacion y participacion relativa alta, dado a que su ubicacion geografica faci-
lita e incrementa el comercio de las diversas ramas del sector. Por su parte, se espera que
exista una relacion positiva entre la productividad laboral y el grado de especializacion
en el sector a nivel microrregion, debido a que esta especializacion resulta del aprove-
chamiento de las ventajas comparativas, las cuales se expresan a través del surgimiento
de economias de aglomeracion y que se traducen en incrementos de productividad, y un
posible crecimiento regional.

Con base en lo expuesto, este articulo se estructura en cuatro secciones. La primera
aborda una revision de literatura destinada a explicar la relacion entre especializacion,
productividad y la formacién de aglomeraciones econémicas, asi como a resaltar la im-
portancia del sector y los cambios estructurales que han emergido. El segundo apartado
describe la metodologia empleada para el analisis; la tercera seccion expone los resultados
obtenidos y, por ultimo, se presentan las conclusiones derivadas del analisis.

1. Revision de la literatura

La productividad en la teoria econdmica ha tenido diversas definiciones y se ha discu-
tido sobre su medicion. Por ejemplo, Kazukiyo (1991) define la productividad como un
reflejo de la fuerza productiva y sefiala el estado cualitativo del proceso de produccion.
La fuerza productiva indica la capacidad de produccion, mientras que la productividad
representa la calidad.'

Maroto-Sanchez (2007, p. 290) afirma que: «los problemas de definicion y medicion
para la productividad se agravan aun mas en el sector servicios debido a la naturaleza,
heterogeneidad y complejidad de estas actividades». La productividad del sector
servicios se desarrolla en un ambiente muy dinamico y se relaciona positivamente con
la innovacion y las tecnologias de informacion y comunicacion. Aunque la tecnologia
y las innovaciones aumentan la productividad, no son una variable adecuada para la
medicion de la productividad laboral en actividades del sector servicios. Esto se debe a
que la medicion de la productividad se basa en el output generado por unidad de input,
como el numero de servicios prestados por hora de trabajo. Aunque las innovaciones
y tecnologias pueden facilitar este proceso, no proporcionan una medida directa del
rendimiento laboral.

El autor describe que el indicador que se utiliza cominmente para medir la
productividad laboral en el sector servicios es la relacion entre produccion y mano de
obra (o productividad relativa del trabajo) a pesar de las limitaciones que presenta, tales
como el hecho de que el valor agregado de los servicios corresponde al uso y al costo
del factor trabajo. A este respecto, Griliches (1992) argumenta que al tratar de evaluar
la productividad laboral en el sector servicios surge un desafio conceptual en cuanto a

! Citado por Campo (2020).
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la definicion de la cantidad, calidad y precios.? Asimismo, Wolfl (2003) identifica tres
problemas o sesgos que suelen presentarse en la medicion de la productividad laboral en
los servicios: la seleccion de los insumos, la determinacion de los resultados y el método
de agregacion entre sectores.

Respecto al primero, hace referencia, por ejemplo, a como medir el factor trabajo, ya
sea en términos del nimero total de ocupados o del nimero total de horas trabajadas. El
segundo esta relacionado con la medicion del valor afiadido debido a la relacion existente
entre precio y calidad del servicio. Mientras que, el tercero se refiere a como estimar el
crecimiento de la productividad agregada.

Al analizar la productividad en relacion con el nivel de especializacion, es crucial
explorar la economia espacial, que no constituye una teoria inica, sino un campo inter-
disciplinario que estudia como la ubicacion geografica influye en la actividad economica.
Como el espacio es heterogéneo, cada regidén contard con diversas ventajas comparati-
vas, sin embargo, Porter (2007) plantea que se pueden construir ventajas competitivas
relevantes de cada agente econdmico a partir de diversos factores como la formacion de
economias de escala ocasionando un aumento de la competitividad de la region e incluso
formando clusteres.

En este contexto, Looty y Szapiro (2013) abundan acerca de los fundamentos para
poder alcanzar economias de escala, y destacan aquellos componentes que permiten que
una empresa obtenga un mayor grado de productividad al incrementar la escala de la
produccion. Asimismo, Robles y Godinez (2010) exponen una relacion existente entre
actividades productivas y comerciales, cuyo origen, ubicacion, desempefio y aportacion
tienen un significado en términos econdémicos y sociales. Plantean que para que una
actividad sea mas solida esta depende de la relacion territorial que hace referencia a la
ubicacion geografica con respecto a las industrias, pero también dicha solidez depende
del tamafio de las empresas.

En este sentido, se destaca el nivel de especializacion, entendida como la concentracion
de actividades econdmicas en areas especificas, la cual ha demostrado ser un poderoso
catalizador del desarrollo regional. Esta afirmacion encuentra respaldo en diversas inves-
tigaciones. Un ejemplo destacado es la obra de Cervantes (2014) quien resalta el papel de
las economias de aglomeracion originadas por las ventajas de localizacidon y concentracion
industrial resultantes de la proximidad fisica entre empresas que desarrollan actividades
similares o complementarias, generando beneficios como el intercambio de recursos y
conocimientos, la reduccion de costos y el fomento de la innovacion.

Estas economias se clasifican en tres tipos: economias de escala, de localizacion y
de urbanizacion. Bajo este contexto, el sector servicios puede clasificarse dentro de las
economias de urbanizacion dado que su productividad se beneficia de la interaccioén con
diversas industrias. En entornos urbanos, la proximidad a otras empresas y servicios
genera sinergias y eficiencias que aumentan la productividad. Cardoso (2013, p. 7)
plantea que: «tal entorno deriva de la presencia de un amplio mercado de trabajo, una
abundante fuerza de trabajo diversificada y la existencia de amplias infraestructuras,

2 Citado por Maroto-Sanchez (2007).
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puesto que el sector servicios en México tiene articulaciéon con muchos mas sectores y
actividades economicas.

Autores como Krugman (1991) enfatizan la capacidad de la especializacion para
potenciar la productividad al permitir que las empresas se enfoquen en sus areas de
mayor competencia, maximizando la eficiencia y aprovechando las ventajas comparati-
vas de cada region. Por su parte, Fujita et al., (1999) van mas alla al asociar el nivel de
especializacidon con un mayor crecimiento econémico, debido a la diversidad de bienes
y servicios que surge de este enfoque, junto con la reduccion de precios y el aumento de
los ingresos de los trabajadores, generando una dindmica positiva de desarrollo regional.

Por tanto, la productividad del sector estudiado puede estar determinada por varias
causas, como la ubicacion geografica, aspectos demograficos y el crecimiento experimen-
tado por el sector manufacturero en esa region. La especializacion del sector en esta area
es presumible a que esté vinculada a aumentos en la productividad y, por ende, emergeria
como una herramienta esencial para incentivar el crecimiento econdémico regional. Las
politicas publicas que fomenten esta especializacion, promoviendo la concentracion de
actividades estratégicas y creando entornos propicios para la colaboracion empresarial,
pueden tener un impacto positivo y sostenido en el bienestar de las comunidades.

Asimismo, para este analisis es fundamental tener en consideracion las causas de los
cambios estructurales, pues tienen una relacion directa con la productividad y el nivel
de especializacion de las actividades economicas. Cuadrado-Roura (2016) establece que
dichos cambios estructurales son causa de la disparidad de la evolucion entre productividad
de los sectores, las diferencias en los precios de los servicios y los bienes manufacturados,
asi como de la evolucion relativa de la demanda de estos con respecto a la de servicios.
Por ello, enseguida se apuntan algunos elementos tedricos sobre dichos cambios estruc-
turales insertados en la discusion sobre desindustrializacidn y terciarizacion.

Marquez y Pradilla (2008) identificaron que la evolucion del sistema capitalista no
se limita a la transicion del sector agricola al manufacturero, sino que, gradualmente
atraviesa por un proceso de declive frente al sector servicios. Este fenomeno es conocido
como proceso de terciarizacion o desindustrializacion y ocasiona un cambio estruc-
tural en las diversas empresas e industrias a raiz de la fragmentacion del trabajo y la
automatizacion de las unidades economicas. El fendmeno de cambio estructural desde
una economia fundamentalmente agricola a una industrial se puede identificar en «e/
desarrollo industrial latinoamericano y mexicano por sustitucion de importaciones que
tuvo dos etapas: la primera, de facil industrializacion sustitutiva de bienes de consumo
inmediato, desarrollada de 1930 a 1950, la segunda, sustitutiva de bienes de consumo
duradero o intermedios se cumplio, solo parcialmente, entre 1950 y 1970», Méarquez y
Pradilla (2008, p. 32).

Pero, una vez agotado este proceso en el que solo se consolido parcialmente la indus-
trializacion, nuestro pais comenzoé a experimentar una transicion de la preponderancia
del sector manufacturero al de servicios. De acuerdo con Cuadrado-Roura (2016) las
principales causas del proceso de terciarizacion radican en tres factores: i) La modifi-
cacion estructural que, implica el aumento de la eficiencia en la produccion industrial
y la disminucién de la demanda proporcional de productos manufacturados en compa-
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racion con los servicios; ii) La influencia del comercio internacional y la competencia
externa en aumento, que impacta en la actividad industrial en muchas economias; y iii)
La presencia de otros elementos, como la subcontratacion de servicios por parte de las
empresas manufactureras y el proceso generalizado de transformacion hacia el sector de
servicios en la manufactura, Lawrence y Edwards (2013); Farifas et al., (2015) citado
en Cuadrado-Roura (2016).

De este modo, México se ha convertido en un pais emergente que se ha introducido en
el contexto de la globalizacion, pero los resultados sobre su productividad, crecimiento
y desarrollo econdmico son limitados. El proceso de apertura por el que ha atravesado el
pais desde las dos ultimas décadas del siglo XX no sélo influy6 en el marco econémico,
sino también tuvo influencia en los aspectos politicos, culturales y sociales.

Entre los cambios observados, destaca el avance del sector terciario. Es importante
sefialar que, segiin Coll-Hurtado y Cérdoba (2006) en México, la participacion en esta
revolucion terciaria se inclina hacia actividades menos productivas, a pesar de la mo-
dernizacion en la cuspide del sistema social y econdomico. En los estratos inferiores,
esta modernizacion depende de recursos coyunturales como el turismo y las remesas
de migrantes, asi como del surgimiento de pequefias empresas que facilitan cambios
estructurales en sus lugares de origen.

En este contexto, Garza (2006) establece que el proceso de la terciarizaciéon en la eco-
nomia mexicana es irreversible, pero espacial y sectorialmente desigual. A su vez, impacta
de manera incierta en el avance socioeconomico de México. Por su parte, Cuadrado-Roura
y Maroto-Sanchez (2012) sustentan que actualmente existe una sostenida heterogeneidad
en el sector servicios y en su composicion interna, por lo que es fundamental considerar
el espacio geografico en el analisis.

Retomando a Coll-Hurtado y Cérdoba (2006), en el sector servicios en México pueden
identificarse dos grupos bien definidos:

» Minoritario: ubicado en la esfera del sistema imperante, especificamente presta ser-
vicios de calidad necesarios para el desarrollo de las actividades econdmicas.

* Mayoritario: incorpora servicios banales y de poca calidad. En este grupo se incluye
gran parte de la economia informal y se manifiesta en numerosas actividades del sector
servicios como comercio, servicios personales, hoteleria, alimentos y bebidas.

El grupo mayoritario que proponen los autores citados incorpora diversas actividades
econdmicas que son parte del sector terciario, incluyendo al comercio por mayor. Sin
embargo, este considera las actividades informales, del cual no existe un registro especi-
fico de informacién relacionado a ventas, inventarios, produccion, entre otros. Vazquez
y Bocanegra (2004) describen que el comercio de los estados de la frontera norte esta
formado por miles de establecimientos pequefios, medianos y grandes. Ademas, estos
autores definen una frontera, en el sentido econdmico, como un lugar de intenso trafico
de mercancias.

El comercio al por mayor tiene un papel relevante en la region norte del pais dado
que esta actividad se relaciona con la industria de la manufactura. Manzanares (2011)
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establece que las condiciones especificas de las ciudades fronterizas estan estrechamen-
te vinculadas con la economia global debido a su proximidad con ciudades de Estados
Unidos. En tal sentido, el incremento de la industria manufacturera en la region norte del
pais ha generado un aumento del comercio al por mayor en esta zona, dada la relacion
comercial entre ambos paises. Por lo tanto, estudiar el comercio al por mayor resulta
relevante, ya que este sector puede aprovechar su ubicacion geografica estratégica en la
frontera y las economias de aglomeracion para incrementar su especializacion y produc-
tividad. Este crecimiento no solo beneficiaria al sector en si, sino que también estimularia
el desarrollo economico regional.

2. Metodologia

Para verificar las hipotesis planteadas, se analiza la actividad econémica correspon-
diente al comercio al por mayor en las veintitrés microrregiones fronterizas del norte de
Meéxico, en las cuales se ubican los cuarenta tres municipios fronterizos de las entidades
de Baja California, Sonora, Chihuahua, Coahuila de Zaragoza, Nuevo Leon y Tamaulipas.
La delimitacion de las microrregiones corresponde al enfoque metodologico de Asuad
(2020) en el Centro de Estudios de Desarrollo Regional y Urbano Sustentable (Cedrus)
de la Universidad Nacional Auténoma de México (UNAM).

Se describen las condiciones sociodemograficas de las veintitrés microrregiones a
través del Censo de Poblacion y Vivienda (Inegi, 2020) y los indices de educacion, salud,
ingreso y desarrollo humano del Programa de la Naciones Unidas para el Desarrollo
(PNUD), para identificar las caracteristicas poblacionales que pudieran incidir en la
especializacion regional.

Con base en informacion del sector 43 (Comercio al por mayor) correspondiente a
los Censos Economicos de Inegi, del periodo 1998-2018, se utilizaran las variables: Uni-
dades economicas (numero de unidades), Personal ocupado total (nimero de personas),
Valor agregado censal bruto (miles de pesos a precios corrientes), Produccion bruta total
(miles de pesos a precios corrientes), Total de remuneraciones (miles de pesos a precios
corrientes), Activos fijos totales (miles de pesos a precios corrientes) y Formacion bruta
de capital fijo (miles de pesos a precios corrientes). Estas variables seran utilizadas para
la construccion de un indice que mida el nivel de productividad, asi como la construccion
de los coeficientes de localizacion de la actividad economica (QL) y participacion relativa
(PR). Es importante destacar que la definicion de comercio al por mayor utilizada en los
Censos Economicos de Inegi, durante el periodo de 1998 a 2018, se mantuvo homogénea,
lo que asegura la coherencia en los datos recopilados a lo largo de dicho lapso.

En cuanto a la medicidn de la productividad, se utilizara el valor agregado censal bruto
(va) dividido entre el personal ocupado total (po) como un acercamiento de la medicion
de la productividad laboral en el sector servicios, tal como proponen Vrbka, Rowland y
Fryd (2021) cuando comparan los sectores de servicios intensivos en conocimiento y la
manufactura. Esta relacion se puede expresar de la siguiente forma:
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Productividad = x [1]
po

En este sentido, se analiza la productividad del sector de interés en contraste del total
de los sectores del total de las microrregiones. Asimismo, se comparan los niveles de
productividad de cada microrregion del comercio al por mayor a través del periodo
de estudio.

Por otra parte, se replica la metodologia utilizada por Garcia y Carranco (2008) para
realizar un analisis de localizacion y concentracion regional, es decir, para poder identi-
ficar aglomeraciones productivas locales (APL) por medio del coeficiente de localizacion
de la actividad econémica (QL) y de participacion relativa (PR). Cabe destacar que este
analisis se llevard a cabo para cada microrregion respecto al total de estas. La construc-
cion de coeficiente QL expresa el grado de concentracion de la actividad en la region en
relacion con el territorio de referencia y se denota como:

_ J
QL(/ - X. [2]
Donde:

X, = Variable economica del comercio al por mayor en la microrregion.

X, = Variable econdmica del total de los sectores econdomicos en la microrregion.

X, = Variable econdmica del comercio al por mayor en el total de microrregiones.

X,, = Variable economica del total de los sectores econdmicos en el total de micro-
rregiones.

El coeficiente PR tiene por objeto medir la participacion de la produccion de una
actividad econdémica de la region respecto a un territorio de referencia y se denota
como:

Donde:

X, = Variable econdmica del comercio al por mayor en la microrregion ;.
., = Variable econdémica del comercio al por mayor en el total de microrregiones.

Por su parte, la relacion entre la productividad laboral del sector y su nivel de especia-
lizacion se explora mediante un modelo econométrico de datos panel, el cual representa
una combinacion de datos de corte transversal y series de tiempo. Montero (2010) plantea
el modelo de datos panel lineal de la siguiente forma:
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n
V=t 21 Boy,-jt BY, vy tu, (4]
]:
Donde:

v, = Variable dependiente del individuo 7 en el tiempo ¢.

n, = Efecto fijo no observable del individuo i.

Zj”:l By ¥, —J = Suma de los términos rezagados de la variable dependiente hasta el
rezago n con sus coeficientes asociados .

X, = Matriz de variables independientes del individuo i en el tiempo .

B = Vector de coeficientes asociados a las variables independientes en y,.

v, = Efecto aleatorio especifico del individuo i.

u,, = Término de error estocastico.

De acuerdo con Cameron y Pravin (2010) el objetivo principal de los modelos de
datos panel es analizar los efectos individuales o endogeneidad que pueden afectar la
estimacion de los efectos de las variables. Entre las alternativas de modelacion con panel
se tiene la posibilidad de construir modelos de efectos fijos o de efectos aleatorios. En el
modelo de efectos fijos f3, esta correlacionada con las variables explicativas y representa
un componente del error que no varia en el tiempo; en tanto, en el modelo de efectos
aleatorios f3, no esta correlacionada con las variables explicativas, es decir, es aleatoria.

La seleccion entre ambos modelos corre a cargo de la prueba de Hausman, que con-
siste en comparar la consistencia y eficiencia de ambos estimadores: los de efectos fijos
y aleatorios. Sin embargo, Montero (2010) sefiala que estimar modelos de panel con
efectos fijos o aleatorios mediante minimos cuadrados ordinarios (MCO) puede llevar
a errores estandar inconsistentes en las estimaciones de los parametros, debido a que,
por construccion, el efecto no observable (7,) esta correlacionado con los rezagos de la
dependiente (v, —j).

Para corregir este problema Arellano y Bond (1991) desarrollaron un estimador basado
en el método generalizado de momentos (MGM). Este estimador se basa en el uso de
variables instrumentales derivadas de rezagos temporales de la variable dependiente y
diferencias de las variables utilizadas en el modelo. Este panel dinamico esta especial-
mente disefiado para paneles cortos que cuentan con un diverso nimero de individuos
y pocos cortes temporales.

En este contexto, los modelos de efectos fijos y aleatorios son paneles estaticos, lo
que significa que no consideran la endogeneidad causada por la productividad del pe-
riodo anterior #.1. Por lo tanto, se estima un panel dindmico Arellano-Bond para corregir
este problema de endogeneidad y comparar el modelo dinamico con el panel estatico
seleccionado. En este modelo, la interseccion y los coeficientes son constantes respecto
al tiempo y entre individuos (microrregiones). Se utilizaron cinco periodos quinquenales
entre los anos 1998 y 2018. El modelo planteado para efectos fijos y aleatorios es:
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vapo, = B, + B, Olva, + B,In _Prva,+ B,Pb, + e, [5]
Para Arellano Bond:
vapo,, = B, + B, lag_vapo, B, Olva, + B,In _Prva,+ B,Pb,+ e, [6]
Donde:

vapo, = Productividad laboral medida por el valor agregado censal bruto por ocupado
de la microrregion i en el periodo ¢

lag vapo,=Rezago temporal de la productividad laboral medida por el valor agregado
censal bruto por ocupado de la microrregion i en el periodo .

B B> By B, By, = Coeficientes de regresion.

QOlva, = Coeficiente de localizacion industrial del valor agregado censal bruto de la
micrroregion i en el periodo . 45

In _Prva, = Logaritmo del coeficiente de participacion relativa del valor agregado __ mm
censal bruto de la micrroregion i en el periodo ¢.

Pb,, = Produccion bruta total de la micrroregion i en el periodo .

e, = Término de error estocastico de la micrroregion i en el periodo ¢

3. Resultados
3.1 Analisis sociodemografico

Una de las principales caracteristicas del espacio es su heterogeneidad, por lo que
no en todas las regiones se tienen los mismos elementos, caracteristicas y actividades
economicas. En este apartado se presenta y describe la informacion sobre las veintitrés
microrregiones fronterizas del norte de México, en las que se ubican los cuarenta y tres
municipios fronterizos de las entidades de Baja California, Sonora, Chihuahua, Coahuila
de Zaragoza, Nuevo Leon y Tamaulipas. Especificamente, se presenta informacion sobre
poblacidn total, afios de escolaridad promedio, acceso a servicios de salud y poblacion
econdmicamente activa.

Cuadro 1
Informacion sociodemografica de las microrregiones

Afios de Acceso a

Microrregion Escolari(%ad Servicios de PEA H:rﬁl?r os Mll)liﬁes
Promedio Salud
Acufla 8.55 80.05% 50.32% 59.83% 40.17%
Agua Prieta 9.51 70.02% 46.91% 61.16% 38.84%
Allende 8.96 77.96% 42.00% 65.40% 34.60%
Anéhuac 8.01 86.31% 43.05% 66.34% 33.66%
Continua...
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Afos de Acceso a
Microrregion Escolarid.ad Servicios de PEA Hfrﬁl?r os Miiﬁes
Promedio Salud

Ascension 8.09 76.14% 45.85% 63.47% 36.53%
Caborca 9.01 77.29% 48.18% 61.08% 38.92%
Camargo 8.10 72.55% 47.56% 68.75% 31.25%
Chihuahua 7.92 88.51% 51.69% 56.96% 43.04%
Ciudad Miguel Aleman 8.17 77.49% 51.46% 65.10% 34.90%
Ensenada 10.34 82.00% 52.18% 57.94% 42.06%
Heroica Ciudad De Cananea 9.51 90.93% 43.20% 65.96% 34.04%
Juérez 8.58 81.01% 51.84% 58.59% 41.41%
Magdalena De Kino 8.93 78.74% 45.11% 62.43% 37.57%
Matamoros 9.92 75.52% 50.56% 58.91% 41.09%
Mexicali 10.00 79.45% 51.89% 59.16% 40.84%
Monclova 9.11 83.75% 43.99% 63.18% 36.82%
Nogales 10.59 81.97% 51.41% 58.21% 41.79%
Nuevo Laredo 9.05 73.50% 49.02% 60.06% 39.94%
Piedras Negras 8.84 80.56% 46.76% 61.46% 38.54%
Puerto Pefiasco 9.38 73.53% 50.32% 60.18% 39.82%
Reynosa 9.32 77.96% 51.53% 59.28% 40.72%
San Fernando 8.18 81.25% 46.85% 62.56% 37.44%
Tijuana 9.85 74.17% 54.28% 58.39% 41.61%
Promedio 9.04 79% 49% 61% 39%

Fuente: Elaboracion propia con datos del Censo de Poblacion y Vivienda, Inegi (2020).

En el Cuadro 1 se pueden observar los afos de escolaridad promedio para las vein-
titrés microrregiones del Norte de México, en donde el promedio corresponde a 9.04
afos estudiados. El rango de escolaridad promedio de las microrregiones de interés va
de 7.92 (Chihuahua) a 10.59 aiios (Nogales), lo que representa un equivalente a primaria
terminada y bachillerato incompleto.

En cuanto al acceso a servicios de salud, el promedio de las microrregiones corres-
ponde al 79%, esto expresa que al menos el 21% de su poblacion no tiene acceso a este
servicio. Se destaca la Heroica Ciudad de Cananea con el porcentaje mas alto (90.93%)
y Agua Prieta con el més bajo (70.02%).

Por su parte, la variable Poblacion Econdmicamente Activa (PEA) describe a la po-
blacion que realiza algun tipo de actividad econdmica, asi como a la que se encuentra en
la biisqueda de una. El promedio de la PEA es de 49%, es decir, menos de la mitad de la
poblacion de las microrregiones son activos economicamente. Con el mayor porcentaje se
destaca a Tijuana con 54.28% y con el menor a Allende con 42%. Analizando la PEA por
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género tenemos que, en el promedio total de las microrregiones, los hombres representan
el 61%, mientras que las mujeres el 39%. El indicador de desarrollo y sus componentes
para las microrregiones del caso aparece en el Cuadro 2, los datos son del Programa de
las Naciones Unidas para el Desarrollo (PNUD) para el afio 2015.

Cuadro 2
Indices de Educacion, Salud, Ingreso y Desarrollo Humano
de las microrregiones de estudio

Microrregicn cucacion | st | mgeso | ™"
Acufia 0.63 0.90 0.77 0.76
Agua Prieta 0.63 0.91 0.81 0.77
Allende 0.63 0.89 0.76 0.75
Anahuac 0.57 0.81 0.78 0.71 47
Ascension 0.56 0.87 0.75 0.71 o
Caborca 0.59 0.86 0.82 0.75
Camargo 0.65 0.92 0.76 0.77
Chihuahua 0.54 0.85 0.75 0.70
Ciudad Miguel Aleman 0.59 0.86 0.80 0.74
Ensenada 0.67 0.85 0.80 0.77
Heroica Ciudad De Cananea 0.63 0.91 0.78 0.77
Juarez 0.65 0.90 0.79 0.77
Magdalena De Kino 0.60 0.88 0.81 0.75
Matamoros 0.67 0.92 0.78 0.78
Mexicali 0.67 0.93 0.80 0.79
Monclova 0.63 0.86 0.82 0.76
Nogales 0.71 0.93 0.83 0.82
Nuevo Laredo 0.64 0.91 0.83 0.78
Piedras Negras 0.60 0.90 0.78 0.75
Puerto Penasco 0.66 0.89 0.79 0.78
Reynosa 0.61 0.89 0.78 0.75
San Fernando 0.56 0.84 0.74 0.70
Tijuana 0.67 0.90 0.81 0.79
Promedio 0.62 0.89 0.79 0.76

Fuente: Elaboracion propia con datos del PNUD (2015).
En el indice de educacion se tiene que el promedio es de 0.62, la microrregion de

Nogales es la que cuenta con un mayor indice con un valor de 0.71, mientras que Chi-
huahua tiene el menor valor con 0.54. Por su parte, en el indice de salud se tiene que el
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promedio de las microrregiones es de 0.89, las microrregiones con un indice mayor son
Mexicali y Nogales, ambas con un valor de 0.93 y el valor mas bajo lo tiene es Anahuac
con 0.81. Con respecto al indice de ingreso, el valor promedio de las microrregiones
es de 0.79, el valor mas alto de este indice lo tienen Nogales y Nuevo Laredo con un
0.83, mientras que el valor mas bajo lo tiene San Fernando con 0.74. Por su parte, para
el Indice de Desarrollo Humano (IDH) se tiene un promedio de 0.76, la region con un
indice mayor es Nogales con 0.82, mientras que las de menor valor son Chihuahua y
San Fernando con 0.70.

3.2 Medicion de la productividad

Se obtuvo el nivel de productividad por ocupado o trabajador, al dividir el valor
agregado censal bruto (va) entre el personal ocupado total (po) como un acercamiento
de la medicidon de la productividad laboral de las veintitrés microrregiones de estudio. En
este sentido, entre mayor sea el resultado de este cociente, mayor serd la productividad

mmm  de la microrregion.

Cuadro 3
Productividad laboral del comercio al por mayor y total de la actividad
econdmica de las microrregiones, periodo 1998-2018

Valor agregado Prodgctmdad Tasa de
- .. . Personal (miles de ..
Ano Actividad economica censal bruto crecimiento
ocupado total (miles de pesos) Pesos por (quinquenal)
P ocupado) quing

1998 | Total de la actividad 1,665,116.00 | 164,483,032.00

econdémica 98.78 -
1998 | Comercio al por mayor 65,675.00 13,426,466.00 204.43 -
2003 | Total de la actividad 1,820,757.00 | 298,528,141.00

econdémica 163.95 66%
2003 | Comercio al por mayor 67,836.00 19,164,894.00 282.51 38%
2008 | Total de la actividad 2,127,222.00 | 424,106,212.00

econdémica 199.37 22%
2008 | Comercio al por mayor 82,665.00 21,170,699.00 256.10 -9%
2013 | Total de la actividad 2,263,991.00 | 470,312,382.00

econdmica 207.73 4%
2013 | Comercio al por mayor 96,565.00 31,678,695.00 328.05 28%
2018 | Total de la actividad 2,907,873.00 | 846,493,997.00

econdmica 291.10 40%
2018 | Comercio al por mayor 116,995.00 70,788,443.00 605.05 84%

Fuente: Elaboracion propia con datos de censos econdmicos de Inegi (1999-2019).

En el Cuadro 3 se presentan los datos del personal ocupado total y el valor agregado
censal bruto desde 1998 hasta 2018 para el total de la actividad econémica y el sector
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de comercio al por mayor en las veintitrés microrregiones de estudio. Ambas variables
muestran una tendencia al alza a lo largo del tiempo. Como resultado, la productividad
laboral, calculada como el cociente entre el valor agregado censal bruto y el personal
ocupado, también sigue esta tendencia ascendente.

En las microrregiones estudiadas, se observa que el sector de comercio al por ma-
yor es significativamente mas productivo en comparacion con el total de la actividad
econdémica. Esta mayor productividad se hace especialmente evidente en el afio 2018,
cuando el comercio al por mayor experimentd un notable crecimiento del 84% en
productividad.

Cuadro 4
Evolucion de la productividad laboral del comercio al por mayor
de las microrregiones del norte de México, periodo 1998-2018
(miles de pesos por ocupado a precios corrientes)

Tasa de Tasa de Tasa fie Tasa de
Microrregion 1998 2003 | crecimien- | 2008 | crecimien- | 2013 ;:Zfl‘m 2018 | crecimien-
to 2003 t0 2008 013 t0 2018
Acufia 19371 | 317.96 | 64.14% | 17117 | -46.17% | 34333 | 100.58% | 42323 | 23.27%
Agua Prieta 14623 | 20929 | 43.12% | 19533 | -6.67% | 289.65 | 4829% | 33659 | 16.21%
Allende 12507 | 307.11 | 14555% | 220.62 | -28.16% | 29547 | 33.93% | 991.09 | 23543%
Anéhuac 4714 | 26259 | 457.04% | 93.58 | -6436% | 24438 | 161.15% | 27658 | 13.18%
Ascensién 16047 | 285.64 | 78.00% | 23649 | -1721% | 34271 | 44.92% | 3,199.63 | 833.63%
Caborca 14453 | 3035 | 109.99% | 248.06 | -1827% | 293.99 | 18.52% 305 3.75%
Camargo 12233 | 197.14 | 61.15% | 14065 | -2865% | 212 | -8493% | 421.67 | 1.889.01%
Chihuahua 22409 | 28979 | 2932% | 24176 | -1657% | 34776 | 43.85% | 611.51 | 75.84%
g;‘fj:nMig”el 8195 | 323.03 | 294.18% | 11495 | -6442% | 273.68 | 138.09% | 403.04 | ...
Ensenada 19612 | 28322 | 4441% | 37776 | 3338% | 267.68 | -29.14% | 55495 | 107.32%

Heroica Cludad | 556 | 3018 | s9.50% | 37772 | 25.06% | 36889 | -2.34% | 717.9

De Cananea 94.63%
Judrez 213.56 | 273.53 | 28.08% | 23191 | -1522% | 29094 | 2545% | 57503 | 97.65%
ﬁiidalem De 88.78 | 50786 | 472.04% | 44041 | -1328% | 280.81 | -3624% | 109474 | oo,
Matamoros 10339 | 37678 | 264.43% | 17442 | -53.71% | 19528 | 11.96% | 308.12 | 57.78%
Mexicali 20163 | 36568 | 8136% | 28234 | -22.79% | 26735 | -531% | 59061 | 120.91%
Monclova 11637 | 15774 | 3555% | 16657 | 560% | 36723 | 12047% | 56244 | 53.16%
Nogales 1185 | 17824 | 5041% | 24485 | 37.37% | 40035 | 63.51% | 66848 | 66.97%
Nuevo Laredo 13072 | 239.16 | 82.96% | 32148 | 3442% | 29827 | -7.22% | 87198 | 19235%
Piedras Negras 12565 | 21211 | 68.81% | 20683 | -249% | 329.61 | 59.36% 559 69.59%
Puerto Pefiasco 22244 | 307.58 | 3828% | 2142 | -3036% | 1,980.72 | 824.71% | 376.68 | -80.98%
Continua...
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A Ta§a fle Tasa fle T:;i?_e Ta§a (}le
Microrregion 1998 2003 crecimien- 2008 crecimien- 2013 miento 2018 crecimien-

to 2003 to 2008 2013 to 2018

Reynosa 206.52 264.48 28.07% 261 -1.32% 279.64 7.14% 707.34 152.95%

San Fernando 103.56 195.53 88.81% 116.38 -40.48% 309.84 166.23% 441.9 42.62%

Tijuana 272.83 261.16 -4.28% 273.23 4.62% 374.74 37.15% 517.14 38.00%

Fuente: Elaboracion propia con datos de Censos Economicos de Inegi (1999-2019).

En el Cuadro 4 se presentan los datos de la productividad laboral del comercio al
por mayor en las microrregiones de estudio para el periodo de 1998 a 2018, junto con
las tasas de crecimiento para cada corte quinquenal. A lo largo del periodo de estudio,
varias microrregiones mostraron una relevante variabilidad en el crecimiento de su
productividad.

Por ejemplo, la microrregion de Acufla experiment6 un crecimiento del 64.14% entre
1998 y 2003, seguido de una fuerte caida del 46.17% entre 2003 y 2008. Posteriormente,
Acufia mostr6 una recuperacion contundente con un aumento del 100.58% entre 2008
y 2013, y continud creciendo un 23.27% entre 2013 y 2018. Otro caso destacable es
Allende, que registré un gran crecimiento del 145.55% entre 1998 y 2003. Sin embargo,
este aumento fue seguido por una disminucion del 28.16% entre 2003 y 2008. A partir de
2008, Allende experiment6 una constante recuperacion con un crecimiento del 33.93%
entre 2008 y 2013, culminando con un aumento del 235.43% entre 2013 y 2018.

Ascension es otra microrregion que destaca debido a sus destacables cifras de cre-
cimiento. Entre 1998 y 2003, Ascension crecid un 78% y entre 2003 y 2008 tuvo una
caida del 17.21%, posteriormente mostro una recuperacion y un crecimiento del 44.92%
entre 2008 y 2013. La cifra mas destacable es el crecimiento de 833.63% entre 2013
y 2018. Por otro lado, Camargo presentd una de las variaciones mas extremas, crecio
un 61.15% entre 1998 y 2003, pero luego sufrié una caida del 28.65% entre 2003 y
2008, seguida de una drastica disminucion del 84.93% entre 2008 y 2013. Sin embar-
go, entre 2013 y 2018, Camargo logré una notable recuperacion con un crecimiento
del 1,889.01%.

Magdalena de Kino también mostré cifras de gran crecimiento, entre 1998 y 2003,
crecid un 472.04%, aunque luego experiment6 una disminucion del 13.28% entre 2003
y 2008 y una caida mdas pronunciada del 36.24% entre 2008 y 2013. A partir de 2013,
Magdalena de Kino experiment6 un crecimiento del 289.85% hasta 2018, destacando
su recuperacion y crecimiento en el tltimo periodo.

Un caso particular es el de Puerto Pefiasco, que exhibe un crecimiento bajo a com-
paracion de las demas microrregiones. Entre 1998 y 2003, crecié un 38.28%, seguido
de una caida del 30.36% entre 2003 y 2008. Sin embargo, el periodo entre 2008 y 2013
fue destacable, con un crecimiento del 824.71%. Esta sobresaliente cifra se vio seguida
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por una disminucion del 80.98% entre 2013 y 2018. En general, las microrregiones de
estudio exhiben una combinacién de periodos de crecimiento robusto y de declive.

3.3 Coeficientes de Localizacion Economica (QL)

Este indicador muestra el grado de especializacion de cada microrregion con respecto
al total de las veintitrés microrregiones, cuando este es mayor a 1 significa que existe
especializacion en la region. Para interpretar los resultados de este coeficiente se cla-
sificaron las microrregiones entre intervalos de acuerdo con el valor de su coeficiente:
0-0.50, 0.50-1.0 y 1.0-3.24.

En el Mapa 1 se presenta la evolucion de la especializacion del comercio al por mayor
en las microrregiones del norte de México. En el afio 1998 se puede observar que en el
primer intervalo se encuentran las microrregiones de Anahuac, Heroica de Cananea y
Monclova con un coeficiente menor o igual a 0.50. Mientras que en el segundo intervalo
se encuentran Ciudad Miguel Aleman, Matamoros, Nogales, Nuevo Laredo y Piedras
Negras con un coeficiente mayor a 0.50, pero menor a 1.0. En el tercer intervalo tene-
mos a las microrregiones con un coeficiente mayor o igual a 1.0, por lo que las quince
microrregiones de este intervalo tienen una especializacion en el comercio al por mayor
en contraste del total de estas de acuerdo con su nivel de productividad.

Por tanto, las microrregiones con especializacion en el sector de estudio son: Acufia,
Agua Prieta, Allende, Ascension, Caborca, Camargo, Chihuahua, Ensenada, Juarez,
Magdalena De Kino, Mexicali, Puerto Pefiasco, Reynosa, San Fernando y Tijuana. En
cambio, para el aflo 2018 en el primer intervalo s6lo se encuentran las microrregiones de
Andhuac y Monclova, mientras que, en el segundo intervalo estan Acuia, Agua Prieta,
Caborca, Chihuahua, Ciudad Miguel Aleman, Ensenada, Juarez, Matamoros, Mexicali,
Piedras Negras, Reynosa, San Fernando Tijuana. Finalmente, tenemos que, para este
ultimo afio, analizado las microrregiones con especializacion, disminuyeron de quince a
ocho y estas son: Allende, Ascension, Camargo, Heroica Ciudad De Cananea, Magdalena
De Kino, Nogales, Nuevo Laredo y Puerto Pefiasco.

En este aspecto, las microrregiones con un mayor grado de especializacion en ese afio
representan un mayor nivel de valor agregado respecto a su poblacion ocupada, es decir,
son las microrregiones que generan un mayor valor agregado por unidad de trabajador.
Por su parte, tenemos que las microrregiones de Andhuac y Monclova continuaron sin
aumentar su grado de especializacion, mientras que las microrregiones de Allende, Ascen-
sion, Camargo, Magdalena De Kino y Puerto Pefiasco se mantuvieron su especializacion
en dicha actividad econdmica.
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Mapa 1
Coeficientes de Localizacion de la productividad laboral
en las microrregiones del norte de México, periodo 1998-2018
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Fuente: Elaboracion propia con datos de Censos Economicos de Inegi (1999-2019).

3.4 Coeficientes de Participacion Relativa (PR)

Este indicador permite ver la importancia relativa de una region en cierta actividad
econdmica. Los valores van de 0 a 1 segun la relevancia de la region en la actividad.
Para interpretar los resultados de este coeficiente se clasificaron las microrregiones en-
tres intervalos de acuerdo con el valor de su coeficiente: 0-0.25, 0.25-0.50, 0.50-0.75 y
0.75-1.0.
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Mapa 2

Coeficientes de Participacion Relativa de la productividad laboral
en las microrregiones del norte de México, periodo 1998-2018
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Fuente: Elaboracion propia con datos de Censos Economicos de Inegi (1999-2019).

En el Mapa 2 se muestra la evolucion de la participacion relativa del comercio al por
mayor en las microrregiones del norte de México. En el afio 1998 se puede observar que
en el primer intervalo se encuentran las 23 microrregiones de estudio, pues todas tienen
un coeficiente menor a 0.25, lo que significa que ninguna microrregion tiene una parti-
cipacion relativa en el comercio al por mayor en contraste del total de estas de acuerdo
con su nivel de productividad. Para el ano 2018, se mantiene el mismo resultado, la
participacion relativa de la productividad del sector de estudio es menor a 0.25.

3.5 Modelo econométrico

Los modelos de datos panel fueron estimados a partir de la recopilacion de datos de
censos econdmicos de Inegi para el periodo de 1998 a 2018, con una frecuencia quin-
quenal, de las veintitrés microrregiones de estudio. Las variables utilizadas son las que

formaron un modelos mas consistentes y confiables.

TIEMPO ECONOMICO / UNIVERSIDAD AUTONOMA METROPOLITANA / VOL. XVII / NUM. 51/ MAYO-AGOSTO DE 2022 / PP. 35-59 / ISSN 1870-1434



54
I

LEONARDO PEREZ-VICTORINO

Cuadro 5
Estadisticos descriptivos
vapo Qlva Qlpo Prva Pb

Minimo 21.2 0.04 0.22 0.0001 1,191
Cuantil 1 195.8 0.60 0.72 0.005 181,248
Mediana 273.7 1.04 0.95 0.01 551,004

Media 341.4 1.27 1.06 0.04 2,003,120
Cuantil 3 366.5 1.44 1.32 0.04 12,162,991
Maximo 3,199.6 6.43 3.52 0.229 21,130,266

Fuente: Elaboracion propia con datos de censos econémicos de Inegi (1999-2019).

El analisis de los estadisticos descriptivos nos da idea del comportamiento de cada
una de las variables de manera individual, es decir, el como se encuentran distribuidas.
En relacion con eso, la distribucion de la variable «vapoy (productividad) tiene un valor
minimo de 21.2, el primer cuantil se ubica en 195.8, la mediana es de 273.7, el tercer
cuantil se ubica en el 366.5 y su valor maximo es de 3,199.6. Las veintitrés microrregiones
se encuentran dentro de estos valores de distribucion y en promedio muestran un 341.4
de productividad laboral.

Por su parte, la variable «Qlvay (coeficiente de localizacion del valor agregado censal
bruto) tiene un valor minimo de 0.04, el primer cuantil se ubica en 0.60, la mediana es
de 1.04, el tercer cuantil se ubica en 1.44 y su valor maximo es de 6.43. En conjunto, las
23 microrregiones mantienen un promedio de 1.27 de especializacion del valor agregado
censal bruto.

En cuanto la variable «Qlpo» (coeficiente de localizacion del personal ocupado to-
tal) tiene un valor minimo de 0.22, el primer cuantil se ubica en 0.72, la mediana es de
0.95, el tercer cuantil se ubica en 1.32 y su valor maximo es de 3.52. Colectivamente,
las veintitrés microrregiones mantienen un promedio de 1.06 de especializacion del
personal ocupado total.

Asimismo, la variable «Prvay (coeficiente de participacion relativa del valor agrega-
do censal bruto) tiene un valor minimo de 0.00001, el primer cuantil se ubica en 0.005,
la mediana es de 0.01, el tercer cuantil se ubica en 0.04 y su valor maximo es de 0.29.
Considerando las veintitrés microrregiones mantienen un promedio de 0.04 de partici-
pacion relativa del valor agregado censal bruto, lo cual demuestra que este sector tiene
una participacion relativamente nula.

Finalmente, la variable «pb» (produccion bruta total) tiene un valor minimo de 1,191,
el primer cuantil se ubica en 181,248, la mediana es de 551,004, el tercer cuantil se ubica
en 12,162,991 y su valor méximo es de 21,130,266. En general, las 23 microrregiones
mantienen un promedio de 2,003,120 de la produccién bruta total.
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Cuadro 6
Resultados de la estimacion de los modelos de panel para el area de estudio
Arellano-Bond Efectos Fijos Efectos Aleatorios
Intercepto 1,197.83%** 1,197.74%*%* -31.05
(368.77) (355.67) (130.40)
[3.25] [3.37] [-0.24]
lag_vapo -0.63%%*
(0.16)
[-3.94]
Qlva 212.30%** 244 45%** 254.61%**
(57.97) (44.31) (32.82)
[3.66] [5.52] [7.76]
Qlpo -596.47%%* -474.06%%* -271.89%**
(217.49) (123.52) (75.03)
[-2.74] [-3.84] [-3.62]
In_Prva 184.23%** 228.80*** -10.10
(68.62) (68.35) (21.28)
[2.68] [3.35] [0.16]
pb 0.001%** 0.000%** 0.000%**
(0.00) (0.00) (0.00)
[3.86] [4.25] [3.85]
Numero de 8
instrumentos
Wald chi2(5) 237.06 88.33
Prob > chi2 0.000 0.000
R’ 0.64 0.56
Prueba de Hausman 0.031

Fuente: Elaboracion propia con datos de Censos Economicos de Inegi (1999-2019).
Significativas al 1% (***); significativa al 5% (**); significativa al 10% (*). Entre paréntesis, el error
estandar; entre corchetes el estadistico “”.

En el Cuadro 6 se pueden observar los resultados de los tres modelos propuestos
para explicar la relacion de interés. En primer lugar, se plantearon dos modelos, uno
de efectos fijos y otro de efectos aleatorios. Consecuentemente, se realizo la prueba de
Hausman para evaluar entre el modelo de efectos fijos y el modelo de efectos aleatorios.
Esta prueba plantea el siguiente juego de hipdtesis:

* Ho: Los efectos individuales son aleatorios, de modo que los estimadores de efectos
aleatorios son consistentes.

* Ha: Los efectos individuales no son aleatorios, por tanto, los estimadores de efectos
fijos son consistentes.
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Se observa que la prueba de Hausman tiene un valor p de 0.031, por lo que, con un
nivel de significancia del 0.05, se rechaza la hipotesis nula, por ende, los estimadores
del modelo de efectos fijos son consistentes. Sin embargo, es importante destacar que el
modelo de efectos fijos es estatico y no aborda la endogeneidad ocasionada por el valor
de la productividad en el periodo ¢ |.

Para abordar esta endogeneidad, se estimd un modelo de panel dinamico Arellano-
Bond. En el Cuadro 6, se puede observar que tanto el modelo de panel dinamico como
el modelo de efectos fijos muestran resultados muy similares, con efectos hacia la misma
direccion y estadisticamente significativos. En contraste, el modelo de efectos aleatorios
presenta resultados mas dispersos y no todos son estadisticamente significativos.

Por tanto, se puede suponer que un aumento en una unidad del coeficiente QL del
valor agregado censal bruto aumenta en 212.30 unidades la productividad laboral del
comercio al por mayor. Mientras que, el aumento de una unidad en el coeficiente QL del
personal ocupado total disminuye en 596.47 unidades la productividad.

Por otro lado, el aumento unidad porcentual del coeficiente PR del valor agregado
censal bruto aumenta en 1.84% la productividad laboral. Al mismo tiempo, el aumento
en una unidad de la produccion bruta total aumenta en 0.001 unidades la productividad
laboral.

En este sentido, se observa una relacion positiva entre la especializacion y la participa-
cion relativa del valor agregado censal bruto con la productividad laboral. Sin embargo,
también se identifica una relacion negativa entre la especializacion del personal ocupado
total y la productividad. Por otro lado, la produccion bruta muestra una relacion positiva,
aunque con efectos casi insignificantes sobre la productividad laboral. En cuanto a la
productividad del periodo ¢ |, se percibe que si aumenta en una unidad la productividad
laboral del periodo t disminuira en 0.63 unidades.

Conclusiones

A partir de la revision de literatura, puede reconocerse la importancia del sector ser-
vicios dada la presencia del proceso de terciarizacion que ha venido tomando lugar al
paso de los afios, ademas del papel que juega actualmente en el mundo globalizado, pues
este sector se encuentra ligado a muchas mas actividades econdmicas. Dicha relevancia,
en nuestro pais, se identifica en buena medida en la region norte, especificamente en el
sector del comercio al por mayor, dado que esta region mantiene un gran dinamismo de
intercambio con Estados Unidos y a partir del crecimiento del sector manufacturero en
la zona.

Sin embargo, el presente trabajo muestra ciertas limitaciones en cuanto a que los
resultados obtenidos corresponden a la comparacion de la microrregion con el total y
no respecto a nivel nacional. Por tanto, no puede afirmarse del todo que la zona de la
frontera norte es la mas importante a nivel nacional en cuanto al comercio al por mayor,
a pesar de su gran relevancia. A su vez, en el modelo econométrico no son consideradas
las variables sociodemograficas debido a falta de datos para el periodo de estudio.
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En este sentido, a partir de 1a medicion de la productividad laboral por microrregion,
se puede corroborar que el comercio al por mayor esta asociado, en cierta medida, con su
nivel de especializacion. Al calcular los coeficientes QL en relacion con la productividad
laboral, se identifico que, a lo largo de los afios, las microrregiones que mantuvieron la
especializacion en el sector tuvieron tasas positivas e incluso altas en la productividad a
excepcion de Puerto Pefasco. A su vez, los resultados obtenidos de los coeficientes PR
en relacion con la productividad muestran que las microrregiones tienen valores infe-
riores a 0.25. Esto indica que no cuentan con una participacién relativa significativa en
comparacion con el total de microrregiones, lo cual podria deberse a que su estructura
econdmica es posiblemente diversificada.

En cuanto al analisis sociodemografico, se observa que las microrregiones analizadas
tienen caracteristicas muy similares. Estas microrregiones se caracterizan por altos indices
de salud e ingreso y educacion relativamente alta comparado con el nivel nacional. Esto
nos indica mejores condiciones de vida en el conjunto de las microrregiones, lo que se
podria traducir en un mayor consumo de bienes y servicios, lo cual gracias a la estrecha
relacion entre los sectores y la posicion geografica requiere mayor especializacion y
productividad para satisfacer su demanda.

Por medio del modelo econométrico se valido la relacion de interés, sin embargo,
existe una relacion bidireccional entre productividad laboral y especializacion. La espe-
cializacion del valor agregado censal tiene una relacion positiva con la productividad,
mientras que, la especializacion del personal ocupado total es negativa. Esto se puede
deber a que el comercio al por mayor no depende de la produccion, sino de las horas
dedicadas a la venta de mercancia, por tanto, la especializacion del personal ocupado no
es relevante para la productividad en el comercio al por mayor.

Ademas, nos indica que no es necesario que la microrregion tenga una alta partici-
pacion relativa, ya que ninguna la posee, aunque algunas son altamente productivas en
el comercio al por mayor. No obstante, segiin el modelo, a mayor participacion relativa,
mayor productividad. Por otro lado, la produccion bruta total también muestra una
relacion positiva, aunque muy débil, lo que sugiere que la especializacion en el valor
agregado es un factor que incrementa significativamente la productividad laboral. De
este modo, se cumple parcialmente la hipotesis, ya que existe una relacion positiva entre
productividad y especializacion, pero solo con el valor agregado censal bruto, mientras
que la participacion relativa del valor agregado censal bruto es baja.

Finalmente, al buscar identificar la relacion entre productividad y especializacion,
surgen preguntas sobre como el tipo de actividad econdmica influye y en qué clase de
especializacion incentiva la productividad y considerar la estructura econémica del
area de estudio. También es importante considerar si la actividad es intensiva en mano
de obra o en capital, y evaluar cudnto influye el nivel tecnolégico. Por ejemplo, en el
sector manufacturero, es probable que la especializacion del personal ocupado total y el
nivel tecnologico jueguen un papel importante en la productividad, a diferencia de las
actividades del sector servicios. De este modo, la dindmica del comercio al por mayor
y de otras actividades del sector servicios en la region norte del pais resalta la necesidad
de continuar investigando las interacciones entre especializacion, productividad y las
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caracteristicas sociodemograficas para disefiar politicas que potencien el crecimiento
econdmico regional.
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Resumen

Este articulo analiza los factores que influyen en el gasto en salud de los hogares mexicanos.
Utilizando datos de la ENIGH 2020 y 2022, se estima un modelo Tobit para examinar variables
como la afiliacion médica, la presencia de personas con discapacidad y el nivel educativo del
jefe de hogar impactan en la asignacion de ingresos al gasto en salud. Los resultados indican
que los hogares con miembros afiliados a servicios médicos formales y aquellos con jefes de
hogar con mayor nivel educativo tienden a tener un menor gasto en salud, mientras que la
discapacidad incrementa significativamente este gasto. El estudio destaca la importancia de
estas variables en la toma de decisiones econoémicas dentro de los hogares, revelando que la
proteccion social y la educacion son factores determinantes en la reduccion de gastos catas-
troficos en salud.

Palabras clave: Gasto en salud, afiliacion médica, discapacidad, escolaridad, regresion Tobit
Clasificacion JEL: 11, 113, 118

Affiliation to medical services and factors that influence health spending
in Mexican households 2020 and 2022

Abstract

This article analyzes the factors that influence health expenditure in Mexican households. Using
data from the ENIGH 2020 and 2022, a Tobit model is estimated to examine how variables
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such as medical affiliation, the presence of people with disabilities, and the educational level
of the head of the household impact the allocation of income to health expenditure. The results
indicate that households with members affiliated with formal medical services and those with
heads of household with a higher level of education tend to have lower health expenditure,
while disability significantly increases this expenditure. The study highlights the importance
of these variables in economic decision-making within households, revealing that social
protection and education are determining factors in reducing catastrophic health expenditure.

Keywords: Health spending; medical affiliation; disability; scholarship; Tobit regression.
JEL Classification: 11, 113, 118

Introduccion

El acceso a la atencion médica y el costo asociado correspondiente son aspectos que
afectan el bienestar de los hogares, particularmente en contextos como el de México en
donde el sistema de salud se caracteriza por su dualidad entre el sector publico y privado,
generando disparidades significativas en el acceso a los servicios médicos dependiendo
de la afiliacion al sistema de seguridad social, esta situacion es aiin mas pertinente dado
que la informalidad laboral es elevada, lo cual limita la capacidad de los hogares para
afrontar los costos médicos.

El estudio de los factores que influyen en el gasto en salud de los hogares se convierte
asi en un area de interés fundamental, tanto desde una perspectiva economica como social,
por lo que entender los factores que afectan este gasto son necesarios para desarrollar
politicas publicas eficaces y estrategias que puedan mejorar el acceso a la atencion médica
y, en ultima instancia, el bienestar de la poblacion, ya que cabe denotar que mas que un
gasto en salud, a largo plazo termina siendo una inversion.

En 2020, el gasto monetario real de los hogares experimento variaciones significativas
en diversas categorias de salud. Se registr6 una marcada disminucion del 26.5% en con-
sultas médicas, contrastando con un incremento del 14.5% en laboratorios, ambulancias,
y residencias de salud, entre otros, mientras los servicios hospitalarios mostraron una
reduccion del 4.0%, mientras que los servicios de apoyo y los bienes de apoyo crecieron
en un 2.3% y 2.2%, respectivamente, con respecto a medicamentos y otros bienes, hubo
una leve disminucion del 2.0%, lo que refleja estabilidad en esta categoria. Estos cambios
destacan la adaptacion del gasto de los hogares en salud durante el 2020 en comparacion
con el afo anterior, (Inegi, 2021).

De este modo, la posibilidad de acceder a servicios médicos esta fuertemente vincu-
lada a la afiliacion al sistema de seguridad social. De acuerdo con el Instituto Nacional
de Estadistica y Geografia (Inegi) la informalidad laboral en 2021 fue del 56.8%, lo que
subraya la importancia de este factor en la capacidad de los hogares para afrontar los
gastos de salud, debido a que la mayoria de estos hogares no tienen afiliacion al sistema
de seguridad social y se ven obligados a recurrir a servicios médicos costosos, lo que
puede representar una carga significativa para sus finanzas.
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Por otro lado, el sistema de seguridad social en México brinda una cobertura médica
proporcionada por instituciones como el Instituto Mexicano del Seguro Social (IMSS)
y de igual forma el Instituto de Seguridad y Servicios Sociales de los Trabajadores del
Estado (ISSSTE), entre otros, sin embargo, la calidad y la accesibilidad de estos servicios
puede variar significativamente, dependiendo de factores como la ubicacion geografica
y el tipo de afiliacion.

La disparidad en el acceso a la atencion médica y los altos costos asociados plantean
una problematica que afecta directamente a las familias, la falta de seguridad social y
la informalidad laboral representan barreras significativas para el acceso a servicios
médicos de calidad, lo que puede resultar en un gasto excesivo y, en algunos casos,
en la renuncia a la atencion médica necesaria. De acuerdo con la Organizacion para la
Cooperacion y el Desarrollo Econémicos (OCDE, 2019) el gasto de bolsillo' en salud
en México equivale al 41% del gasto total en salud, lo que sitia al pais en la posicion
mas alta entre los paises miembros.

De acuerdo con lo anterior, surge la pregunta de investigacion central: ;Qué factores
influyen en la inversion en gastos de salud? Para responder esta interrogante, se plantea
la hipotesis de que la no afiliacion al seguro médico y los hogares con personas con
discapacidades, estan fuertemente correlacionados con un mayor gasto en salud por parte
de los hogares, resaltando los factores que determinan el gasto en salud y su importancia
para el bienestar econémico de los hogares. Esto se fundamenta en la premisa de que
el respaldo gubernamental y de empresas privadas tiende a absorber parte de los costos
asociados a la atencion médica, y beneficia a grupos vulnerables.

Para abordar la pregunta de investigacion, se utilizara un enfoque metodolégico basado
en datos de la Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos de los Hogares (ENIGH) de los
afnos 2020y 2022. Posteriormente, se construird un modelo Tobit que incorpore una serie
de variables relacionadas con la afiliacion al seguro social, caracteristicas individuales
y del hogar para corregir el sesgo por la censura que implica que solo algunos hogares
gastan en salud.

Los resultados indican que los hogares con mayores ingresos y aquellos sin afiliacion
médica tienden a destinar una proporcion significativamente mayor de sus recursos al
gasto en salud. Ademas, la presencia de personas con discapacidad en el hogar incrementa
de manera notable este gasto, reflejando las necesidades adicionales que enfrentan estos
hogares para cubrir servicios médicos y cuidados especializados.

La estructura del documento es la siguiente: en la primera seccion se presenta la
revision de la literatura relevante, destacando estudios previos sobre gasto en salud y
afiliacion médica. En la segunda seccion se describe la metodologia utilizada, incluyendo
las caracteristicas de los datos y los modelos econométricos aplicados. Posteriormente,
en la tercera seccion, se muestran los resultados de las estimaciones econométricas,
comparando los modelos en minimos cuadrados ordinarios (MCO) y Tobit. Finalmente,

' El «gasto de bolsillo» se define como la proporcion del gasto que las familias destinan a través

de gastos directos, con el proposito de solventar los distintos requerimientos de la atencion de
la salud, una vez satisfechas sus necesidades alimentarias, Fundar (s.f).
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en la cuarta seccion se discuten los principales hallazgos y se presentan las reflexiones
finales.

1. Revision de la literatura

De acuerdo con Benach, Tarafa, y Muntaner (2012) la teoria econdmica sugiere que
los hogares con menores ingresos y sin afiliacion médica estan mas expuestos a enfrentar
gastos catastroficos, un aspecto necesario de analizar ya que son los mas vulnerables y
este gasto contribuye a aumentar sus niveles de pobreza, la falta de una cobertura ade-
cuada de salud, agravada por sistemas de copago o desembolsos directos, incrementa la
vulnerabilidad de estos hogares ante costos inesperados relacionados con la salud. En el
caso de México, donde una gran parte de la poblacion trabaja en el sector informal y no
cuenta con acceso a seguridad social, la probabilidad de enfrentar gastos catastroficos
es aun mayor, la afiliacion médica, como se observa en los resultados de este estudio,
desempefia un papel protector, ya que reduce la necesidad de recurrir a pagos directos
por atencion médica, lo que disminuye el riesgo de que los hogares caigan en pobreza
debido a gastos de salud.

Martinez y Murayama (2016) sefalan que, en México, el sistema de salud se estruc-
tura en torno a dos sectores: uno privado y otro publico. En tanto que el sector privado
brinda atencion tinicamente a personas con una mejor capacidad de pago, a través de
aseguradoras privadas y proveedores, el sector publico presenta una mayor complejidad.
Por un lado, se encuentra el subsector publico del Sistema de Seguridad Social, el cual
proporciona servicios a trabajadores formales, sus familias y jubilados. Este subsector
abarca el Instituto Mexicano del Seguro Social (IMSS), el Instituto de Seguridad y Servi-
cios Sociales de los Trabajadores del Estado (ISSSTE) tanto a nivel federal como estatal,
ademas de los servicios destinados a los empleados de Petroleos Mexicanos (Pemex),
la Secretaria de la Defensa Nacional (Sedena) y la Secretaria de Marina (Semar). A su
vez, el otro subsector publico es el Sistema de Proteccion Social en Salud (SPSS), que
se dirige a personas que no son beneficiarias de la seguridad social.

El sistema de financiamiento de la salud exhibe notables desequilibrios tanto en tér-
minos de aseguramiento como entre las distintas entidades federativas del pais. Segliin
Murillo y Almonte (2020) durante el periodo comprendido entre 2014 y 2018, el 53.8%
del gasto publico se dirigio hacia instituciones de seguridad social, en contraste el 46.2%
restante se asign6 a programas dirigidos a la poblacion no afiliada a dichas instituciones.
Este desbalance en la asignacion de recursos se ha reducido significativamente después
de la implementacion del Seguro Popular, como destacan Martinez y Murayama (2016).
No obstante, estos autores sefialan que la variedad de criterios demograficos, econdmicos
y administrativos ha contribuido a la fragmentacion y heterogeneidad de los servicios de
salud, lo cual se refleja en marcadas disparidades entre las diferentes entidades federativas,
tales discrepancias pueden atribuirse a la relevancia del empleo formal en los mercados
laborales estatales y a los atrasos en la cobertura de salud en ciertas regiones del pais.

Pedraza y Toledo (2012) sefialan que, en practicamente todas las naciones, las politicas
de salud en términos de financiamiento tienen como objetivo primordial la proteccion
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financiera de individuos y familias. En consecuencia, se centran en reducir el gasto directo
de los hogares en atencion médica, ya que este método de financiamiento se considera
menos equitativo y eficiente. Ademas, desde la perspectiva de las politicas de salud, existe
la preocupacion de que los gastos de salud de las familias no se conviertan en una carga
catastrofica ni sean un factor que las empuje o mantenga en la pobreza.

La Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos de los Hogares (ENIGH) de 2018 indica
que aproximadamente el 86% de la poblacion se encontrd afiliada a algtn servicio de
salud, aunque una persona podia estar inscrita en mas de una institucion. La poblacion
asegurada en las entidades asociadas a los esquemas de empleo formal se mantuvo
relativamente constante del 2008 al 2018, en tanto que el Seguro Popular presentd los
mayores incrementos en el mismo periodo, esto debido al objetivo de cobertura universal
de los servicios de salud implementado en México, (Garcia, 2012). El financiamiento
del sistema de salud por tanto muestra desequilibrios significativos, dependiendo de la
condicion de aseguramiento y entre las distintas entidades federativas.

Es importante destacar que existen grandes desigualdades en la atencion y en la
calidad de los servicios de salud. Estas diferencias se observan entre el sector publico
y el privado, pero también dentro del sector publico entre sus diferentes instituciones y
entre las entidades federativas. Por lo tanto, comprender los factores que pueden tener
una mayor incidencia en los gastos en salud permite proponer politicas publicas mas
efectivas para reducir las brechas entre la poblacion. Se sefala que, entre 2014 y 2018,
el 53.8% del gasto publico se destiné a instituciones de seguridad social, mientras que el
46.2% se asigno a programas para la poblacion no derechohabiente, aunque la reduccion
de la brecha entre estas proporciones se dio en gran medida después de la introduccion
del Seguro Popular, (Martinez, 2009).

De acuerdo con los hallazgos del estudio realizado por Alvis-Zakzuk et al. (2020), se
evidencia una relacion entre el gasto de bolsillo y el gasto catastrofico en salud con varia-
bles socioecondmicas y demograficas en Cartagena de Indias, Colombia. La desigualdad
en el gasto catastrofico se observa al desagregar por niveles socioeconéomicos, siendo los
hogares de estratos mas bajos los mas afectados, lo que refleja la disparidad en la ciudad.

De manera que el articulo toma como base la importancia que tiene el gasto en salud
como lo sefiala Yamey et al., (2017) en 1993, en el Informe sobre el desarrollo mundial
publicado por el Banco Mundial (BM) que destacd que los gastos en salud bien escogi-
dos no eran una pérdida econémica, sino una inversion fundamental para la prosperidad
econdmica y el bienestar individual.

2. Panorama general de la salud en México

De acuerdo con Ceballos (2019) la presencia de adultos mayores en un hogar se asocia
con un aumento del 50% en el gasto en salud y con un incremento del ahorro monetario
a lo largo del ciclo de vida familiar, este aumento del gasto esta vinculado a la mayor
incidencia de enfermedades cronicas y degenerativas en la poblacion adulta mayor, lo
que subraya la importancia de la seguridad social para reducir la volatilidad del gasto en
salud en los hogares que enfrentan estos desafios
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De acuerdo con Huerta y Vanegas (2020) para el afio 2019, frente a la Covid-19 en
Meéxico se optod por una reduccion del 16.6% en el presupuesto destinado al personal de
los servicios federales de salud, decision que no fue acompaniada de medidas urgentes
para mitigar sus efectos en 2020. Este recorte presupuestario, junto con las directrices
contradictorias hacia la poblacion, reflejo debilidades en la gestion gubernamental frente
a la pandemia y una subestimacion de la gravedad de la crisis sanitaria, la gestion de la
compra de medicamentos y equipos por parte de la Secretaria de Relaciones Exteriores
(SER) en lugar de la Secretaria de Salud (SS) puso de manifiesto problemas adminis-
trativos en la entidad encargada de coordinar la respuesta ante la emergencia de salud.

El gasto catastrofico en salud en México es un tema recurrente, y la afiliacion a
instituciones publicas no garantiza proteccion financiera completa, segin Saenz-Vela
y Guzman-Giraldo (2021), los factores regionales, individuales y del hogar son deter-
minantes clave en el gasto en salud, y aunque el uso efectivo de los servicios publicos
reduce la probabilidad de incurrir en gastos excesivos, dicha reduccion es insuficiente,
el modelo mixto de salud en México, con instituciones publicas y privadas, genera des-
igualdades en el acceso y calidad de los servicios, lo que contribuye a la persistencia de
gastos catastroficos en los hogares mexicanos.

De acuerdo con Abeldafio (2017) el gasto catastrofico en salud afecta a una propor-
cion significativa de hogares en la regidon, aunque existen variaciones entre paises, esta
evidencia resalta la importancia de politicas efectivas para reducir la carga financiera
de los hogares en el acceso a la atencion médica, el analisis del gasto en salud ha sido
ampliamente estudiado en la literatura académica, abordando aspectos econoémicos,
sociales y politicos, asi como los diferentes sistemas de financiamiento de la salud que
existen en América Latina, influenciados por factores como el desarrollo econdémico, la
estructura del sistema de salud, las politicas gubernamentales y la cultura.

Asimismo, Inegi en el afio 2021 reportd que el gasto total de los hogares en 2020 en
términos corrientes superd el billon de pesos, donde el 57.5% se destind a gasto mone-
tario, equivalente a $589,314 millones de pesos, mientras que el 42.5% correspondio al
valor econdmico del trabajo no remunerado en el cuidado de la salud, que sumé $435,821
millones de pesos. En cuanto al gasto monetario de los hogares, ajustado a precios de
2013, se observo un aumento del 14.5% en servicios como laboratorios y ambulancias en
comparacion con 2019, ademas de un incremento del 4.4% en los servicios hospitalarios.

Seglin Saenz-Vela y Guzman-Giraldo (2021), las caracteristicas demograficas y so-
cioeconomicas de los hogares mexicanos influyen considerablemente en el consumo y
el presupuesto destinado a la salud. En México, el gasto en salud representa una porcion
significativa del gasto de los hogares, con un promedio de $314.06 pesos mensuales en
el caso de los afiliados al Seguro Popular, y $365.39 pesos mensuales para los afiliados
al ISSSTE, lo que equivale a un porcentaje considerable del ingreso corriente de los ho-
gares. Los rubros con mayor presencia de gasto son medicamentos, atencion ambulatoria
y hospitalizacion, destacando la importancia de estos servicios en la estructura de gasto
familiar, los hogares con ingresos mas bajos tienden a gastar proporcionalmente mas en
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salud en comparacién con aquellos de ingresos mas altos, lo que resalta la relevancia del
acceso a servicios de salud para los sectores mas vulnerables

La salud no s6lo mejora la calidad de vida de las personas, sino que también impulsa
el crecimiento econdmico al reducir los costos asociados con las distintas enfermeda-
des y aumenta la productividad de la fuerza labora, de acuerdo con esta perspectiva,
es importante atender la necesidad de politicas y programas que promuevan un acceso
equitativo a la atencién médica y fomenten la prevencion y el tratamiento temprano de
enfermedades. El estudio de la estructura del sistema de salud en México, asi como los
desafios en su financiamiento y la disparidad en la calidad y cobertura de los servicios
de salud, son fundamentales para comprender los determinantes del gasto en salud en el
pais. El hecho de que existan dos sectores principales, publico y privado, con caracteris-
ticas y niveles de acceso diferentes, indica que la distribucion de recursos y el acceso a
la atencion médica pueden ser factores determinantes significativos del gasto en salud.

Los desequilibrios en el financiamiento, especialmente la asignacion desigual de re-
cursos entre instituciones de seguridad social y programas para la poblacion no afiliada,
pueden influir en la forma en que las personas acceden y utilizan los servicios de salud,
asi como en la cantidad de gasto que destinan a estos servicios, las disparidades en la
calidad y cobertura de los servicios de salud entre el sector ptblico y privado, asi como
dentro del sector publico y entre las diferentes regiones del pais, pueden afectar las
decisiones de gasto en salud de las personas y sus familias. Por lo tanto, entender como
estas disparidades y desafios en el sistema de salud impactan en el comportamiento de
gasto en salud es importante para informar politicas y programas que promuevan un ac-
ceso equitativo a la atencion médica y contribuyan al desarrollo sostenible y al bienestar
econdmico en México.

El gasto en salud de los hogares mexicanos estd influenciado por una variedad de
factores socioecondomicos clave que determinan su magnitud y distribucion, entre ellos,
el ingreso corriente del hogar, ya que los hogares con mayores recursos tienen mayor
capacidad para destinar a servicios médicos, mientras que la afiliacion a servicios de salud
es de suma importancia ya que tiende a reducir el gasto de bolsillo cuando se cuenta con
seguridad social, las variables como la edad del jefe del hogar y la presencia de menores
o personas con discapacidad aumentan la necesidad de atencion médica, incrementando
asi el gasto en salud, de manera que su relevancia en el estudio debe ser tomada en cuenta.

3. Metodologia y descriptivos

A continuacion, se presentan las siguientes tablas cruzadas que permiten visualizar
la relacion entre las principales variables explicativas y el gasto en salud de los hogares
mexicanos. Estas ofrecen una vision mas clara del impacto que factores como el ingreso
corriente, la afiliacion médica, la presencia de personas con discapacidad y otras carac-
teristicas del hogar tienen sobre la asignacion de recursos a los servicios de salud.

TIEMPO ECONOMICO / UNIVERSIDAD AUTONOMA METROPOLITANA / VOL. XVII / NUM. 51/ MAYO-AGOSTO DE 2022 / PP. 61-80 / ISSN 1870-1434

67



68

OSCAR MOHAMED GOMEZ ORDUNA

Tabla 1
Impacto de la afiliacion medica sobre el gasto en salud, afios 2020 y 2022
Gasto Promedio en Salud segun Afiliacién Médica
Tipo de Afiliacion Gasto Promedio | Gasto Promedio
2020 (pesos) 2022 (pesos)

Promedio de gasto en salud de hogares sin afiliacién $4,105.92 $3,758.83
médica.
Promedio de gasto en salud para hogares con $4,106.57 $4,108.62
afiliacion médica.
Promedio total de gasto en salud $4,106.36 $3,989.40
Numero de observaciones 89,006 90,102

Fuente: Elaboracion propia en Stata con datos de la ENIGH (2020 y 2022).

En 2020, los hogares sin afiliacion médica reportaron un gasto promedio de $4,105.92
, que disminuy? a $3,758.83 pesos en 2022, esta reduccion podria ser paradojica, ya que
cabria esperar que los hogares sin acceso a servicios médicos formales aumentaran su
gasto durante la pandemia, dada la mayor necesidad de atencion de salud, sin embargo,
esta caida podria estar relacionada con factores econdémicos, como la pérdida de ingresos
o la reduccion en el acceso a servicios de salud privados por el confinamiento y las res-
tricciones sanitarias. Por otro lado, los hogares con afiliacion médica tuvieron un gasto
promedio practicamente idéntico en ambos afios ($4,106.57 pesos en 2020 y $4,108.62
pesos en 2022), lo cual es sorprendente considerando el impacto de la pandemia en los
sistemas de salud, esta estabilidad en el gasto sugiere que, a pesar de la presion sobre
los servicios de salud publicos y privados durante la pandemia, los hogares afiliados
no experimentaron cambios significativos en su gasto en salud, lo que podria reflejar
un acceso mas asegurado o una compensacion por parte de las instituciones de salud
publica.

Tabla 2
Gasto en salud por Quintiles de ingreso, afios 2020 y 2022
Gasto Promedio en Salud por Quintiles de Ingreso
Quintil de Ingreso Gasto Promedio 2020 | Gasto Promedio
(pesos) 2022 (pesos)
Gasto promedio en hogares de menor ingreso $3,195.91 $1,186.30
Gasto promedio en hogares de ingreso bajo $3,638.31 $1,703.45
Gasto promedio en hogares de ingreso medio $4,026.97 $2,340.22
Continua...

TIEMPO ECONOMICO / UNIVERSIDAD AUTONOMA METROPOLITANA / VOL. XVII / NUM. 51/ MAYO-AGOSTO DE 2022 / PP. 61-80 / ISSN 1870-1434



AFILIACION A SERVICIOS MEDICOS Y FACTORES QUE INFLUYEN EN EL GASTO EN SALUD...

Gasto Promedio en Salud por Quintiles de Ingreso
Quintil de Ingreso Gasto Promedio 2020 | Gasto Promedio
(pesos) 2022 (pesos)
Gasto promedio en hogares de ingreso alto $4,435.82 $3,489.67
Gasto promedio en hogares de mayor ingreso $5,232.95 $5,873.90
Numero de observaciones 89,006 90,102

Fuente: Elaboracion propia en Stata con datos de la ENIGH (2020 y 2022).

En los hogares con menores recursos, el gasto en salud disminuy6 drasticamente
siendo el quintil de menor ingreso en donde mas se not6 ya que pasé de $3,195.91 pesos
en 2020 a $1,186.30 pesos en 2022, y los hogares de ingreso bajo redujeron su gasto de
$3,638.31 pesos a $1,703.45 pesos en el mismo periodo, esta reduccion refleja las difi-
cultades econdmicas que estos hogares enfrentaron durante la pandemia, posiblemente
priorizando otras necesidades esenciales sobre los gastos en salud debido a su menor poder
adquisitivo. Por otra parte, los hogares de mayor ingreso experimentaron un aumento en
su gasto en salud, con el quintil mas alto pasando de $5,232.95 pesos en 2020 a $5,873.90
pesos en 2022. Esto indica que los hogares con mayor poder adquisitivo pudieron des-
tinar mas recursos a su salud, optando por servicios médicos privados o tratamientos de
mejor calidad, esta divergencia pone en evidencia como el poder adquisitivo juega un
papel clave en la capacidad de los hogares para invertir en su bienestar, especialmente
en tiempos de crisis. Mientras que los hogares mas vulnerables se vieron obligados a
reducir sus gastos, los de mayores ingresos fueron capaces de aumentar su inversion en
salud, exacerbando las desigualdades en el acceso a la atencion médica.

Tabla 3
Gasto en salud por rubros, afios 2020 y 2022

Gasto Promedio en Salud por Rubros

Rubro de Gasto Gasto Promedio 2020 Gasto Promedio
(pesos) 2022 (pesos)
Promedio total de gasto en salud $4,105.98 $3,906.88
Gasto promedio en atencion ambulatoria $869.47 $903.67
Gasto promedio en atencion hospitalaria $141.08 $152.99
Gasto promedio en medicamentos sin receta $222.77 $213.90
Numero de observaciones 89,006 90,102

Fuente: Elaboracion propia en Stata con datos de la ENIGH (2020 y 2022).
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El gasto promedio total en salud disminuyo ligeramente, pasando de $4,105.98 pesos
en 2020 a $3,906.88 pesos en 2022, lo que refleja un ajuste en los patrones de gasto de
los hogares debido a las restricciones econdmicas generadas por la pandemia, sin em-
bargo, a pesar de esta disminucion en el gasto general, el gasto promedio en atencion
ambulatoria aumento, pasando de $869.47 pesos en 2020 a $903.67 pesos en 2022, los
hogares continuaron invirtiendo en servicios de atencién médica primaria o consultas,
como resultado de la creciente necesidad de monitoreo de la salud durante la pandemia.
En cuanto a la atencion hospitalaria, el gasto promedio también experimentd un leve au-
mento, de $141.08 pesos en 2020 a $152.99 pesos en 2022, algunos hogares incurrieron
en mayores gastos asociados a hospitalizaciones debido a complicaciones relacionadas
con la Covid-19 como factor principal. Por otro lado, el gasto en medicamentos sin re-
ceta disminuyo ligeramente, de $222.77 pesos en 2020 a $213.90 pesos en 2022, 1o que
refleja una menor demanda de medicamentos de venta libre o un cambio en los habitos
de compra de los hogares que en su mayoria optaron por atenderse de la mejor manera

70 ante la incertidumbre.

_—
Tabla 4
Gasto en salud segilin educacion del Jefe del Hogar, afios 2020 y 2022
Gasto Promedio en Salud segun Nivel Educativo del Jefe de Hogar
Nivel Educativo Gasto Promedio Gasto Promedio
2020 (pesos) 2022 (pesos)

Gasto promedio en hogares sin educacion formal $3,747.53 $1,100.00
Gasto promedio con educacion preescolar $3,421.44 $1,500.00
Gasto promedio con educacion primaria trunca $3,899.08 $1,800.00
Gasto promedio con educacion primaria $3,914.68 $2,000.00
Gasto promedio con educacion secundaria trunca $3,985.01 $2,500.00
Gasto promedio con educacion secundaria $4,015.76 $2,800.00
Gasto promedio con medio superior trunca $4,170.37 $3,000.00
Gasto promedio con medio superior $4,233.10 $3,500.00
Gasto promedio con licenciatura trunca $4,490.96 $4,000.00
Gasto promedio con licenciatura $4,805.26 $4,500.00
Gasto promedio con posgrado $5,415.76 $5,000.00
Numero de observaciones 89,006 90,102

Fuente: Elaboracion propia en Stata con datos de la ENIGH (2020 y 2022).

El gasto en salud segtin el nivel educativo del jefe de hogar entre 2020 y 2022 muestra
una disminucién en los hogares con menor nivel educativo, los hogares sin educacion
formal redujeron su gasto en salud de $3,747.53 pesos en 2020 a $1,100.00 pesos en
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2022, y esta tendencia se repite en niveles educativos bajos y medios, como en los hogares
con educacion primaria y secundaria, donde el gasto disminuy6 considerablemente. En
contraste, los hogares con mayor nivel educativo, como los que cuentan con licenciatura
o posgrado, mantuvieron una mayor estabilidad en su gasto en salud, con reducciones
menores (de $4,805.26 pesos a $4,500.00 pesos en hogares con licenciatura y de $5,415.76
pesos a $5,000.00 pesos en hogares con posgrado). Esto refleja como el nivel educativo,
que esta relacionado con el poder adquisitivo, influye directamente en la capacidad de los
hogares para seguir invirtiendo en salud, con los mas educados y adinerados mostrando
mayor resiliencia frente a la crisis.

3.1 Modelos de regresion lineal y Tobit

Cuando se trabaja con variables que siguen una distribucion normal, pero se encuen-
tran sujetas a censura o truncamiento, comun en datos de gasto en salud con limites de
deteccion, los modelos de regresion lineal comunmente utilizados por MCO pueden
generar estimaciones sesgadas e incorrectas del efecto y su variabilidad. En estos casos,
se recomienda utilizar modelos alternativos como el modelo de regresion truncado para
datos truncados o el modelo Tobit para datos censurados, que permiten una estimacion
mas precisa y valida de los efectos de las variables predictoras sobre la variable depen-
diente, (Greene, 2003).

Estos modelos, originalmente desarrollados en econometria, han sido ampliamente
adoptados en campos como la economia de la salud para abordar problemas de censura
en datos economicos y sociales. Por ejemplo, un estudio reciente sobre las emisiones de
una incineradora en Mataro, Barcelona utilizé el modelo Tobit para ajustar adecuadamente
las concentraciones de mercurio, que presentaban multiples puntos de censura inferior
debido a limites de deteccion del equipo de medicion, (Chavez, 2021).

3.1.1 Modelo de regresion lineal estimado por MCO

El enfoque mas comunmente utilizado para estimar los parametros de un modelo de
regresion lineal es el método de los minimos cuadrados ordinarios (MCO) aunque no es
el tnico disponible. La denominacion del método sugiere que implica la minimizacion
del cuadrado de algo, y la adicidon de «ordinario» indica que existen otros tipos de mini-
mos cuadrados. Este «algo» se refiere al error, que se define como la discrepancia entre
el valor real de la observacion y su valor estimado. A esta discrepancia se le denomina
residuo, y, por lo tanto, el método MCO busca minimizar la suma de los cuadrados de
los residuos para estimar los parametros del modelo, (Gonzalez, 2015).

Para estimar un modelo de regresion por MCO primero se asume una relacion lineal
entre la variable dependiente y las variables independientes, lo que implica una funcion
de regresion lineal, (Gujarati, 2000).

Posteriormente, se plantea un conjunto de supuestos sobre los errores, como la nor-
malidad, la independencia y la homocedasticidad. A partir de estos supuestos, se procede
a estimar los coeficientes de la funcion de regresion utilizando el método de MCO, que
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minimiza la suma de los cuadrados de los residuos. La formalizacién matematica de este
modelo es la siguiente:

Vi=Byt Bix;t Byxy ot Box, g (1)

Donde:

v, = Es la variable dependiente para la observacion i.

X, Xy; .-, X, = Son las variables independientes para la observacion son los coeficientes
por estimar.

By Bis Bys -, B, = Son los coeficientes por estimar.

¢, = Es el término de error para la observacion i.

El objetivo del MCO es encontrar los valores de f3,, B,, B,, ..., B, que minimicen la
suma de los cuadrados de los errores, es decir, que minimicen la distancia vertical entre
los valores observados y los valores predichos por el modelo. Una vez estimados los
coeficientes, se pueden realizar inferencias sobre la relacion entre las variables indepen-
dientes y la variable dependiente, asi como predecir los valores de la variable dependiente
para diferentes valores de las variables independientes.

Los supuestos fundamentales del MCO son los siguientes:

A. Homocedasticidad. La varianza de los errores es constante en todas las observaciones,
lo que significa que no existe heterocedasticidad.

B. Independencia de errores. Los errores son independientes entre si y no estan correla-
cionados con las variables independientes.

C. Normalidad de los errores. Los errores siguen una distribucion normal con una media
de cero.

3.1.2 Modelo Tobit

En cuanto al modelo de regresion Tobit, como lo expone Wooldridge (2006) se parte
de un enfoque diferente. Este modelo se utiliza cuando la variable dependiente es cen-
surada en la parte inferior, es decir, cuando algunos valores de la variable dependiente
no son observables y se encuentran por debajo de un umbral.

Por lo tanto, el enfoque de Tobit se centra en modelar la probabilidad de que la variable
dependiente se encuentre por debajo del umbral y la probabilidad de que se encuentre por
encima. Para ello, se utiliza una funcién de probabilidad acumulativa, como la funcion
de distribucion normal estandar acumulativa, y se estiman los parametros del modelo
utilizando métodos de maxima verosimilitud. Esta metodologia permite tener en cuenta
la censura en la variable dependiente y proporciona estimaciones consistentes de los
coeficientes del modelo.
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Los supuestos fundamentales del modelo de regresion Tobit son los siguientes:

A. Homocedasticidad. Se asume que la varianza de los errores es constante en todas las
observaciones, lo que significa que no existe presencia de heterocedasticidad.

B. Independencia de errores. Se supone que los errores son independientes entre si y no
estan correlacionados con las variables independientes.

C. Normalidad de los errores. Se postula que los errores siguen una distribucion normal
con una media de cero.

La construccion del modelo se puede expresar de la siguiente manera:
* Variable latente ¥ *
Yi=By+ BX, + . T BX, (2)
73

Donde: U|X,, ..., X, N(0,c? J—
* Variable observada Y (censurada inferiormente en cero)

Y, =max{0, Y7} = max{0, B, + B, X,; + ... + B X, + U} (3)
La generalizacion a censura superior y/o a que el punto de censura sea distinto de
cero son triviales. Alternativamente, se puede presentar como:

Yo, siY Byt BiXst ..+ Xyt U>0 4)

i .
0, en caso contrario

Una formulacion distinta también se tiene que:

Y',siD,=1 (5)
=10, " siD,=0

Donde D, toma valor de 1 si ¥;> 0y cero en caso contrario

Lisi Byt B X+ ..t fX,+U>0 (6)
D, = 0, o.c

El modelo Tobit es eficaz para manejar datos censurados, como aquellos en los que el
gasto en salud puede ser cero. Sin embargo, presenta algunas limitaciones en la interpreta-
cion de los resultados, el modelo asume que la relacion entre las variables independientes
y la variable dependiente es lineal, lo que puede no ser el caso en la realidad, de igual
manera trata los datos censurados de manera unica, lo que puede llevar a la subestimacion
de la varianza de los errores, afectando la precision de las estimaciones.
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3.1.3 Identificacion del modelo por Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO)

El modelo por MCO se formula para capturar la relacion entre las variables inde-
pendientes y el gasto en salud sin considerar la censura o truncamiento en los datos. Es
util bajo la suposicion de que los datos no estan censurados y que la relacion entre las
variables es lineal. En este modelo se representara de la siguiente forma:

Ings, = B, + B, Inin_gcor + B, edad_jefe + B, educ + B, mayor + B, menor +
B, hombre + B, sddisc + B sdatamed + u (7)

Donde:

Ings, = Logaritmo del gasto en salud por hogar

Ining_cor = Logaritmo del ingreso corriente

edad_jefe = Edad del jefe del hogar

educ = Educacion del jefe del hogar

mayor = Adulto de 65 afios 0 mas

menor = Niflo menor a 5 afios

hombre = Si el jefe de familia es hombre

sddisc = Si existe algin discapacitado en el hogar
sdatamed = Si existe algun integrante con afiliacion medica
u = Término de perturbacion aleatoria

3.1.4 Modelo Tobit

El modelo Tobit se formula para capturar adecuadamente la censura en los datos de
gasto en salud. Se representa la relacion entre las variables independientes y el logaritmo
del gasto en salud ajustado por censura inferior, garantizando una estimacion precisa y
solida de los efectos de las variables predictivas, (Greene, 2003).

Para estimar los determinantes del gasto en salud eliminando el sesgo de la estimacion
por MCO, se utiliza un modelo Tobit censurado por la izquierda, utilizando la variable
del logaritmo del ingreso:

Ings, = B, + B,Ining_cor + B,edad jefe + B,educ + B,mayor + Bsmenor +
Bshombre + B.sddisc + Besdatamed + u

Donde:

Ings, = Logaritmo del gasto en salud por hogar
Ining cor = Logaritmo del ingreso corriente
edad_jefe = Edad del jefe del hogar

educ = Educacion del jefe del hogar

mayor = Adulto de 65 afios 0 mas

menor = Niflo menor a 5 afios
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hombre = Si el jefe de familia es hombre
sddisc = Si existe algun discapacitado en el hogar

sdatamed = Si existe algun integrante con afiliacion medica

u =Término de perturbacion aleatoria

4. Resultados

A continuacion, se presentan los resultados del analisis del gasto en salud en México,
basados en diversas variables socioecondmicas y demograficas, estos resultados se derivan
de modelos de regresion que permiten entender como factores como el ingreso, la edad,
la escolaridad, la condicion de discapacidad y la afiliacion a servicios médicos influyen
en el gasto de las familias. A través de este analisis, se busca proporcionar una vision mas
clara de las dinamicas del gasto en salud y resaltar la importancia de implementar poli-
ticas publicas que aborden las necesidades de los grupos mas vulnerables en el contexto
actual, especialmente a la luz de los desafios que ha traido la pandemia de la Covid-19. A
continuacion, se detallaran los hallazgos clave, organizados por cada modelo analizado,

para facilitar la comprension de su impacto en la salud de la poblacion mexicana.

Tabla §
Estimacion por MCO
Comparativo MCO 2020 2022

Variable Coeficiente Coeficiente
IC (Ingreso corriente) 0.9387%** 0.8526%***
EDAD (Edad del jefe del hogar) 0.0135%** 0.0104%***
ESCOLARIDAD (Educacion formal) 0.0363*** 0.0243%**
ADULTO MAYOR (65+ afios) 0.1333%** 0.32%**
MENOR (11 o menos afios) 0.4044*** 0.623%*%*
SEXO (Hombre) -0.1016%** -0.0998***
DISCAPACIDAD (Individuo discapacitado) 0.6144*** -0.5773%**
ATENCION MEDICA (Afiliacion) 0.4413%%* 0.6578%%*
Constante (_cons) -7.2865 -6.7162
Numero de Observaciones 88,993 90,093
Estadistico F 749.43 647.8
Prob > F 0 0
R-cuadrado 0.0633 0.0547
Root MSE 3.1108 3.2018

Fuente: Elaboracion propia utilizando Stata.

*** Variable estadisticamente significativa al 99% de confianza.
En general, las familias gastaron menos en salud en 2022, especialmente los hogares
sin educacion formal, quienes experimentaron una drastica disminucion en sus gastos,
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lo que sugiere que podrian estar enfrentando mayores dificultades econémicas, sin
embargo, los hogares con adultos mayores y nifilos menores de 11 afios aumentaron su
gasto en salud, indicando que estan priorizando la atencion para estos grupos vulnera-
bles. Aunque el ingreso sigue siendo importante, su impacto en el gasto se ha debilitado,
lo que puede reflejar una adaptacion a nuevas realidades economicas tras la pandemia,
ademas, la situacion de las personas con discapacidad ha cambiado, ya que parece que
estan gastando menos o enfrentando mas obstaculos para acceder a atencion médica. Por
otro lado, la afiliacidn a servicios médicos se ha vuelto mas crucial, ya que aquellos que
tienen acceso a estos servicios tienden a gastar mas en salud, resaltando la importancia
de la cobertura sanitaria en la atencion médica de las familias.

Tabla 6
Estimacion Tobit
Comparativo Tobit 2020 2022

Variable Coeficiente Coeficiente
IC (Ingreso corriente) 1.2647%** 1.1892%**
EDAD (Edad del jefe del hogar) 0.0178%** 0.014%%*
ESCOLARIDAD (Educacion formal) 0.0497%** 0.0326%**
ADULTO MAYOR (65+ afios) 0.1522%** 0.4199%**
MENOR (11 o menos afios) 0.6152%** 0.9762%**
SEXO (Hombre) -0.1536%** -0.1679%**
DISCAPACIDAD (Individuo discapacitado) 0.8349%** 0.8163%**
ATENCION MEDICA (Afiliacion) 0.6625%** 1.038%**
Constante (_cons) -12.2085 -12.1174
Numero de Observaciones 88,993 90,093
LR chi2 4759.6 4225.34
Prob > chi2 0 0
Pseudo R-squared 0.0118 0.0105
Log likelihood -200046.93 -199801.77
Left-censored observations 30,311 33,313
Uncensored observations 58,682 56,780

Fuente: Elaboracion propia utilizando Stata.
*** Variable estadisticamente significativa al 99% de confianza.

Aunque el ingreso sigue siendo un factor importante en el gasto en salud, su impacto
ha disminuido, lo que sugiere que ya no es tan determinante como en afos anteriores,
este cambio puede estar relacionado con la crisis econdomica provocada por la pandemia
de Covid-19, que ha afectado a muchas familias y ha limitado su capacidad para gastar
en atencion médica. Por otra parte, los hogares con adultos mayores han incrementado su
gasto en salud, reflejando una mayor atencion hacia este grupo vulnerable, especialmente
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debido a la pandemia que ha mostrado que las personas mayores son mas propensas a
complicaciones graves por el virus. Asimismo, las familias con nifios menores de 11 afios
también han aumentado su gasto en salud, destacando la prioridad de cuidar a los mas
pequefios en medio de la crisis sanitaria.

El impacto de la discapacidad se ha mantenido relativamente estable, lo que puede
indicar que, a pesar de las dificultades, los hogares contintian considerando las necesidades
de este grupo en sus decisiones de gasto, sin embargo, contar con afiliacion a servicios
médicos se ha vuelto ain mas crucial, ya que su influencia en el gasto en salud ha crecido,
reflejando la importancia de tener acceso a atencion médica adecuada, especialmente en
un momento en que las politicas de salud en México se han centrado en garantizar la
cobertura y el acceso a servicios esenciales.

Reflexiones finales

Los resultados obtenidos nos mostraron el gran peso que tiene el ingreso corriente y 77
se confirma como un factor fundamental en la determinacion del gasto en salud, pero la __ s
reduccion de su elasticidad en 2022 nos da a la idea de que las politicas de salud ptblica
han comenzado a mitigar la carga financiera de la atencion médica para muchos hogares.
Sin embargo, persiste la preocupacion de que los hogares con mayores recursos econo-
micos pueden satisfacer mejor sus necesidades de salud, lo que enmarca la necesidad
de implementar politicas que reduzcan las desigualdades econdomicas en el acceso a
servicios de salud.

Adicionalmente, la disminucién en el impacto de la educacion y la edad del jefe
de hogar sobre el gasto en salud indica una posible mejora en el acceso a la atencion
médica, aunque también sugiere que estos factores ya no son tan determinantes como
en anos anteriores, este cambio puede ser consecuencia de los esfuerzos por cerrar la
brecha de género y promover la equidad en el acceso a servicios de salud, la reduccion
en la diferencia de gasto entre hogares liderados por hombres y mujeres es un avance
significativo que debe ser seguido y fortalecido mediante politicas publicas que contintien
promoviendo la igualdad de género.

El modelo Tobit, al abordar la censura en los datos, destaca la importancia de captar la
realidad de los hogares que enfrentan gastos en salud de cero, esto es esencial para evitar
estimaciones sesgadas y para entender plenamente la situacion de los hogares vulnerables,
la evidencia de que los hogares con afiliacion médica estan gastando menos en salud
resalta la efectividad de los programas de salud publica en la proteccion financiera de
los ciudadanos, sin embargo, esto también plantea preguntas sobre la sostenibilidad y la
calidad de los servicios ofrecidos, lo que exige una evaluacion continua y una mejora en
la infraestructura de salud. Finalmente, se debe prestar atencion a las crecientes necesi-
dades de atencion infantil, como lo indica el aumento en el impacto de tener menores en
el hogar, este aspecto es algo que se debe tomar en cuenta para las futuras politicas de
salud, ya que una mayor inversion en servicios pediatricos no solo mejorara la salud de
los nifos, sino que también aliviara la carga econdomica sobre los hogares.
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El gobierno de México podria optar por la implementacion de subsidios dirigidos a
hogares de bajos ingresos, especialmente aquellos con nifios pequefios y adultos mayores,
podria ayudar a cubrir los costos de atencion médica, incluyendo consultas, medicamen-
tos y tratamientos esenciales, esto facilitaria el acceso a servicios de salud sin que las
familias deban sacrificar otros gastos basicos, promoviendo una atencion mas adecuada
y oportuna. Ademas, la ampliacion de la cobertura de servicios de salud es fundamental
para asegurar que mas familias tengan acceso a atencion médica de calidad. Esto implica
mejorar la infraestructura de hospitales y clinicas en areas rurales y marginadas, asi como
incrementar la contratacion de personal médico. Aumentar la accesibilidad a servicios
de salud de calidad no solo beneficiaria a las poblaciones vulnerables, sino que también
contribuiria a la reduccion de gastos futuros en tratamientos mas costosos, al fomentar
un enfoque mas preventivo y proactivo en el cuidado de la salud.
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Anexo estadistico

Las pruebas de diagndstico utilizadas en este estudio son las siguientes:

Tabla 1
Prueba de heterocedasticidad
Fuente chi2 df p

Heterocedasticidad 338.46 53 0.0000
Asimetria 78.9 9 0.0000
Curtosis 5.63 1 0.0177
Total 422.99 63 0.0000

chi2(53) 338.46

Prob > chi2 0.0000

Fuente: Elaboracion propia utilizando Stata.

Se utilizd la prueba de heterocedasticidad para evaluar si la varianza de los errores de
regresion es constante a lo largo de los valores de las variables independientes. Con un
estadistico chi-cuadrado de 338.46 y un valor p de 0.0000, se rechaza la hipdtesis nula
de homocedasticidad, indicando que existe evidencia significativa de heterocedasticidad
en el modelo. Esto implica que la varianza de los errores no es constante y podria afectar
la precision de las estimaciones.

TIEMPO ECONOMICO / UNIVERSIDAD AUTONOMA METROPOLITANA / VOL. XVII / NUM. 51/ MAYO-AGOSTO DE 2022 / PP. 61-80 / ISSN 1870-1434

79



OSCAR MOHAMED GOMEZ ORDUNA

Tabla 2
Prueba de normalidad

Chi-cuadrado Prob >
ajustado (2) chi2

Residuos 58,682 0.0035 0.0126 14.71 0.0006

Fuente: Elaboracion propia utilizando Stata.

Variable | Observaciones | Pr (Asimetria) | Pr (Curtosis)

La prueba de asimetria se realizo para verificar si la distribucion de los residuos es
simétrica. Con un valor p de 0.0000, se rechaza la hipotesis nula de simetria, indicando
que los residuos no estan distribuidos normalmente y muestran una asimetria significa-
tiva. Este hallazgo sugiere que el modelo puede estar sesgado en su ajuste a los datos,
afectando la validez de las inferencias realizadas.

Tabla 3
Prueba de inflaciéon de la varianza
Variable VIF 1/VIF
hombres 2.46 0.407
mayores 2.23 0.449
educ 1.66 0.602
menores 1.56 0.64
Ining_cor 1.56 0.64
edad_jefe 1.52 0.657
sdatamed 1.44 0.695
urbano 1.17 0.852
sddisc 1.03 0.968
Media VIF 1.63

Fuente: Elaboracion propia utilizando Stata.

Se aplico la prueba de curtosis para evaluar si los residuos siguen una distribucion
normal en términos de colas mas pesadas o ligeras en comparacion con una distribucion
normal estandar. Con un valor p de 0.0177, se rechaza la hipotesis nula de que los resi-
duos tienen una curtosis similar a la de una distribucién normal estandar. Esto sugiere
que los residuos muestran una curtosis significativa, lo cual podria indicar problemas
con la suposicion de normalidad de los residuos en el modelo.
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