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Resumen

El siguiente trabajo tiene la finalidad de exponer el modelo dominante en el escenario macroeco-
némico actual, conocido como el Nuevo Consenso Macroecondmico, este modelo ha remplazado
al tradicional modelo IS-LM en materia de politica economica. A lo largo del trabajo se expondran
ambos modelos, sus similitudes, diferencias y criticas. El desarrollo del trabajo tiene la finalidad
de servir de referente académico, como una introduccion a la ensefanza del Nuevo Consenso
Macroecondémico y su contraste con el IS-LM que permita comprender las bases tedricas que

permitieron el abandono de este ultimo.
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Abstract

The aim of this paper is to expose and compare the New Macroeconomic Consensus Model and
the IS-LM model. To reach this goal, the exposition will use the simplest version of these ones,
because it desires to be an academic reference that helps like an introduction to studying of the

macroeconomic policy. The right understanding of the current economic policy needs to consi-
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derate the methodological, theoretical advances and criticism that allow it. This paper studies the
differences and similarities between both models and is searching be as clear as possible to help

intermediate an advanced students.
Introduccion

El presente trabajo tiene el propoésito de exponer el modelo IS-LM y el modelo resultante
del Nuevo Consenso Macroeconomico (NCM), enfatizando sus implicaciones en materia de
politica econdémica, el desarrollo de los modelos sera lo mas explicito posible, en busqueda
de la maxima claridad.

El modelo IS-LM guio las decisiones de politica econdmica en los afios siguientes a la
segunda guerra mundial y hasta mediados de la década de 1970 (Blanchard & Fisher, 1989),
éste modelo sefiala que la economia tiende al empleo pleno de los factores en el largo plazo,
pero en el corto plazo debido a rigideces en precios o a la insensibilidad de la inversion ante
movimientos de la tasa de interés, se abren las puertas a la politica econémica para resolver
el desempleo y alcanzar el producto potencial.

Diversas fueron las criticas al modelo IS-LM, entre las que se encuentran las siguien-
tes: No reconoce suficientemente la diferencia entre activos, lo cual significa que no hace
distincion entre bonos del gobierno, papel comercial, acciones y capital fijo, suponiendo
implicitamente que todos son sustitutos perfectos; aplica sélo al corto plazo, al suponer que
el stock de capital fisico esta fijo; carece de microfundamentos, ya que la funciéon consumo
e inversion no provienen del calculo de agentes racionales; los pardmetros son invariantes a
los cambios en la politica econdmica porque que los agentes son incapaces de aprender de
sus errores del pasado; presupone que el banco central tiene objetivos monetarios, aunque
en la actualidad las autoridades monetarias ponen poca atencion a los agregados monetarios;
finalmente es considerado como una representacion inadecuada de las ideas de Keynes en la
Teoria general (Lizarazu, 2006).

El mainstream macroecondémico actual ha dejado de regirse por el conocido modelo IS-LM,
algunas de las razones se encuentran en el parrafo anterior, su lugar ha sido ocupado por la
Nueva Sintesis Neoclasica (NSN).? En términos metodologicos la NSN ha dejado de carecer
de microfundamentos y en términos practicos se ha sustituido el mercado de dinero por una
curva de politica monetaria o de reaccion monetaria, que se fundamenta en la tasa de interés de
corto plazo. A lo largo del texto se haran explicitos los calculos microecondémicos basicos
de los que se derivan las funciones agregadas del NCM y se brindaran las referencias donde
los interesados pueden encontrar dichos calculos a detalle.

2 Se usara el término Nueva Sintesis Neoclasica o Nuevo Consenso Macroecondmico indistintamente.
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El texto est4 organizado de la siguiente manera, en el primer apartado se expondra el mo-
delo IS-LM, en el segundo la Nueva Sintesis Neoclésica, finalizando con una comparacion
entre estos e incorporando ademas las criticas que han recaido sobre el NCM.

El modelo IS-LM

El modelo IS-LM tiene su origen en el célebre articulo de Hicks (1937). Las condiciones iniciales
de la economia muestran ademas de un sector privado, dos tipos de intervenciones exogenas, a
saber: el gobierno y una autoridad monetaria.’ El gobierno interviene en la economia a través
de la compra de bienes y servicios, también recaudando impuestos que seran de dos tipos:
directos e indirectos.

La consistencia contable impone que el producto agregado (¢) se destine al consumo (q,),
al ahorro (¢q,) y al pago de impuestos (g,); por otro lado el producto agregado serd igual a la
suma del gasto en consumo total, el gasto en inversion agregado (g,) y el gasto de gobierno
(9,), formalmente,

9=9.79,%q; (D
9=9.tq,q, 2

Igualando (1) y (2) se tiene que,

(qs_Q;)+(QT_qg):0 3)

La ecuacion (3) da razon sobre la consistencia contable del sistema, ésta nos dice que
el gobierno puede incurrir en un déficit (superavit) fiscal, siempre que exista un superavit
(déficit) del mismo tamafio en el mercado de ahorro-inversion. La consistencia contable
no permite establecer relaciones de causalidad, se arribara a éstas a partir de las siguientes
hipotesis,

* El consumo privado ¢ es una fraccion del ingreso disponible (g — ¢, ), por lo tanto la
funcién consumo privado estd dada por: g7 = a(g-q,), donde a € (0,1) y representa la
propension marginal a consumir

* En base a la definicion anterior, la funcién ahorro privado (g,) esta definida por
q,= (1 -0, (g —g,), donde (1- o) se refiere a la propensién marginal a ahorrar.

En aras de exponer el modelo mas simple posible, se supondra que la economia es cerrada y por lo tanto
se refiere a la economia mundo.
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» Se asume que la inversion privada (g7) esta en funcion de la tasa de interés (v), especi-
ficamente se supone que: ¢/ = -, donde PER" y expresa el grado de sensibilidad de la
inversion ante movimientos de la tasa de interés.

* El gasto de gobierno se supone exogeno:q, = g, y se destina al consumo de bienes y servi-
cios (q,,) asi como a la inversion (g,,) es decir: ¢, = q,, + q,,. Los impuestos se obtendran
de dos fuentes: los impuestos indirectos que se supondran constantes (g ;) y los indirectos
que estan determinados por una tasa impositiva o, donde a,&(0,1). La tasa impositiva
es aplicada al tnico producto de la economia, por lo tanto se puede definir una funcion
impositiva dada por: ¢,= ¢, + a,q.

Las hipotesis anteriores permiten puntualizar la funcion de consumo agregado (que resulta
de la suma del consumo privado y el consumo de gobierno) y la funcidn inversion agregada
(la suma de la inversion de gobierno y la inversion privada) como,

=9, t0.(q—q) 4)
q[ = qig +E
d (5)

Sustituyendo (4) y (5) en (2), considerando la funcién impositiva y manipulando alge-

braicamente, se arriba a,

! . B

=—|q,-0.q,+q, +—

s l_ac(l_ar)(qég qr+d r) &

La ecuacion (6) se refiere a la conocida ecuacion IS y define el par ordenado de producto

y tasa de interés donde el ingreso es siempre igual al producto, el equilibrio en el mercado

de bienes. Las propiedades de esta ecuacion estan dadas por: % g y % >0, lo cual nos
r

.
permite representar la funcion IS como lo muestra la Gréafica 1.

Grafica 1
ds La funcién IS

1S
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Una vez definido el equilibrio del mercado de bienes, hay que determinar el equilibrio
del segundo “gran” mercado presente en el modelo, el mercado de dinero. Se supondrd una
demanda de dinero que exhibe dos motivos: el motivo transaccion y el motivo especulacion.
La oferta monetaria sera ademas determinada ex6genamente por la inica autoridad monetaria,
por lo tanto,

M =M° (7)
M =k(q)+L() (®)

Donde k'>0,k">0y L’<0,L">0. La variable M ° representa la oferta de dinero y (7) hace
evidente que se determina exogenamente, M simboliza la demanda de dinero la cual esté en
funcion de la demanda de dinero por motivo transaccion (k(g)) y de la funciéon de demanda
de dinero por motivo especulacion (L(7)).

La condicién de equilibrio en el mercado de dinero implica que,

Me=M* )
Me=k(g)+L(r) (10)

Diferenciando (10) y puesto que dM ‘=0, las propiedades de (10) estan dadas por,

dg L

E:—F>O (11)
2

d ZI :—£"<O

dl’ k (12)

Con base a las propiedades mostradas por (11) y (12), es posible representar la curva LM
de la siguiente forma,*

4 Elsigno de (11) se debe a que L’<0 y que k>0, mientras que el signo de (12) se debe a que L” y k" son
positivas.
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Grafica 2
La funcion LM

qLM
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El sistema que representa formalmente el modelo completo consta de dos ecuaciones:
la ecuacion IS y la LM; la primera hace referencia al equilibrio de bienes y la segunda al

mercado de dinero.

1 - p
s =m(ch -0, Clr+qig+7} (6)
Gy =k (M- L(r) (13)

Graficamente es posible representar el sistema de la siguiente forma,

Grifica 3
Esquema LM

qlS, 9y L M
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Esta grafica esta compuesta por tres cuadrantes positivos, en el superior derecho se muestra
el equilibrio IS-LM, en el que se observa el par ordenado de producto y tasa de interés que
vacia el mercado de bienes y el mercado de dinero; el inferior derecho ejemplifica el nivel
de inversion que se realiza con la tasa de interés de equilibrio, compuesta por la inversion
publica y la inversion privada; finalmente en el tercer cuadrante inferior izquierdo, la recta
de 45 grados expresa el hecho de que el ahorro es igual a la inversion.

Una vez determinado el sistema completo, se agregan dos casos distintos, a saber: el
caso clasico y el caso keynesiano. El caso clasico se caracteriza por la plena flexibilidad de
precios, el nivel de produccion se determina por el equilibrio en el mercado de trabajo, la
politica monetaria y la politica fiscal son ambas inefectivas, ya que no consiguen alterar el
nivel de produccién y se traducen unicamente en inflacion. El caso keynesiano hace alusion
a una situacion en la que la tasa de interés es demasiado baja debido a una depresion econo-
mica, caracterizada por la consiguiente disminucion del ingreso y de la demanda de dinero
por motivo transaccion, la tasa de interés no puede disminuir mas como para incentivar la

inversion privada.

Grafica 4
El caso clasico y el keynesiano
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El caso clasico es considerado como la situacion de largo plazo donde la mejor politica
econdmica es “no hacer politica econdomica”, ya que resulta infructuoso realizar politicas
fiscales o monetarias que no lograran modificar el nivel de produccion de empleo pleno
(q',.) y se traducirian en ultima instancia en un aumento del nivel general de precios.

En el caso keynesiano de la “trampa de la liquidez”, la politica monetaria resulta infructifera
para aumenta el nivel de produccién efectivo ¢*, que no corresponde al de pleno empleo, la
recomendacion de politica econdomica que se desprende de este caso, es que el gobierno debe
de aumentar su nivel de gasto hasta lograr salir de dicha trampa.

1
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La Nueva Sintesis Neoclasica

La Nueva Sintesis Neocldsica surgida en la segunda mitad de los afios 1990, tiene sus
antecedentes en la “Nueva Macroeconomia Clasica” y en la “Nueva Macroeconomia
Keynesiana” (Bajo & Diaz, 2011). Esta nueva sintesis conocida también como el modelo
IS-MP, es considerada como el modelo macroeconémico de base para la politica economica
en un andlisis de corto plazo.

La mayoria de los manuales de macroeconomia mas recientes, han cambiado la forma en
que se estudia la politica macroeconémica, se inicia con la teoria del crecimiento economico
para determinar el tamafio de producto potencial asi como las causas de su crecimiento, fun-
damentando su andlisis en el conocido modelo de Solow-Swan, posteriormente se continua
con el estudio de patologias como el desempleo y la inflacion introduciendo rigideces en
precios y fallas de mercado.’

El estudio macroeconomico de corto plazo, busca explicar las fluctuaciones del producto
efectivo con respecto al producto potencial y como la politica econdmica debe intervenir
para contrarrestar los efectos negativos de las fluctuaciones de la actividad econdmica. Se
presumen dos tipos de perturbaciones econdmicas, a saber: aquellas que se originan por
el lado de la demanda como el consumo, la inversion o la politica fiscal a través del gasto
publico; y por el lado de la oferta se supone que los agentes poseen poder de mercado, por
el lado de los trabajadores o por el lado de las empresas, ademas de la politica fiscal que
afecte los impuestos sobre el salario o las cotizaciones de la seguridad social (Bajo &
Diaz, 2011).

El modelo IS-MP tiene cambios sustanciales en la determinacion de la curva IS, a manera
de comparacion, se puede comenzar su analisis de la misma forma que el modelo IS-LM,
a partir de la identidad macroecondmica propuesta por la ecuacion (1), es posible entonces
representar el sistema de la siguiente manera,’

5 Existen varios textos donde se estudia el modelo de Solow-Swan, para un nivel medio Sala-i-Martin
(2000) y Argandoiia, et al. (1997) son referencias basicas; para un nivel mas avanzado se puede consultar
Blanchard & Fisher (1989)

¢ La curva IS se deduce de las condiciones de la optimizacion dinamica (Lizarazu & Liquitaya, 2010)
asi como la Curva de Phillips que se mostrara mas adelante, las demostraciones de los célculos que se
derivan de la optimizacion restringida en términos dindmicos podra mostrarse en otro trabajo.

7 Elmodelo presentado en Jones (2009), incorpora las exportaciones netas a la identidad macroeconémica
mostrada en la ecuacion (1), pero asumen que son una funcion constante del producto potencial, no se
incorpora el tipo de cambio como determinante de las exportaciones netas, razon por la cual el modelo
presentado en este trabajo no incorpora el andlisis de la economia abierta.
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Y =C+I1+G, )
C=aY (10)
G =aY (11)
I=a,Y -b,(R-1)Y (12)

La incorporacion del subindice ¢ busca evidenciar que las variables se refieren a niveles
efectivos, tanto en el consumo (C)), el gasto de gobierno (G,) y la inversién /.. La variable
Y se refiere al producto potencial, que se supondra constante, ya que lo relevante del analisis
de corto plazo es la diferencia entre la produccion efectiva o corriente y el potencial. Los
parametros a, a,, a,, b, y ise suponen constantes y se encuentran en un intervalo (0,1) y
se refieren a la propension marginal al consumo, la propension marginal al gasto publico, la
propension marginal a invertir, la sensibilidad de la inversion ante variaciones de la tasa de
interés y el producto marginal del capital, respectivamente. ®

La primera diferencia del NCM con el modelo IS-LM es la funcién consumo, como puede
observase en la ecuacion (10), la decision de consumo depende del producto potencial y no
del producto corriente en el periodo . Este cambio que pareciera sutil, estd sostenido en los
resultados de la hipotesis del consumidor en un escenario intertemporal propuesto por Fisher
(1930), en el que plantea una hipdtesis como la siguiente,

Max U =U(C,C,.,) (13)
Say =C+S (14)
C,=y,++n) S (15)

En esta hipotesis de un consumidor representativo se asume una economia de dos periodos
tyt+ 1, la funciéon de utilidad es estrictamente concava, no separable y diferenciable al
menos dos veces en sus argumentos, el agente recibe un ingreso y, en el periodo ¢ por su trabajo
(normalizado), lo mismo para el periodo ¢ + 1 y debe tomar una decision de consumo (C) para
el periodo ¢ y una decision para el periodo ¢ + 1, tal que logre maximizar su utilidad subjetiva.

Utilizando algiin método tradicional de optimizacion, como puede ser el método de La-
grange, se obtienen las demandas de consumo 6ptimas,

8 Los fundamentos microeconémicos de la funciéon consumo se encuentran en la Hipotesis de la renta

permanente propuesta por Milton Friedman y en el modelo de consumo basado en el ciclo vital formulado
por Modigliani, razon por la cual las funciones de consumo privado y gasto de gobierno estan en funcion
del producto potencial y no del producto corriente.

13
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Cl =/ Ymr) (16)
Ct*+l :f(ytayt+17r) (17)

Dicho resultado muestra, a diferencia de la funcion consumo propuesta por Keynes, que
la demanda de consumo esta determinada no sélo por el ingreso corriente ), también por el
ingreso futuro y la tasa de interés (7). El modelo de Ciclo de Vida y la Hipotesis de Renta
Permanente utilizaron los resultados de Fisher, para sostener que el consumo medio es estable,
debido a que la decision de consumir esta en funcion de la expectativa media del ingreso a
lo largo de la vida del consumidor, brindando finalmente una solucion microfundamentada
a la llamada paradoja de Kuznets.

Considerando los mismos argumentos que en el caso de la funcidon consumo privada, la
funcion gasto de gobierno esta determinada por el producto potencial, ya que como en el caso
del consumidor representativo, el gobierno no toma decisiones sobre el gasto que realizara
considerando el producto corriente, el calculo maximizador serd analogo al evidenciado por
las ecuaciones (13), (14) y (15) , intercambiando la variables de consumo por las de gasto,
tanto para el periodo ¢ como en el periodo ¢+ 1.

La segunda diferencia primordial radica en la funcion inversion, dicha funcion que se plantea
en el NCM, esta determinada por la diferencia entre la tasa de interés determinada por la banca
central R, y la tasa natural (i). La tasa natural esta inherentemente relacionada con producto
marginal del capital, que se deduce de la hipotesis de un productor representativo,

MaxH=Q()7WtTd7Rrkt (18)
q,=f(T,k) (19)

Donde IT se refiere a las ganancias nominales del productor, w, es el salario nominal, 7,
representa la demanda de trabajo y k, el factor capital. Sustituyendo (19) en (20) y derivando
respecto a k,, se obtiene que,

T, =R, (20)

Donde f; se refiere al producto marginal del capital o a la tasa natural y representa el
rendimiento que genera una unidad adicional del factor capital al proceso productivo, evi-
dentemente la constante i es siempre igual a /i, En una economia competitiva no existe razon
para pensar que esta igualdad deba romperse, de hecho se cumpliria en todo momentoque
i =R,y lainversion estaria inicamente en funcién de a, Y, el volumen de inversién dependeria
unicamente del nivel de producto potencial, una condicion que se replica en el modelo de
Solow-Swan, donde se muestra que en el estado estacionario no hay incentivos para aumentar
o disminuir el stock de capital.
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La diferencia entre la tasa natural y la tasa de interés impuesta por el Banco Central, se
finca en la existencia de fallas de mercado en el corto plazo, que permiten que existan los
incentivos aumentar o disminuir el stock de capital, cuando el rendimiento del capital esta
por encima o por debajo de la tasa de interés aplicada por la Banca Central.

Por lo anterior, la funcién inversion del NCM es claramente diferente a la propuesta en el
modelo IS-LM tradicional, ya que propone una decision inversion de largo y de corto plazo,
cuyo valor depende del producto potencial (resultado que se deduce del modelo Solow-
Swan) y ademas del producto marginal de capital y la tasa de interés de la Banca Central,
es posible afirmar que esta funcion inversion encuentra sus fundamentos en los resultados
microecondmicos que se derivan de la hipdtesis de un consumidor representativo de todos
los de su clase.

Incorporando (10), (11) y (12) en (9), se tiene que:

Y=a. Y +a Y-b(R-7)Y +a, ¥ 1)

La ecuacion (21) muestra que a diferencia del tradicional modelo 1S-LM, lo relevante
sera el diferencial entre el producto efectivo y el potencial. Si dividimos la ecuacion (21)

por Y y restamos de ambos lados de la ecuacion:

Y
¥

V=a, —b{Rt —rj (22)

- Y- Y
Donde Y = satata-1=a

Y

La produccion a corto plazo Y es entendida como la tasa en la que se diferencia la pro-
duccién efectiva de la produccion potencial. Se observa que la ecuacion (2) es una funcién
lineal, de modo que una subida de la tasa de interés provocara una disminucién de la pro-
duccién de corto plazo debido a que a las empresas tienen que pagar mas por un préstamo
para invertir, asi como a las familias les resulta menos atractivo pedir préstamos para una
nueva vivienda, por ejemplo.

En el largo plazo la tasa de interés real vigente es igual a la tasa de interés natural, ademas
la suma de los parametros a,, a, a, es igual a la unidad y la suma del consumo, la inversion y
el gasto de gobierno debe ser igual al producto potencial.

La curva IS tiene dos tipos de movimientos: desplazamientos de la curva a la de-

recha o a la izquierda y movimientos sobre la misma curva. Los desplazamientos

15
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seran provocados por cambios en los parametros, por ejemplo una mejora en las expectativas
por parte de las empresas modificaria positivamente el parametro g, desplazando la curva IS
a la derecha, de igual forma el pardmetro a, puede elevarse cuando el gobierno observa una
disminucion de la demanda agregada. El parametro a, se supondra que no tiene movimientos
debido a la hipotesis de la renta permanente y al modelo de consumo basado en el ciclo de
vida.’

La curva LM es sustituida en el NCM por una curva de politica monetaria (MP) que des-
cribe la forma en la que la autoridad monetaria central puede fijar la tasa de interés nominal
y con ello la tasa real. En algunos paises, la banca central tiene el objetivo de preservar la
estabilidad de precios y el crecimiento de la economia, en otros su Uinico objetivo se refiere
al control de la inflacion.

En la curva MP mostrada en este modelo se supone que la autoridad monetaria tiene el
objetivo de control de precios y de crecimiento. Para observar como esta autoridad modifica
indirectamente la tasa de interés real, se introducira una alteracion algebraica de la llamada
Ecuacion de Fisher, a saber:

R =i-m, (23)

Esta ecuacion establece que la tasa de interés real (R,) resulta de la diferencia entre la tasa
de interés nominal (i) y la tasa de inflacion (). En este modelo de corto plazo se supondra
una inflacion rigida, '° lo cual permite que la politica monetaria referente a tasa de interés
nominal logre afectar la tasa de interés real.

La autoridad monetaria fija el tipo de interés nominal al cual estd dispuesto a prestar a las
instituciones financieras privadas, esta tasa se identifica como “tasa piso” y “tasa base” ya que
ninguna institucién puede mantener una tasa de interés de préstamo menor y las demas tasas de
interés siguen el comportamiento de esta tasa de referencia. !

El argumento anterior permite explicar como la banca central determina la tasa de interés

nominal y la ecuacion de Fisher manifiesta la forma en la que esta tasa puede modificar la

Tanto la hipotesis de la renta permanente como el modelo de consumo en el ciclo de vida llegan a la conclusion
de que los agentes basan su consumo en el ingreso medio que obtendran a lo largo de su vida y no sobre el
ingreso que obtengan en un cierto periodo de tiempo.

Este supuesto significa que la tasa de inflacion responde muy lentamente a los cambios en la politica economica
y que la dicotomia clasica no se cumple en el corto plazo debido a imperfecciones de mercado.

Se elimina la posibilidad de arbitraje de tasa de interés, ya que si alguna institucion financiera ofreciera una
tasa de préstamo menor a la que anuncia la banca central, las demas instituciones pedirian prestado a dicha
institucion y prestarian estos recursos a la banca central para obtener ganancias por arbitraje. Debido a que
las instituciones financieras privadas cuentan con recursos limitados, en cuanto se agoten sus recursos no
podra sostener mas la tasa de interés por debajo de la anunciada por la autoridad monetaria.
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tasa de interés real, esto permite que la curva MP se represente como una recta horizontal.
Graficamente es posible expresar el esquema IS-MP de la siguiente manera,'?

Grifica 5
La nueva sintesis neoclasica

MP
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El punto de equilibrio de largo plazo esta definido como la interseccion de las curvas IS y
MP, donde el producto efectivo y el potencial son idénticos, por lo que su diferencial es cero,
ademas la tasa de interés es igual la tasa de interés natural.

Antes de incorporar el analisis de politica econémica que se deprende del modelo IS-MP,
se debe introducir la curva de Phillips para cerrar el analisis. Esta curva muestra la relacion
entre el nivel de produccion y la inflacion, cuando la economia se encuentra en una situacion
de expansion, la tasa de inflacion crece (lo contrario también es cierto). 3

La explicacion econdmica detras la curva de Phillips es que las empresas fijan sus precios
con base a sus expectativas de inflacion, lo cual se conoce como expectativas autorrealizables
(self-fulfilling expectations), pero esto no es todo, atin cuando la mayoria de las empresas
consideren una cierta inflacion esperada, algunas decidiran subir sus precios por debajo de la
inflacién esperada, con la finalidad de reducir la caida en la demanda producto del aumento
en precios. Estas ideas quedan sintetizadas en la siguiente ecuacion:

+vY (24)

Los microfundamentos del modelo mostrado en este trabajo pueden estudiarse en Woodford (2003),
estan detalladamente desarrollados en su trabajo, aunque es mas recomendable para estudiantes de
niveles avanzados.

La curva de Phillips se deduce de la existencia de un mark-up salarial en una economia no competitiva,
de manera que la evolucidn de los salarios es funcion del exceso de demanda en el mercado laboral.
La version de la curva de Phillips mostrada en este texto, se deriva de los trabajos de Friedman (1968)
y Phelps (1968).
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Donde m, se refiere a la inflacion observada, n£’ representa la expectativa de inflacién y v
es un parametro que recoge la capacidad de reaccion de la produccion. La formalizacion del
supuesto de rigidez de la inflacion se realiza incorporando la idea de que la formacién de
expectativas es adaptativa, por lo cual los agentes esperan que la tasa de inflacion sea igual
a la del periodo anterior, es decir:

=T, (25)
Incorporando (25) en (24) se arriba a la conocida curva de Phillips:

n=r, +vY (26)

18 Considerando que la variacion de la tasa de inflacion esta definida por:

An, =m -m (27)
Introduciendo (27) en (26):
An=vY (28)

La ecuacion (28) formaliza el hecho de que una economia en expansion estara acompafiada
del fendmeno inflacionario. Con las ecuaciones IS y MP aunadas a la curva de Phillips, es
posible analizar la politica econémica que se desprende del modelo. Graficamente el esquema
completo se puede representar de la siguiente forma,

Griéfica 6
El esquema IS - MP

0 By
Ant\
An <0 Curva de Philips
Y
An >0
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En el equilibrio mostrado en el esquema anterior, que se refiere al equilibrio de largo plazo
donde el producto es el potencial y por lo tanto ¥ =0, no tiene cabida la politica econémica,
ya que una politica fiscal expansiva se traduciria en una aumento del producto efectivo con
respecto al potencial y por la curva de Phillips en un fenomeno inflacionario. De igual manera,
una politica monetaria que busque incrementar el nivel de produccién efectivo, reduciendo
la tasa de interés, se traduciria en inflacion, lo cual va claramente en contra de los objetivos
de la banca central.

La politica monetaria tiene cabida en el modelo, cuando se presentan shock negativos de
demanda, el estallamiento de una burbuja especulativa seria un claro ejemplo. Si el sector
privado se da cuenta de que los precios de las acciones estan cayendo, la riqueza se vera
claramente afectada (habria una reduccion de los parametros de la IS), esto provocaria un
desplazamiento de la curva IS hacia la izquierda, si la tasa de interés no muestra cambios, ¥
sera claramente negativo, la economia entraria a una fase de estancamiento y deflacion. La
politica monetaria debe encaminarse a reducir la tasa de interés de referencia, modificando con
ello la tasa real de interés, lo cual incentivara la inversion privada y se alcanzara nuevamente
el producto potencial. La politica monetaria es el mecanismo a través del cual la autoridad
monetaria suaviza la fase de auge y depresion del ciclo econdémico.

Conclusiones

El esquema IS-LM ha dejado de ser el modelo de base para el analisis de la politica macroeco-
ndmica, como fue posible observar en la introduccidn, son diversas las fuentes de la critica,
una de las mas relevantes es su carencia de microfundamentos que se traduce en funciones
consumo e inversion que resultan ser hipdtesis ad-hoc.

EINCM tiene su fundamento teérico en dos corrientes que parecian irreconocibles, la Nueva
Economia Clasica (NEC) y la Nueva Economia Keynesiana (NEK). Los simpatizantes de laNEC
desacreditaron al modelo IS-LM de manera teoérica y empirica, fundamentando su analisis en
agentes econdmicos que forman expectativas racionalmente y ademas, las fluctuaciones econd-
micas son producto de cambios no anticipados en las variables sobre las cuales los agentes toman
sus decisiones, la politica econdmica solo tenia lugar si sorprendia a los agentes, pero los efectos
de estas politicas eran temporales y transitorias, ya que los agentes con expectativas racionales
aprenden a anticipar el comportamiento de las autoridades tanto fiscales como monetarias.

Posteriormente, la llamada NEK, cuya agenda de investigacion gira en torno a la endo-
genizacion de las rigideces, buscaba explicar las fluctuaciones econémicas, no a partir de
elementos inesperados en las expectativas de los agentes sino a partir de fallas de mercado
que resultan del interactuar de los agentes a nivel microeconémico.

Sintetizando, la NEC no permitia explicar adecuadamente las fluctuaciones del producto y
la NEK, aunque resulta cuestionable afirmar que lograron la endogenizacion de las rigideces,
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si dio luz de la importancia que tienen las imperfecciones de mercado para la determinacion
del ciclo econémico. En este sentido, surgié un Nuevo Consenso Macroeconémico que pre-
tende incorporar elementos de ambas escuelas a su modelo de base.

EI NCM fundamenta su analisis macroecondémico en los resultados propios de la interac-
cién microecondmica intertemporal de los agentes, pero incorpora imperfecciones de mercado
que afectan las decisiones de los agentes, en este sentido, se asume como sintesis.

A diferencia del modelo IS-LM, el NCM ha desacreditado por completo la politica fiscal,

mostrando una hegemonia de la politica monetaria. Las razones son diversas:

1) Si los agentes no sufren de ilusion fiscal, un aumento del gasto de gobierno que busque
incentivar la economia, se vera neutralizado por los agentes, ya que estos anticipan un
aumento de los impuestos futuros (Teorema de Equivalencia Ricardiana).

2) Si partimos de una situacion de equilibrio como la mostrada por la grafica 6 y se supone un
aumento en el gasto de gobierno, la economia entrara en una fase de expansion en un ambiente
inflacionario, en vista del objetivo de la autoridad monetaria, esta se vera en la necesidad de
aumentar la tasa de interés de referencia para controlar el evento inflacionario, la economia
regresara a su nivel potencial, pero se habra presentado un efecto desplazamiento, ya que
luego del aumento de la tasa de interés, la inversion privada se ve reducida, el conocido efecto
crowding out.

3) Como se dijo anteriormente, un aumento del gasto publico en el presente, se traducira
necesariamente en un aumento impositivo en el futuro, la equidad intergeneracional es
un elemento importante para el abandono de la politica fiscal, ya que las generaciones
futuras no tendrian por qué pagar los beneficios de la generacion presente.

La supremacia de la politica monetaria en materia de tasa de interés y no en la cantidad de
dinero, radica en que se incorpora en el modelo la constante innovacion financiera actual, que
permite a los agentes tener activos tan liquidos que pueden considerarse dinero y que ademas
les dan un cierto rendimiento. La innovacion financiera provoca que la demanda de dinero sea
sumamente inestable y por lo tanto la politica monetaria encaminada a modificar la oferta de di-
nero para determinar la tasa de interés real, resulta muy complicada en cuestiones practicas.

El Nuevo Consenso Macroeconémico no ha estado exento de criticas. Una de las mas
fuertes es su incapacidad para explicar la crisis actual, sin lugar a dudas, se observa que las
tasas de interés de referencia a nivel mundial se encuentran en niveles muy bajos y no se
vislumbra una pronta salida a esta crisis internacional. Como bien lo afirma Vazquez (2011)
el NCM no ha logrado una mayor comprension de los problemas centrales de la macroecono-
mia: el desempleo involuntario, la quiebra de empresas y bancos, burbujas en el precio de los
activos y su consecuente deflacion, ademas del rezago tecnolodgico y el estancamiento, pero
hay que considerar como un avance relevante, la endogenizacion del dinero, con sus claras
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limitaciones ya que en el largo plazo el dinero sigue siendo neutral y por lo tanto considerado
como un velo en el actuar de los agentes.

Por diversas razones, ademas de las mencionadas en el trabajo, la politica fiscal del tipo
discrecional fue sustituida por reglas fiscales, en la busqueda de credibilidad y transparencia
en el actuar de las autoridades. En algunos trabajos recientes, como en Tcherneva (2011) ya
comienza a plantearse el argumento segun el cual, la politica fiscal debe ser restituida como
una politica viable para remolcar a la economia de los periodos de depresion, debido a que
el margen de accion de la politica monetaria esta claramente agotado, al enfrentarnos a tasas

de interés muy cercanas a cero.
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Introduccion

Dentro de la teoria econdmica existe un debate sobre la importancia del sector manufacturero
como fuente de progreso econémico (Smith: 1776, Young: 1928, Prebisch: 1959, Kaldor:
1966, Thirlwall: 1979). Sin embargo, son Prebisch y Thirlwall quienes enfatizan la restriccion
al crecimiento econémico de un pais como consecuencia de su dinamica externa. Es por tanto
que la investigacion toma relevancia.

El objetivo de éste analisis consiste en verificar el papel que le ha sido asignado al sector
manufacturero como principal elemento de las exportaciones mexicanas y motor del crecimiento
economico, a partir del inicio del Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN).

El trabajo se encuentra estructurado de la siguiente manera. En la primera seccion se
describe brevemente el proceso de apertura de la economia mexicana desde los afios ochenta,
que se caracteriza por una liberalizaciéon comercial y financiera.

Para el segundo apartado se formula el marco teérico retomando algunas de las tesis
principales de Prebisch-Singer, también se hace un breve desarrollo de la ley de Thirlwall
sobre la restriccion de la balanza de pagos al crecimiento econémico.

Posteriormente se realiza una contrastacion empirica a través de graficas y cuadros de las
principales variables con las cuales se puede observar la dindmica y estructura del sector expor-
tador mexicano, con la finalidad de verificar las afirmaciones planteadas en el marco tedrico.

Finalmente se hacen una serie de consideraciones finales sobre el estudio realizado, en
donde se confirma de acuerdo a la evidencia estadistica que las teorias planteadas por Prebisch-

Singer y Thirlwall son consistentes con el desempefio externo de la economia mexicana.
Antecedentes

El modelo neoliberal identificado con el Consenso de Washington en los afios ochenta, basado
en la privatizacion, desregulacion, y sobre todo dicho modelo premia la liberalizacion del
comercio y de las inversiones que propician el crecimiento econdmico; es decir, dirigido a
una vocacion exportadora.

La estructura de las exportaciones de la economia mexicana al iniciar la década de los ochenta
se caracterizaba por una mayor cantidad de productos primarios, en mayor medida exportaciones
petroleras, mientras que la cantidad de exportaciones manufactureras era muy pequefia.

Es de esta manera que a finales de los afios ochenta, México intenta seguir una estrategia de
crecimiento liderada por las exportaciones manufactureras. Si bien dichas exportaciones han
aumentado enormemente no han logrado convertirse en el motor que incentive la economia.

Como se ha mencionado en los parrafos anteriores, nuestro pais experimentd un cambio
profundo en los afios ochenta; es decir, un cambio estructural, en donde el sector externo
jugaba un papel clave como detonante del crecimiento econémico. En este contexto resulta

clara la importancia que toma el comercio internacional.
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Los criterios de politica econdmica se adecuaron a este nuevo panorama que situaba al co-
mercio internacional (sector externo) como eje fundamental; en donde las medidas estuvieron
dirigidas a que el pais se fuera integrando a las cambiantes condiciones del mercado mundial.

La integracion de México al GATT (Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comer-
cio) en 1986 fue el primer paso en el proceso de apertura comercial que llevo a cabo México.
Sin embargo, puede afirmarse que la firma del TLCAN en 1993, y su entrada en vigor en
1994, es el parte aguas que marco el proceso de cambio estructural ocurrido en nuestro pais.
Por lo tanto con el TLCAN culmina un proceso de reformas estructurales, convirtiéndose en
uno de los tratados comerciales mas ambiciosos del mundo.

El GATT contribuy6 a mejorar la capacidad exportadora de la planta productiva, pero
con la entrada en vigor del TLCAN, no s6lo aumentaron las exportaciones sino que cambio
su composicion; es decir, las petroleras dejaron de ser la principal fuente de divisas para que
el sector manufacturero cumpliera con esta funcion.

Por lo tanto la industria manufacturera tiene un papel crucial para el crecimiento y de-
sarrollo economico de México. A pesar de que el TLCAN represent6 un auge exportador y
un cambio de composicion en dichas exportaciones, en forma paralela también significo la
penetracion masiva de importaciones.

A pesar del dinamismo de las exportaciones manufactureras, éstas no han podido actuar
como motor del crecimiento, la principal razén de este resultado es que las exportaciones
manufactureras mexicanas han sido crecientemente dependientes de las importaciones, con
un reducido componente local y débiles eslabonamientos con los proveedores nacionales.

Por lo tanto, no es sorprendente el déficit comercial de la industria manufacturera sea casi
permanente y que genere una presion sobre la balanza comercial en su conjunto. La entrada en
vigor en 1994 del TLCAN propicio una dependencia estructural de las importaciones; es decir,
la elasticidad ingreso demanda de las importaciones de los productos manufacturados se ha
elevado.

Durante la primera década del siglo XXI el entorno econémico internacional ha transitado
por diversas fases depresivas y con la liberalizacion comercial que se llevo a cabo en México,

su economia ha permanecido mas vulnerable a los efectos del exterior.

Marco Tedrico

La restriccion de la balanza de pagos al crecimiento,

un enfoque estructuralista y postkeynesiano

La escuela estructuralista

El enfoque estructuralista, en particular Singer (1950) y Prebisch (1963), afirmaron que

las continuas crisis de la balanza de pagos obstaculizaban el crecimiento econémico de la
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region (América Latina) y representaba un cuello de botella que retardaba el proceso de
industrializacion.

La balanza de pagos impone una restriccion al crecimiento econémico, cuando el ritmo de
ese crecimiento se ve condicionado por la disponibilidad de recursos externos. La balanza
de pagos es el resultado contable, cuando se toma en cuenta todo el dinero que ingresa y todo
el dinero que sale de un pais, que puede ser por motivos de intercambio comercial o flujos
de capital, este trabajo se centra principalmente en los flujos comerciales.

Para la escuela estructuralista el problema radica en la estructura productiva que caracte-
riza a los paises subdesarrollados o paises periféricos como los cataloga ésta corriente, y la
tendencia del sistema a reproducir las caracteristicas de esa estructura productiva.

Sir Hans Singer y Raul Prebisch, explicaron la problematica por medio el deterioro de
los términos de intercambio basada en la elasticidad ingreso de distintos productos.

Deterioro de los términos de intercambio

Los paises periféricos o subdesarrollados tienen como eje de acumulacion la exportacion
de productos primarios, pero al mismo tiempo importan productos manufacturados de los
paises centrales o desarrollados. El problema radica en que los productos primarios que
se exportan desde la periferia son tomadores de precios en el mercado internacional y los
productos manufacturados exportados de los paises centrales y por ende importados por la
periferia, son fijadores de precios en el mercado internacional; es decir, pertenecen a distintas
estructuras de mercado que resultan en un deterioro de los términos de intercambio en la
relacion de precios.

Prebisch sefiala:

Las tendencias dispares de la demanda internacional y sus consecuencias sobre las exportaciones
y sus precios relativos generan una tendencia manifiesta hacia el estrangulamiento exterior del
desarrollo econémico.?

Es decir, los precios de los productos primarios tendian a crecer a menor ritmo que los pre-
cios de los productos manufacturados, y dado que los paises periféricos se especializan en
la produccion de productos primarios y los paises centrales en la produccion de productos
manufacturados o industriales, el deterioro de los términos de intercambio llevaria a una
situacion en donde para poder tener un equilibrio de la balanza comercial, los paises peri-
féricos tendrian que exportar mas para poder mantener su nivel de importaciones; es decir,

para lograr el grado de acumulacion que tenia antes.

2 Prebisch, R. (1963), Hacia una Dindmica del Desarrollo Latinoamericano, Fondo de Cultura Econémica

(FCE). Reimpreso en Prebisch (1982), p. 194.
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Debido a que los paises periféricos tienen una creciente dependencia a la importacion de
productos intermedios y de capital y esto se ve acompafiado de una disminucion de sus pro-
ductos de exportacion, por lo tanto, se estan enfrentando a una problematica estructural, que
puede ser resumida mediante la ley de Engel, es decir, a medida que aumentan los ingresos,
la proporcion de éstos que se destina a los productos primarios disminuye y la de los produc-
tos manufacturados aumenta (elasticidad ingreso de la demanda de productos primarios es
menor a 1); situacion que nos conduce a un deterioro de los términos de intercambio (caida
en el precio mundial de los productos primarios en relacion a los productos manufacturados).
Por lo tanto el crecimiento econdomico de los paises periféricos sera muy restringido, o tanto
como lo permita el financiamiento externo.

Prebisch afirma:

Mientras las exportaciones de productos primarios en general, salvo pocas excepciones, aumentan
con relativa lentitud, la demanda de importaciones de productos manufacturados tiende a crecer con
celeridad, con tanta mas celeridad cuanto mayor sea el ritmo de desarrollo. El desequilibrio que
asi resulta constituye un gran factor de estrangulamiento exterior del desarrollo [...] La demanda
de productos industriales tiende a crecer con mas intensidad que la de bienes primarios a medida que
crece el ingreso por habitante. En consecuencia, [...] los paises de exportacion primaria, para
mantener su equilibrio exterior, se veran forzados a un ritmo de crecimiento inferior al de los
centros industriales [...J°

La restriccion al crecimiento econdmico derivada de la balanza de pagos tiene que ver con
las elasticidades ingreso de la demanda de exportaciones e importaciones. La elasticidad
ingreso de la demanda, mide como afectan las variaciones de los ingresos a la cantidad
demandada de un bien.

A medida que aumenta el ingreso, la estructura se desplaza a favor de los productos
manufacturados o industriales en detrimento de los productos primarios. Partiendo de esta
afirmacion surge la problematica de que los paises que se especializan y exportan productos
primarios se enfrentan a que ese tipo de productos tienen una baja elasticidad ingreso de la
demanda de sus exportaciones.

De manera contraria, la demanda de productos manufacturados o industriales por parte
de las economias periféricas se incrementaria a medida que se elevara su ingreso, lo que
arrojaria como resultado un constante desequilibrio de su balanza comercial.

Si por alguna razon estructural la transformacion productiva fuera bloqueada y por tanto
se quedara rezagada en la especializacion y exportacion de productos primarios, los paises
periféricos tendrian un resultado desastroso, ya que su crecimiento se veria seriamente
afectado, esto en razon de que existe una limitada expansion de la demanda de sus bienes

3 Prebisch, R. (1961), Desarrollo econdémico, planeacion y cooperacion internacional. Reimpreso en

Prebisch (1982), p. 91.
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exportables y una propension a importar mayor que su ingreso, llevaria a un déficit creciente
de su balanza comercial.
Prebisch argumenta:

Un pais en desarrollo puede encontrarse en pleno equilibrio exterior con un ritmo bajo de crecimien-
to. Si se propone acelerar ese ritmo tendria que importar mas: de ahi la tendencia al desequilibrio
del desarrollo. Si no crecen las exportaciones ni se obtienen recursos financieros del exterior, el
pais en cuestion no podra dar mayor impulso a su crecimiento, pues no es posible crecer en des-
equilibrio crénico.*

Existen varias razones para explicar que el ritmo de aumento de la demanda de importacio-
nes sea reducido en comparacion con el ritmo de crecimiento de los ingresos en los paises
centrales o desarrollados, la principal razon son los efectos del progreso técnico sobre la
utilizacion de insumos, y también sobre el consumo.

Los efectos del progreso técnico sobre la utilizacion de insumos resultan en el mejor y
mas completo aprovechamiento de materias primas, provocando una reduccion de su propor-
cion en el producto final, y también genera un proceso de sustitucion entre materias primas
naturales y productos sintéticos, que tiene como resultado una disminucion de la demanda
de productos primarios (de aqui la baja elasticidad ingreso de las exportaciones de los paises
periféricos), y en cuanto al consumo, se sabe que al aumentar el ingreso en cierto limite,
se reduce la demanda de productos primarios a favor de otro tipo de bienes. Las razones
anteriores es el por qué la elasticidad ingreso de la demanda de importaciones es menor a
la unidad en los paises centrales y mayor a la unidad en los paises periféricos (existe una
disparidad de las elasticidades).

En especial para Prebisch (1959), la industrializacion se constituia en la clave para superar las re-
laciones de dependencia existentes entre el centro y la periferia ya que la elaboracion de productos
manufacturados por parte de los paises periféricos, en especial las economias de América Latina,
ayudaria a mejorar la relacion de términos de intercambio y con ello superar la restriccion al creci-
miento como consecuencia de la balanza de pagos siempre deficitaria. Para Prebisch era necesario
incorporar el progreso técnico en la industria y aprovechar sus frutos para nuevos procesos de ese
tipo, lo que provoca un proceso acumulativo, dindmico y expansivo.’

Esté hipotesis estructuralista, ha sido trabajado por otros enfoques en los afios setenta, par-
ticularmente el postkeynesiano por medio de la ley de Thirlwall. En donde para el creador
de dicha ley los paises que crecen mas radpido son aquéllos en los que la participacion de la
industria en el producto interno bruto es mayor.

4 Prebisch, R. (1968). Hacia una estrategia global del desarrollo, en Prebisch (1982), p. 372.

5 Calderon Villareal C. y Cuevas Ahumada V. (2011), Integracion de México en el TLCAN. Sus efectos
sobre el crecimiento, la reestructuracion productiva y el desarrollo econémico, Miguel Angel Porrua,
Meéxico, pp. 21 y 22.
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Ley de Thirlwall

La idea central de Thirlwall para elaborar su ley es la restriccion que impone la balanza de
pagos al crecimiento econémico de una nacion. Aunque su analisis lo realiza basandose
en paises desarrollados, es igual de pertinente para naciones subdesarrolladas o en vias
de desarrollo. La evidencia historica muestra que a partir de la liberalizacion econdmica,
los paises de América Latina han incrementado su comercio, no obstante el crecimiento
econdmico que se esperaba aun sigue sin registrarse. A esta liberalizacion, Thirlwall y
Pacheco (20006) la describen como dréstica e inesperada, debido a que no dio la oportuni-
dad a los productores de cambiar la produccion a bienes transables. La consecuencia de
esto ha sido un incremento de las importaciones acompafiado de un bajo crecimiento en
las exportaciones.

Thirlwall realiza su analisis desde una perspectiva postkeynesiana, examinando las
restricciones externas al crecimiento econdomico de un pais. Su tesis central se basa en que
ninguna economia puede poseer una tasa de crecimiento mayor a la tasa consistente de su
cuenta de capital de la balanza comercial. Para iniciar el estudio de dicha ley se retomaran
los principales elementos que Thirlwall utiliza.

En el analisis de Thirlwall los factores de produccion reaccionan endégenamente en rela-
cion con el crecimiento del producto y la demanda agregada. Ademas considera a la demanda
como principal motor que impulsa el crecimiento econémico, siendo las restricciones que
impone ésta, lo que explica las diferencias entre las economias. De acuerdo con Thirlwall,
son las diferencias que existen entre las elasticidades ingreso demanda de las exportaciones
las que dan lugares a dichas diferencias.

Otro de los principales elementos que el autor de dicha ley retoma es el planteamiento
de los rendimientos crecientes realizado por A. Young en su articulo Increasing returns and
economic progress. Donde establece que bajo rendimientos crecientes a escala, un incremento
en la produccion se da debido a fuerzas internas al sistema econémico. Ante un aumento de la
produccion los costos crecen menos rapido, sin embargo para que esto suceda es importante
el progreso tecnoldgico y la mejora en las técnicas de produccion.

Debido a la existencia de rendimientos crecientes a escala, cuando la produccion requiere
una expansion en el tamafio del mercado para que no se genere un “cuello de botella”. El
crecimiento del mercado implica buscar nuevos espacios en donde la demanda sea mayor,
siendo el mercado internacional una opcion inmediata, no obstante el productor deber ser
lo suficientemente competitivo para enfrentarse al mercado mundial. Bajo rendimientos
crecientes a escala es que Thirlwall encuentra la existencia de un circulo virtuoso entre la
expansion industrial, exportaciones y el crecimiento del producto el cual se muestra en el
diagrama 1.
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Diagrama 1

Expansion
industrial

Crecimiento
del producto

Exportaciones

Fuente elaboracion propia.

La ley de Thirlwall establece que para una economia abierta el crecimiento del producto se ve

restringido por la cuenta corriente. Hay paises que tienen problemas en su balanza de pagos debido

aque su economia no tiene la capacidad de generar los recursos correspondientes (divisas). No obs-

tante no todos los paises tienen déficit simultaneamente ya que de ser asi no habria comercio.
Thirlwall argumenta:

Ningun pais puede crecer mdas rapido que la tasa consistente con el equilibrio de la balanza de
pagos en la cuenta corriente a menos que puede financiar permanentemente déficit crecientes, lo
que en general no se puede hacer.$

Como se muestra en el diagrama 1 para Thirlwall el inico componente autonomo de la demanda
agregada son las exportaciones, las cuales lograran en el largo plazo una expansion. Por otro lado
las importaciones son otro aspecto que tiene que ser tomado en cuenta debido a que puede ser un
factor que contraiga la tasa de crecimiento de un pais. Para realizar su modelo establece que en el
largo plazo (si los precios relativos permanecen constantes) la tasa de crecimiento del producto

sera igual a la tasa de crecimiento consistente con el equilibrio de la balanza comercial.
El modelo

Se comienza con la condicion de equilibrio de la balanza comercial:

¢ Thirlwall A. P. (2011), La naturaleza del crecimiento econémico: un marco alternativo para comprender
el desempefio de las naciones. Fondo de Cultura Econdémica, México. p. 95.
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Donde P, es el precio interno de las exportaciones, X son las exportaciones, E es el tipo de
cambio medido como el precio interno de la moneda extranjera, P, es el precio externo de
las importaciones y M son las importaciones.

Ahora se especifican la funcion de demanda de exportaciones y de demanda de importa-

ciones. Las funciones se especifican como multiplicativas con elasticidades constantes:
Py \H
x=a(3%)" Pipr @)

Donde A4 es una constante positiva, H es la elasticidad constante precio de la demanda de
exportaciones, donde H < 0, PIB es el ingreso mundial, /¥ es la elasticidad constante ingreso
de la demanda de exportaciones, donde W < 0.

30 S
M=BG%9)T 3)

Donde B es una constante positiva, S es la elasticidad constante precio de la demanda de

importaciones, donde S < 0, Y, es el ingreso nacional y G es la elasticidad constante ingreso

de la demanda de importaciones, donde G > 0.

Con la finalidad de obtener la condicion de equilibrio dindmico de la cuenta comercial y
las tasas de crecimiento de las exportaciones y de las importaciones, es conveniente transfor-
mar las ecuaciones (1), (2) y (3) aplicandoles logaritmos y diferenciando respecto al tiempo.
Se obtiene:

P
Py

alke
oy | by
IS

+ +-L+

o| v

Finalmente se reexpresa la ecuacion anterior como:

gpd + 8 =&; + gpf + Em (4)

Donde &< =P,/P, es la tasa de crecimiento de P '» 8= X/X eslatasa de crecimiento de X,
& =E/E es la tasa de crecimiento de E, &= P,/ P; es la tasa de crecimiento de P, y gn = M/M
es la tasa de crecimiento de M.

X P, P, E
==H(——-—-+——)+W/(dPIB/dt)/PIB
X1, ) B

Finalmente reexpresamos la ecuacion anterior como:

& =H (8- &gy-8) + W(gPIB) 5)

Donde (dt)/PIB es la tasa de crecimiento del PIB.
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La ecuacion (5) es la tasa de crecimiento de las exportaciones.

gpp = (dPIB /df) / PIB

Finalmente reexpresando la ecuacion anterior como:

M_ P, E P, Y,
M—S(?f'f‘f—?d)‘f‘GTn (6)

Donde g, = Y,/ 7, es la tasa de crecimiento de Y.

La ecuacion (6) es la tasa de crecimiento de las importaciones.
Para obtener la tasa de crecimiento consistente con el equilibrio en la cuenta comercial
(yn), sustituimos las ecuaciones (5) y (6) en la ecuacion (4), se obtiene:

_(U+H+95)(g,-g,-8) T W(gPIB) (7)
G
La expresion anterior se trata de la ecuacion fundamental del modelo de Thirlwall. De

yn

acuerdo con ésta el crecimiento depende de: 1) (g, — g, — g,), es decir, la tasa a la que los
términos de intercambio varian (un incremento en los términos de intercambio elevaria la
tasa de crecimiento consistente con el equilibrio de la balanza de pagos); 2) depende de las
elasticidades precio de la demanda de exportaciones e importaciones (H y S que determinan
la magnitud de los cambios en los precios relativos); 3) de la tasa de crecimiento de otros
paises (g,;;); de la elasticidad ingreso de la demanda de exportaciones (); y de la elasticidad
ingreso de la demanda de importaciones (G), es decir, mientras mas alto sea G, menor es la
tasa de crecimiento consistente con el equilibrio de la balanza comercial.
Si los precios relativos se mantienen constantes (g, — g,,— g,/ = 0, entonces la ecuacion
(7) se reduce a:
_ W (gPIB)
&En T ()

Y en el mismo supuesto, por medio de la ecuacion (5), se llega a:

_&
gyn E (9)
En resumen la ley de Thirlwall representada en la ecuacion (9); establece que la tasa de
crecimiento del producto de cualquier pais en el largo plazo, (g,,), consistente con el equilibrio
de la balanza comercial esta determinada por la relacion entre la tasa de crecimiento de las
exportaciones, (g,), y la elasticidad ingreso de la demanda de importaciones, (G).
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De acuerdo con la ley de Thirlwall, lo que asegura un crecimiento a largo plazo es un
equilibrio en la cuenta corriente de la balanza de pagos, es decir, un aumento de la demanda
de tus exportaciones y una disminucion de la demanda de importaciones.

El modelo aqui presentado es la forma mas simplificada de dicha ley, no obstante existen
ampliaciones de ésta, entre las que destacan la realizada por el mismo Thirlwall en colabora-
cion con Mohammed Hussain en 1982 en donde introducen flujos de capital y la de Moreno
Brid en 1998-1999 anexo a la ampliacion de Thirlwall-Huassain una tasa de deuda externa
bajo la cual se financia la produccion en el largo plazo.

Analisis Estadistico

A continuacion se realizara un breve analisis del sector exportador manufacturero de México,
a través de datos estadisticos, con la finalidad de verificar los dos enfoques desarrollados en
la seccion anterior sobre los efectos negativos del comercio internacional en el crecimiento
de la economia mexicana.

En la grafica 1 se muestra las exportaciones como porcentaje del PIB para el periodo de 1970
a2012, se observa que para la década de los setenta la participacion de las exportaciones en el PIB
era de alrededor de 7'y 11%, periodo que corresponde al final de la politica de industrializacién
por sustitucion de importaciones. A partir de los aflos noventa en adelante se aprecia una senda
de crecimiento del sector exportador como consecuencia de la entrada en vigor del TLCAN.

Grafica 1
México: Exportaciones como % del PIB (1970-2012)
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial.

Como se observo en la grafica 1 hay una mayor contribucion de las exportaciones respecto
al PIB a partir de los afios noventa con el inicio del TLCAN. Sin embargo, gran parte de este
dinamismo exportador se debid principalmente al aumento de las exportaciones manufactu-
reras en el total, como se apreciard en el cuadro 1y en la gréafica 2.
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Con respecto a la grafica 2 se muestra el cambio en la composicion de las exportaciones,
ya que a partir de los afios noventa la participacion de los productos manufactureros aumentod
mientras que los productos primarios disminuyeron su contribucion. Por lo cual la industria
manufacturera se convirtié en el sector clave para estimular el crecimiento y desarrollo

economico de México.

Griéfica 2
Participacion de los productos manufacturados y primarios

en las exportaciones totales (1970-2012)
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productos primarios === productos manufacturados

Fuente: Elaboracion propia con datos de la Cepal.

En el cuadro 1 se aprecia que el promedio del sector exportador de las manufacturas con
respecto al total en el periodo de 2007-2011 aumentd mas del 100% respecto al periodo de
1980-1984. Otro rasgo a notar de los periodos en cuestion es que las exportaciones petroleras
disminuyeron su participacion en el total considerablemente. Por lo tanto se verifica el cambio
que hubo en la composicion de las exportaciones de México.

Cuadro 1
México: Exportaciones por sectores (% del total)
Promedio 1980-1984 Promedio 2007-2011

Petroleras 61.5 15.3
No petroleras 38.5 84.7
Agricolas 5.9 2.9
Manufacturas 30.2 80.9
Alta tecnologia* 3.5 24.5
Extractivas 2.3 0.8

* Incluye aeroespacial, computadoras, maquinaria no electronica, electronico-telecomunicaciones,
armamento, quimicos, farmacéuticos e instrumentos cientificos.
Fuente: Manuel Sanchez Gonzélez (2012), Economia Mexicana: Una mirada de largo plazo, Banco de México.
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La grafica 3 muestra las importaciones como porcentaje del PIB para el periodo de 1970
a 2012, se observa que para la década de los setenta la participacion de las importaciones en
el PIB era de alrededor de 9 y 13%, periodo que corresponde al final de la politica de indus-
trializacion por sustitucion de importaciones. De los afios noventa en adelante se aprecia una
senda de crecimiento de las importaciones al igual que las exportaciones.

Grafica 3
México: Importaciones como % del PIB (1970-2012)
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial.

Tomando en cuenta la grafica 1 y la grafica 3 se observa que a partir de los afios noventa
hay un crecimiento de las exportaciones. No obstante, éste aumento ha venido acompafiado
de un crecimiento de las importaciones. En la siguiente grafica se mostrara la participacion de
dichas importaciones.

Grifica 4

México: Participaciéon de bienes de consumo, bienes intermedios
y bienes de capital en las importaciones totales (1993-2012)
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En el caso de las importaciones hay que observar las grafica 4 donde se nota que la mayor
parte de éstas son de bienes intermedios representando méas del 70% de las importaciones
totales; las importaciones de bienes intermedios y de bienes de capital representan mas del
80% de las importaciones totales, mientras que las importaciones de bienes de consumo
constituyen menos del 20%.

Por lo tanto la estructura de las exportaciones e importaciones de la economia mexicana
se caracteriza en mayor parte por exportar productos manufactureros y a su vez importar
bienes intermedios y de capital, lo cual estuviera explicando el aumento significativo de la
elasticidad ingreso de la demanda de importaciones como consecuencia de la fabricacion de
los productos manufacturados.

Lo anterior se explica por la enorme dependencia del sector manufacturero de México en
bienes intermedios y de capital (maquinaria y equipo) importados y otros insumos procedentes
del extranjero para la fabricacion de productos manufactureros, de modo que la disponibilidad
de divisas pone un techo a la tasa de crecimiento de la produccion interna. Se representa asi
la industria manufacturera una limitante para el crecimiento econémico. Verificando con esto
los planteamientos de Prebisch-Singer y la ley de Thirlwall para la economia mexicana.

El comportamiento del saldo negativo en cuenta corriente como porcentaje del PIB para
el periodo de 1990 a 2013 mostrado en la grafica 5, ha sido mayor para el periodo de 1990
a 1993 llegando a valores negativos de poco mas de 6%. Es a partir de 1994 que dicha va-
riable comienza a mejorar; sin llegar a ser positivo. Este resultado de la cuenta corriente es
producto, en gran medida, de la contraccion del excedente comercial, debido al creciente
déficit del sector manufacturero.

Grafica 5
México: Saldo en cuenta corriente como % del PIB (1990-2013)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de la CEPAL.
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Finalmente en lo que respecta al comportamiento del producto de México se ha carac-
terizado por sus fluctuaciones en los ultimos 23 afios. Se ve en el grafico 6, el crecimiento
de la economia mexicana se encuentra ligado al de la economia estadounidense e inclusive
los efectos de las crisis son mas profundos para México. Es evidente que el crecimiento
econdmico de éste es mas susceptible a las condiciones externas, como fue el caso de las
ultimas crisis.

Grafica 6
México y Estados Unidos: Tasa de crecimiento del PIB (1990-2013)
8
6
—N
4—77\7\// *’\ ~7 —
2 - V%ﬁvév
NAVAER v ]
2 \I
-4
-6
-8
S — AN N T VN OV —A N VOIS — AN N
[ A A A A A N A A A A N =R = =R e e R e R R R R I s s )
A DA OO OO0 OO OO oo oo o
Rl e B R e T T B B AL I o I o [ oN B o [N o BN oN B o I o oS BN oN BN o\ B o\ BN |
México — Estados Unidos

Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial.

En el afio 2000 México se convirtio en el segundo socio comercial de los Estados Unidos.
No obstante al iniciar este nuevo siglo XXI el entorno econémico internacional no era del
todo alentador, el ritmo de crecimiento de Estados Unidos, venia en descenso debido a una
disminucion en la inversion privada y a esto se le agregaba la baja en los precios internacio-
nales del petroleo.

La economia mexicana durante ésta crisis disminuy6 notablemente las exportaciones
manufactureras, debido a una contraccion de la demanda de Estados Unidos, su principal

mercado internacional. El Banco de México argument6 en el informe correspondiente:

“La contraccion del mercado para las exportaciones manufactureras de México fue particularmente
intensa, tanto por su magnitud como por su celeridad. La debilidad del sector manufacturero de los
Estados Unidos se transmitié de forma casi simultdnea a Canada y a México. Ello, como reflejo
de la creciente integracion de los procesos productivos de las empresas que operan en la zona del
Tratado de Libre Comercio de América del Norte™.”

7 Banco de México (2001), Informe Anual, p. 7.
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El segundo colapso que se suscit6 en lo que va del nuevo siglo, es la recesion efectuada en
2008 siendo la mas severa desde la Gran Depresion de los afios treinta. Su origen se efectud
en el mercado hipotecario de Estados Unidos trayendo consigo el colapso de los mercados
bursatiles y crediticios en aquél pais. De inmediato sus efectos en las diversas economias del
resto del mundo se hicieron notar.

Las crisis se transmiten a través de comercio de bienes y servicios y de los flujos de capital.
Esta recesion a pesar de su origen, sus efectos de transmision a la economia de México fue
por la via de canales reales, en la baja de exportaciones. Cuevas Ahumada (2010) realiza un
analisis a través de coeficientes de correlacion donde mide la interdependencia de los ciclos
economicos de México con el de Estados Unidos, encontr6 que es en el sector industrial donde
se registra la mayor interdependencia econémica entre ambos paises (es de 0.94).

Como ya se menciond el mecanismo principal de contagio de dicha recesion fue el sector
externo. La contraccion de la demanda estadounidense con respecto a las exportaciones,
presionaron a la baja el volumen y los precios de las exportaciones mexicanas. Moreno Brid
(2009) y Cuevas Ahumada (2010) coinciden en que fueron los sectores manufacturero y
turistico los que resultaron ser de los mas afectados, perturbando la produccion y el empleo
directamente. Banco de México en su informe anual del 2009 lo constata.

El entorno internacional que se observo en 2009 condujo a que México enfrentara caidas impor-
tantes en la demanda por sus exportaciones manufactureras y en otros renglones de ingresos de la
cuenta corriente, una fuerte restriccion de financiamiento externo y un choque a sus términos de
intercambio.?

Conclusiones

Las dos corrientes analizadas en el marco tedrico se complementan una con la otra, ya que por
un lado la teoria estructuralista destaca los factores externos que restringen el crecimiento
por el lado de la oferta, mientras que el postkeynesianismo a través de la ley de Thirlwall se
centra en los factores de la demanda; sin embargo es importante considerar las limitaciones
que impone el comercio internacional al crecimiento por el lado de la oferta y la demanda.
El problema basico es que aunque la economia mexicana ya no se caracteriza por ser
totalmente un pais primario exportador y ha dado paso a la exportacion de productos manu-
facturados, éstos tienen un alto componente importado, lo cual hace que se enfrente a una
elasticidad ingreso de la demanda de las importaciones aun mayor que la que logran sus ex-
portaciones, provocando un estrangulamiento externo en el sector manufacturero y afectando

el crecimiento econdémico del pais.

8 Banco de México (2009), Informe Anual, p. 23.
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Cabe preguntarse, ;Como cerrar la brecha entre las importaciones y exportaciones?, para
tener un desempefio econdmico favorable es necesario constituir un proceso de industrializa-
cion con dinamizacion tecnologica, sin embargo, predomina una industrializacion precaria o
espuria arraigada desde el modelo de sustitucion de importaciones, lo que forj6 una debilidad
para que la economia mexicana crezca mas alla de ciertos limites.

El sector exportador de nuestro pais; es decir, el sector manufacturero, se encuentra
desligado de la economia interna, esto en razon de que hay un débil suministro de insumos
nacionales, por lo que el auge que han tenido las exportaciones a partir de los afios noventa
con la entrada en vigor del TLCAN, estimula las importaciones, provocando que la elasticidad
ingreso demanda de las importaciones se eleve.

El comercio internacional se ha vuelto mucho mas complejo en la actualidad, pues diver-
sos paises en subdesarrollo, no s6lo exportan productos primarios, sino que muchos de ellos
dominan los mercados de manufacturas intensivas en trabajo, pero sin dejar de combinarse
con la alta tecnologia. Sin embargo, estas primeras explicaciones estructuralistas sobre la
restriccion al crecimiento derivada de la balanza de pagos, no esta muy alejada de la realidad,
ya que el resultado agregado terminaria siendo muy similar a lo propuesto por Prebisch, ya
que los paises de mayor desarrollo relativo logran capturar los mercados méas dinamicos desde
el punto de vista tecnologico y controlar los nilicleos més rentables de las cadenas de valor,
como es el caso de Estados Unidos.

Para el caso de México, estd restriccion al crecimiento se ha tratado de solucionar a partir de
los afios ochenta y noventa (con la entrada en vigor del TLCAN), con la diversificacion de las
exportaciones, dandole prioridad a las exportaciones de productos manufacturados, mientras
que la de productos primarios ha disminuido. Aunque esta diversificacion de las exportaciones
ha tenido consecuencias negativas (resultado del ineficiente proceso de industrializacion),
pues ha provocado una creciente dependencia de importaciones de bienes intermedios y de
capital del exterior (elasticidad ingreso de la demanda de importaciones elevada), generando
un déficit comercial estructural, y por ende una restriccion al crecimiento del producto.

México ha optado por las manufacturas como su sector dindmico externo o competitivo,
no obstante la falta de una politica industrial clara y eficiente que permita crear los enca-
denamientos con el resto de su economia, es decir un nucleo endégeno. Ha tenido como

consecuencia que dicho sector no logre ser el motor de crecimiento de su economia.
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Resumen

El modelo Heckscher-Ohlin es un modelo de comercio internacional que postula que los paises
deben especializarse en la produccion de aquel bien que usa intensivamente el factor en el cual el
pais tiene abundancia, de este modelo se desprende entre otros, el teorema de la igualacion de los
precios de los factores entre los paises que participan en el comercio. En este trabajo se realizara una
revision de datos que permitira observar que en el caso comparativo de Estados Unidos y México,
luego de la firma del TLCAN, no se ha dado una tendencia hacia esta igualacion en materia del
precio del factor productivo trabajo. Esta constatacion permitira desarrollar también el fendémeno

de la migracion, que surge a partir de las disparidades en los precios de los factores.
Abstract

The Heckscher-Ohlin model is a model of international trade that says that countries should specialize
in the production of the good that intensively use the factor in which the country has abundance,
of this model is evident among others, equalization theorem of factor prices between countries
participating in trade. This paper reviews data that allow to note that in the comparative case of

the United States and Mexico after NAFTA, there has not been a trend towards the equalization
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in the price of the production factor labor. This finding will also develop the phenomenon of

migration, arising from disparities in factor prices.

Palabras Clave: Igualacion de los precios de los factores, Salarios reales, Migracion, TLCAN.
Clasificacion JEL:F11; F22; F53.

Introduccion

El modelo de Heckscher y Ohlin del comercio internacional es un modelo que se basa en la
idea de ventaja comparativa, sugerida primeramente por Torrens en 1815 y desarrollada mas
ampliamente por Ricardo a partir de un ejemplo numérico en 1817; el concepto de ventaja
comparativa resultd ser un parteaguas en el comercio internacional de entonces, pues postula
que incluso en el caso en que un pais no tenga ventaja absoluta? en la produccion de ninguno
de los bienes que produce ante un posible socio comercial, el intercambio a partir del comercio
se puede realizar, y ademas genera beneficios a los paises involucrados.

La ventaja comparativa se presenta en un contexto en el cual las relaciones de precio
antes del comercio —es decir, las relaciones de precio de autarquia— son distintas entre los
posibles socios comerciales. Esta diferencia entre las relaciones de precio de autarquia es la
condicion necesaria para el comercio internacional.

En el modelo Heckscher-Ohlin, al igual que en el modelo clasico y en el modelo neocla-
sico tradicional, se sostiene esta condicion, sin embargo se distingue de éstos ultimos en
cuanto a lo que considera el origen de las distintas relaciones de precios de autarquia entre
los paises. Segun la teoria clasica la fuente de la diferencia entre las relaciones de precios
de autarquia depende de que los paises tengan distintos costos de produccion, lo que tendria
como trasfondo una diferencia tecnoldgica en la produccion de cada pais®. Mientras que el
modelo neoclasico tradicional postula que en la interaccion conjunta de la oferta y la demanda
agregada se encuentra la causa de las diferencias en los precios relativos entre paises.

El modelo Heckscher-Ohlin en cambio, se enfoca més hacia las condiciones de oferta y
define que las diferencias en los precios relativos de los paises antes del comercio surgen a
partir de las distintas dotaciones de factores en cada uno de los paises, y a partir de éste su-
puesto, el modelo postula varios teoremas —los cuales se revisaran en el apartado siguiente—.

2 El concepto de ventaja absoluta es un aporte de Adam Smith, que postula que la condicion que debe
cumplirse para la existencia de comercio internacional es que existan diferencias en los costos absolutos
de produccion entre los posibles socios comerciales.

3 Sinembargo, puede darse el caso en que la diferencia entre la tecnologia que tenga cada pais, no garantiza
la existencia de ventajas comparativas, el determinante realmente resulta ser la diferenciacion entre los
costos de oportunidad en la produccion de los bienes entre paises.
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En este trabajo se pondra especial atencion en el teorema de igualacion de los precios de los
factores, el cual define que a través del comercio hay un intercambio indirecto de factores
que provoca que entre ambos paises participantes se genere una igualdad en los precios de
los factores productivos.

Este resultado del modelo Heckscher-Ohlin se contrastard con la evidencia empirica
del comercio entre Estados Unidos y México a partir de que se puso en marcha el TLCAN
(1994). A su vez, a partir de la comparacion especifica entre el precio del factor productivo
trabajo en uno y otro pais, se podra abordar el fendémeno de la migraciéon —como expresion
del concepto de movilidad de los factores— que segun la teoria, actiia como un mecanismo
que genera la igualacion de precios de los factores, de manera analoga al papel que tiene el
comercio en el modelo Heckscher-Ohlin.

En la primera parte de este trabajo se hard una revision a la literatura acerca de este tema
que relaciona la idea de igualacion de precios de los factores con el fendmeno migratorio. En
la segunda parte se planteardn los supuestos tedricos en los que se basa el modelo Heckscher-
Ohlin y se mostraran sus principales conclusiones. En la tercera parte se analizaran los datos
de Estados Unidos y México en el periodo 1994-2013, mediante los cuales se realizara una
comparacion entre los postulados de la teoria y la evidencia empirica, buscando las posibles
causas de los resultados encontrados. En la cuarta parte se desarrolla la relacion entre las
disparidades de los precios de los factores entre Estados Unidos y México con el fendémeno
de la migracion. Por ultimo se presentan las conclusiones.

Revision de la literatura

El teorema de igualacion del precio de los factores ha sido un tema frecuente en la literatura
econdmica, fue demostrado por Samuelson en 1949 y ha sido abordado tanto de manera
tedrica como a partir de comparaciones empiricas.

Un trabajo particularmente importante en el tema lo hizo Mundell en 1957 al demostrar
que el efecto de igualacion del precio de los factores puede ser obtenido indistintamente a
partir del libre comercio o de la movilidad directa de los factores productivos.

Desde entonces, buena parte de los estudios referentes a este tema han estado centrados
en la constatacion empirica de la sustituibilidad de la movilidad de bienes por la movilidad
de factores.

En cuanto a las disparidades salariales, se encuentran estudios principalmente empiricos que
buscan las causas de dichas diferencias en la retribucion al factor productivo trabajo, y sobresalen
las explicaciones que las atribuyen a la desigualdad educativa que provoca que existan trabajadores
calificados y no calificados con distintas productividades y por lo tanto con distintos salarios.

Por su parte el tema de la migracion ha sido abordado desde diferentes disciplinas y di-
versas perspectivas, esto debido a su caracter multifactorial, por lo que la mayoria de autores

coinciden en que el fenomeno migratorio necesita de investigaciones multidisciplinarias que
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enriquezcan el conocimiento acerca del tema. En el presente trabajo se hace énfasis en que la

explicacion principal de este fendmeno —al menos en el caso que se estudia— es economica.

Marco teorico

El Modelo Heckscher-Ohlin: supuestos y principales resultados

Este trabajo tiene como fundamento teérico el Modelo Heckscher-Ohlin (H-O) de comercio,

segun Appleyard y Field (2003) este modelo se basa en los siguientes supuestos:

1)

2)

3)

4)

5)

6)
7)

8)
9)

Hay dos paises, dos bienes homogéneos y dos factores de produccion homogéneos cuyos
niveles iniciales son fijos y se supone que son relativamente diferentes en cada pais.
La tecnologia es idéntica en ambos paises; es decir, las funciones de produccion son
las mismas.

La produccidn se caracteriza por rendimientos constantes a escala para ambos bienes
en ambos paises.

Los dos bienes tienen intensidades factoriales diferentes y las intensidades factoriales
de los bienes respectivos son iguales a todas las relaciones de precios de factores.
Los gustos y las preferencias son los mismos en ambos paises. Ademads, para cualquier
conjunto dado de precios de productos, ambos productos se consumen en las mismas
cantidades relativas a todos los niveles de ingreso; es decir, hay gustos y preferencias
homotéticas.

Existe competencia perfecta en ambos paises.

Los factores son perfectamente moviles dentro de cada pais y no son moviles entre
paises.

No existen costos de transporte.

No existen politicas que restrinjan el movimiento de bienes entre paises o que inter-

fieran en la determinacion de precios y producto del mercado.

La particularidad del modelo H-O se encuentra especificamente en los supuestos 1 y 4 que

definen que cada pais tiene una dotacion distinta de factores productivos y que cada bien es

diferente en cuanto a la intensidad de factores que se utiliza para su produccion.

De estos supuestos se desprende la conclusion general: los paises tienden a exportar los

bienes cuya produccion es intensiva en los factores de los que tienen una dotacion abundan-

te*. A esta conclusion se le conoce como el teorema de Heckscher-Ohlin y es considerado el

resultado fundamental del modelo.

4 Krugman y Obstfeld (2006) pagina 68-69.
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Ademas del anterior, existen otros tres teoremas que resultan del analisis del modelo
H-O: el teorema de Stolper-Samuelson, el teorema de Rybczynski y el teorema de iguala-
cion de los precios de los factores. El primero establece que un aumento en el precio del
factor abundante en un pais —y la consiguiente reduccion en el precio del factor escaso,
por tratarse de precios relativos- provocara un aumento en el ingreso real de los propieta-
rios del factor abundante y una disminucion del ingreso real de los propietarios del factor
escaso. El segundo define que si el precio de los bienes permanece constante, un aumento
en la cantidad del factor abundante en un pais, provocara que la cantidad de produccion del
bien que utiliza de forma intensiva dicho factor aumentara también, esto ird acompafiado
de una disminucion de la produccion del bien que utiliza de forma intensiva el factor de
produccién escaso.

Por su parte el teorema de igualacion de los precios de los factores, es el teorema que
se desarrolla mas ampliamente en este trabajo y el cual postula que: en equilibrio, cuando
ambos paises se enfrentan a los mismos precios relativos (v absolutos) de los productos,
donde ambos tienen la misma tecnologia y con rendimientos constantes a escala, los costos
relativos (y absolutos) seran igualados. La unica forma en que esto puede suceder es si,
de hecho, los precios de los factores son igualados.®

Esto significa que al llevarse a cabo el comercio, los precios relativos de los factores en
cada pais van cambiando hasta igualarse, por ejemplo, en el pais en que hay abundancia
en trabajo, el salario ira aumentando conforme se lleva a cabo el comercio, a su vez que el
precio del capital —factor que es relativamente escaso— va disminuyendo, mientras que pasa
lo inverso en el pais con abundancia en capital, el precio del capital ird en aumento y el precio
del trabajo ira descendiendo, hasta que se llegue a un punto en el que en ambos paises tanto
el precio del capital como el del trabajo se igualen.

Esto se puede explicar, segun Appleyard y Field como la consecuencia de que con la
apertura del comercio el precio del bien que utiliza intensivamente el factor abundante
aumenta, por lo que los productores buscaran producir dicho bien —pues es éste el que per-
ciben tiene mayor rentabilidad— este cambio en la produccidon genera una presion sobre la
demanda del factor abundante y, por el supuesto de pleno empleo, un aumento en su precio,
mientras que con el factor relativamente escaso sucede lo contrario.

En la siguiente grafica se puede observar el cambio en los precios de los factores antes

descrito para un pais con abundancia en el factor productivo trabajo:

5 Appleyard y Field (2003) pagina 124.
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Figura 1
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Fuente: Appleyard y Field (2003) pagina 124.

a) Al aumentar el precio relativo del bien intensivo en trabajo, los productores tienen un
incentivo en aumentar la produccion de dicho bien, lo que genera un desplazamiento en la
curva de demanda de trabajo (de D, a D',) y como la oferta del factor trabajo es fija (S,), habra
un aumento en el precio del factor (de w,a w,). b) En cambio, al disminuir el precio relativo
de los bienes que usan de forma intensiva el capital —escaso en este pais— los productores
disminuyen la produccion de dicho bien, por lo que habra una contraccion en la demanda de
capital (de D, a D';), que aunado al supuesto de oferta fija de factores productivos, provoca
una caida en el precio del capital (de r, a r)).

Como se mencionaba lineas arriba, lo contrario pasara con el pais que tiene abundancia
en el factor capital, por lo que se concluye que habra una convergencia en los precios de los
dos factores en ambos paises durante el comercio, hasta el punto en que se igualen.

El teorema de igualacion de los precios de los factores y la movilidad de los factores

Uno de los supuestos del modelo Heckscher-Ohlin es la perfecta inmovilidad de los factores
al exterior de los paises, por lo que el efecto de la igualacion del precio de los factores se da
gracias a la movilidad de factores indirecta que tiene lugar a través del intercambio de bienes
que utilizan de forma intensiva algin factor productivo.

Segtn Chacholiades (1992) el libre comercio que conduce a la igualacion de las retribuciones
a los factores entre paises, sirve como un sustituto de la libre movilidad externa de factores.

Mundell (1957) en su articulo International Trade and Factor Mobility fue quien de-
mostré que los precios de los factores son afectados de la misma manera —tendiendo a la
igualacién— tanto a través del comercio internacional de bienes cuando se supone perfecta

inmovilidad internacional de los factores productivos, como a través de la movilidad de los
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factores productivos capital y trabajo si se supone inmovilidad internacional de los bienes
finales. Por lo que concluye en que el libre comercio de bienes y la libre movilidad de los
factores son sustitutos perfectos.

Al respecto Appleyard y Field coinciden con esta afirmacion sefialando que los factores
relativamente abundantes se moveran de paises con precios bajos a paises con precios altos,
ocasionando movimientos de los precios de factores similares a los descritos. Estos movi-
mientos de factores continuaran hasta que los precios de los factores (v de los bienes) sean
igualados, suponiendo que tales movimientos no tienen costo.®

Bajo el supuesto de perfecta inmovilidad internacional de los factores, la estructura de
remuneracion en cada pais en autarquia define que el factor abundante tenga un precio menor
en relacion al precio del factor escaso, sin embargo por el teorema de igualacion del precio
de los factores a través del libre comercio de bienes o por la movilidad de los factores —si se
acepta la sustituibilidad de éste por la movilidad de los factores—, los precios de los factores
productivos tenderan a igualarse en cada pais.

La movilidad de los factores se presenta porque los factores siempre buscan su mayor
remuneracion posible, es por esto que las transferencias de capital se conducen hacia paises
donde la renta es mayor y la migraciéon de trabajadores se dirige hacia paises con salarios
reales mas altos que los del lugar de origen.

En este sentido, la migracion de trabajadores es la expresion de la movilidad del factor
trabajo, y se movera de pais a pais en busca de la més alta remuneracion. Segun Perera una de
las hipotesis con mayor aceptacion entre los economistas es que la movilidad geogrdfica del
factor trabajo responde fundamentalmente a las diferencias de rentas, o a las disparidades
entre los salarios reales, de las economias de origen y destino de los trabajadores que se des-
plazan. A su vez, en la medida que la renta es una funcion de la productividad marginal de los
factores, los movimientos migratorios reflejarian la existencia de diferencias de productividad

entre los paises.”
Marco empirico

Ahora bien, vale la pena realizar un analisis acerca de los efectos que se han presentado
en materia de igualacion del precio de los factores —especificamente del precio del factor
trabajo— en la relacion comercial entre Estados Unidos y México en el marco del Tratado de
Libre Comercio de América del Norte (TLCAN) y cémo estos efectos han impactado en el
fendmeno migratorio. Ademas esta constatacion empirica permitird delimitar qué grado de
aplicabilidad tiene el modelo Heckscher-Ohlin a esta realidad particular.

¢ Appleyard y Field (2003) pagina 125-126.
7 Perera (2010) pagina 5.
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Esta revision empirica se hara a partir de la comparacion de la evolucion del salario real
en ambos paises y de los datos que puedan definir el panorama en cuanto a la evolucion del
fendmeno migratorio entre los dos paises.

La igualacion del precio del factor trabajo entre Estados Unidos y México

A continuacion se presenta una grafica en la que se muestra la evolucion de los salarios reales
tanto en Estados Unidos como en México en el periodo 1994-2013:

Grafica 1
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de la base de datos estadisticos de la Organizacion para la
Cooperacion y el Desarrollo Economicos (OCDE).

Notas: El salario minimo real por hora y afio son salarios minimos reglamentados. Las series se deflactan
utilizando indice de precios al consumidor con base 2012, luego se convierten en una unidad monetaria comin
(USS) utilizando paridades de poder adquisitivo (PPP) para los gastos de consumo privado en 2012.

Esta comparacion grafica revela que la evolucion de los salarios reales en los dos paises desde
la puesta en marcha del TLCAN, no ha tendido en lo absoluto hacia la igualacion. En Estados
Unidos el salario minimo real de los trabajadores ha fluctuado teniendo etapas de declinacion
constante, por ejemplo el periodo 1998-2006 y otras de recuperacion, como el correspondiente
al periodo 2006-2010 en el que el salario minimo real creci6 de alrededor de 12200 USS$ a al-
rededor de 15850 US$. Mientras que en México el salario minimo real de los trabajadores ha
permanecido practicamente constante, manteniéndose alrededor de 1700 US$ anuales.

Si bien el modelo de Heckscher-Ohlin postula en el teorema de igualacion del precio de
los factores que a partir del comercio internacional el precio de los factores productivos en
ambos paises, se modificaran hasta igualarse, seria un buen resultado verificar que en ambos
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paises, luego del comercio existe al menos una tendencia hacia la igualacion. Lo interesante
es que la evidencia empirica de Estados Unidos y México después del TLCAN, muestra que
no existen indicios de una tendencia hacia la igualacion del precio del factor trabajo entre
ambos paises, manteniéndose —y en grandes periodos, ampliandose— la brecha salarial.

Por lo anterior se puede confirmar que el precio del factor trabajo no ha correspondido
con lo establecido en el teorema de la igualacion de los factores del modelo Heckscher-Ohlin
y que en Estados Unidos el precio del factor trabajo es mayor que en México.

Posibles explicaciones de la divergencia entre los postulados del modelo Heckscher-
Ohlin y los resultados del TLCAN

Se constata entonces que existe una divergencia entre los postulados teoricos del modelo
Heckscher-Ohlin y lo verificable en la realidad que se estudia: el precio del factor trabajo no ha
tendido a la igualacion. En este sentido, se confirma que el libre comercio de bienes que se
ha llevado a cabo a partir de la vigencia del TLCAN no ha actuado en la direccion que segun el
modelo Heckscher-Ohlin, llevaria hacia la igualacion de los salarios reales.

Esta divergencia no significa que el modelo Heckscher-Ohlin no sea consistente con lo que
plantea, sino que las violaciones a los supuestos del modelo conducen a un comportamiento
distinto al previsto en el modelo. Y en el caso de la realidad de Estados Unidos y México desde la
creacion del TLCAN, muchos de los supuestos del modelo Heckscher-Ohlin no se cumplen.

Al respecto, Appleyard y Field dicen que no es sorprendente que en la practica no se
observe la igualacion de precios de los factores, puesto que muchos de los supuestos del mo-
delo Heckscher-Ohlin no se cumplen. Los costos de transporte, los aranceles, los subsidios
u otras politicas economicas contribuyen a diferentes precios de productos entre paises. Si
los precios de los productos no son los mismos, no puede esperarse que los precios relativos
de los factores sean los mismos aunque la tendencia a igualarlos esté presente.®

Ademas de las politicas econdmicas que generan diferentes precios de los productos, gran
parte de los supuestos basicos del modelo Heckscher-Ohlin no se cumplen en la realidad
entre Estados Unidos y México —y no s6lo en este caso sino practicamente en toda la realidad
econdmica mundial—.

Dos de los supuestos que no se verifican en la realidad ya fueron mencionados: los costos
de transporte no son nulos y existen politicas que influyen en la determinacion de los precios;
ademas de éstos cabe mencionar que la tecnologia no es idéntica en ambos paises, lo cual
implica que no se cumple la explicacion central de la ventaja comparativa segiin Heckscher
y Ohlin, que dice que la base del comercio existe cuando dos paises difieren solamente en
la dotacion de factores. El supuesto de rendimientos constantes a escala tampoco se verifica

8 Appleyard y Field (2003) pagina 125.
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en la realidad ya que se dejaria de lado la evidencia de las economias a escala, ademas los
bienes y factores de produccion —en este caso el factor trabajo— no son homogéneos pues
existen distintos grados de calificacion del trabajo en ambos paises’® lo que segun la evidencia
aportada por Lopez-Acevedo (2005) y Castro (2007), es explicado en mayor medida por la
desigualdad educativa.'

Se puede afiadir el hecho de que las preferencias y los gustos de los consumidores no son
necesariamente los mismos en ambos paises, como lo supone el modelo Heckscher-Ohlin,
puesto que éstos dependen en la realidad de diversos factores entre los cuales destacan los
culturales, por lo que al haber diferencias en este sentido entre México y Estados Unidos, este
supuesto no se puede verificar. El que se cumpla con este supuesto es fundamental para el mo-
delo Heckscher-Ohlin porque si no se cumple, deja de ser posible predecir los precios de
autarquia y por tanto, la estructura del comercio, la razon es que los gustos y preferencias
de los consumidores en cada pais influyen en la valorizacion de los productos.

Por tultimo, se tiene que en la realidad, al interior de ambos paises los factores pueden
considerarse perfectamente moviles, pero la inmovilidad perfecta de éstos a nivel internacio-
nal no se da por completo, pues el capital se mueve de un pais a otro en busca de la mayor
ganancia y el fenomeno de la migracion de trabajadores mexicanos a Estados Unidos ha
persistido con el tiempo —aunque en su mayoria sea de forma ilegal— como se constatara en
el apartado siguiente.

La migracion de origen mexicano con destino a Estados Unidos

La divergencia en los salarios minimos reales que se ha verificado en la comparacion entre
Estados Unidos y México, aunado a que en la realidad no se cumple completamente con el
supuesto de perfecta inmovilidad internacional de los factores productivos ha provocado que
persista el flujo migratorio de trabajadores mexicanos hacia Estados Unidos en su bisqueda
de la mayor retribucion al factor productivo que poseen.

La evidencia histdrica sugiere que la migracion ocurre desde paises con bajos salarios
reales hacia paises con altos salarios reales, pues los factores se movilizan hacia donde su
precio sea mas alto. Se ha constatado ya en este trabajo que los salarios minimos reales entre
Estados Unidos y México guardan una gran diferencia y no han mostrado una tendencia hacia
la igualacion, manteniéndose practicamente constante en México y fluctuando en Estados

Para ahondar en este tema de los niveles educativos de los empleados y desempleados en México, véase
El empleo y la calificacion de la mano de obra en México. Maria Delfina Ramirez. Revista Comercio
Exterior noviembre 2000.

10" Nota de Luis Huesca Reynoso y Reyna Elizabeth Rodriguez Pérez en el articulo Salarios y calificacion
laboral en México. Problemas del Desarrollo,Revista latinoamenricana de desarrollo. Volumen 39,
num 154, julio-septiembre 2008. Los autores sefialan que la razon de la desigualdad salarial entre los
trabajadores calificados y no calificados es causada por los distintos niveles de acceso a la educacion.
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Unidos, por lo que la migracion es un fendémeno comuin en la regiéon. A continuacion se ana-
lizaran los datos referentes a la migracion de mexicanos a Estados Unidos luego de entrar
en vigor el TLCAN.

Los datos que se muestran a continuacion se toman como una aproximacion al compor-
tamiento del fendémeno migratorio y no como una referencia exacta, esto es debido a las
complicaciones que enfrentan los organismos encargados de recolectar informacion acerca de
la migracion de trabajadores, dado el status ilegal'! que tienen la mayoria de los trabajadores

que emigran desde México hacia Estados Unidos.

Tabla 1
Poblacion nacida en México residente en Estados Unidos
por aiio de captaciéon

Aiio Absolutos Tasa de crecimiento anual
1994 6,485,253

1995 6,960,895 7.33
1996 6,894,788 -0.95
1997 7,298,244 5.85
1998 7,382,352 1.15
1999 7,429,127 0.63
2000 8,072,288 8.66
2001 8,494,016 5.22
2002 9,900,414 16.56
2003 10,237,189 3.40
2004 10,739,692 491
2005 11,026,774 2.70
2006 11,132,121 1.00
2007 11,811,732 6.10
2008 11,845,295 0.28
2009 11,869,487 0.20
2010 11,872,689 0.03
2011 11,644,423 -1.92
2012 11,877,703 2.00
2013 11,778,922 -0.83

Fuente: Estimaciones de Consejo Nacional de Poblacion (CONAPO) con base en Bureau of Census, Current
Population Survey (CPS), marzo de 1994-2013.
Nota: Los datos absolutos se refieren a nimero de personas y se presentan de manera acumulada anualmente.

I Estailegalidad no es aplicable solo a este caso, segiin Krugman y Obstfeld (2006) en el mundo moderno,
las restricciones a la movilidad del trabajo son legion: casi todos los paises imponen restricciones a la
inmigracion.
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La tabla anterior demuestra que en términos absolutos la migracién de mexicanos ha cre-
cido a casi el doble desde el aflo en que se pone en marcha el TLCAN hasta fechas recientes,
dicha poblacién emigrante representa poco mas del 10% de la poblacion total de México!?
mientras que la tasa de crecimiento anual de mexicanos que emigran hacia Estados Unidos
ha tenido altibajos, presentandose el mayor crecimiento en 1995, 2000, 2002 y 2007. La
siguiente grafica expresa los datos de la tabla anterior:

Grafica 2

Poblacion nacida en México residente en Estados Unidos
por afio de captacion
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Fuente: Elaboracion propia con base en los datos de la tabla 1 del presente trabajo.

Segun la OCDE el flujo de migrantes mexicanos hacia Estados Unidos en el periodo
1994-2011 puede ser expresado a partir de la siguiente grafica:

Grafica 3
Entrada de poblacion extranjera a Estados Unidos proveniente de México
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Fuente: Elaboracion propia a partir de la base de datos de migracion internacional de las estadisticas de la
Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémicos (OCDE). Nota: la unidad de medida es niimero
de personas.

12 Seglin INEGI la poblacion en México es de 112, 336, 538.
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Como se puede cotejar los datos de ambas fuentes son coincidentes, al presentar que
la migracion ha fluctuado sin mostrar en realidad una clara tendencia a la alza o a la baja,
llama la atencion el gran aumento en la tasa de crecimiento anual (grafica 2) y en el flujo de
migrantes (grafica 3) que sucedio en el aiio 2002 asi como la subsecuente caida de ambos en
el afio 2003. En el periodo 2004-2006 las series no presentan muchos cambios, para luego
volver a aumentar significativamente.

Debido a que los salarios minimos reales entre Estados Unidos y México no han tendido a
laigualacion, se puede afirmar que en este caso especifico la sustituibilidad del libre comercio
de bienes y la migracioén, demostrada por Mundell (1957) no se cumple, por el hecho de que
el resultado al que se llegaria por uno o por otro medio no se ha presentado.

Pero lo que realmente podemos deducir del analisis de las cifras de migracion es que éstas
no han tendido a la baja aun con la vigencia del tratado de libre comercio a partir de 1994,
lo cual era un resultado esperado por los gobiernos, pues siguiendo el modelo de Heckscher
y Ohlin, al iniciarse el comercio entre los paises, la movilidad de los factores se da de forma
indirecta a través de los bienes exportados, lo cual implicaria que la movilidad directa de
los factores iria disminuyendo hasta desaparecer. En cambio, la migracion de mexicanos no
disminuye, mas que en ciertos afios especificos volviendo a subir rapidamente, esto sin contar
todos los casos que se quedan fuera de las estadisticas.

A pesar de que la migracion es un fenémeno de causas diversas se puede afirmar que
las causas econdmicas son las de mayor peso para su explicacion, en este mismo sentido
la CONAPO sefiala que, la migracion México-Estados Unidos es un fenomeno de cardcter
principalmente economico que responde a la combinacion de factores estructurales, tales
como las profundas disparidades economicas y salariales, la complementariedad demografica

y un contexto de creciente integracion econémica entre ambos paises."
Conclusiones

En este trabajo se realizé una comparacion de los resultados obtenidos tedricamente, a partir
del modelo de comercio internacional de Heckscher y Ohlin, con los resultados que se han
alcanzado realmente en la relacion comercial entre Estados Unidos y México a partir de la
firma del TLCAN.

La comparacion especificamente se centrd en el teorema de igualacion del precio del
factor trabajo, con la cual se verifico que después del tratado de libre comercio, no ha habido
una tendencia hacia la igualacion de los salarios reales, como efectivamente se deduce del
modelo Heckscher-Ohlin.

13 CONAPO (2012) pagina 12.
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Esta divergencia entre el planteamiento teérico y la evidencia empirica tiene como principal
causa, la violacion de algunos supuestos basicos requeridos por el modelo y los cuales no se
presentan en la realidad, el principal es que en esta realidad especifica, el precio de los productos
no es el mismo, lo que impide que la igualacion del precio de los factores pueda cumplirse. Se
hace énfasis en que esta divergencia no implica que el modelo Heckscher-Ohlin no esté plan-
teado de forma correcta, sino mas bien, que el tratar de enmarcar una realidad especifica en la
cual no se verifican los supuestos necesarios con un modelo teérico cuyos resultados dependen
de dichos supuestos, es una mala eleccion.

A partir de la evidencia empirica que indica que los salarios reales entre Estados Unidos y
Meéxico guardan una gran diferencia y no muestran en absoluto una tendencia a la igualacion,
se relaciona el fenomeno de la migracion de trabajadores mexicanos hacia Estados Unidos
puesto que la causa principal de la migracion es la disparidad salarial.

Del modelo Heckscher-Ohlin, se deduce y se demuestra la sustituibilidad que existe entre el
libre comercio de bienes —que provoca una movilidad indirecta de los factores productivos—y
la migracion —que expresa una movilidad directa del factor productivo trabajo—. Sin embargo
en la realidad de Estados Unidos y México se puede confirmar que dicha sustituibilidad no se
cumple, pues ni el libre comercio de bienes ni la migracion persistente de trabajadores mexicanos
han actuado en la direccion que segiin el modelo Heckscher-Ohlin, llevaria hacia la igualacion
de los salarios reales.

Pero més importante que lo anterior —pues el objetivo del trabajo no es analizar si el libre
comercio de bienes y la migracion son sustitutos— es que entre los objetivos de cualquier tratado
de libre comercio se espera que haya una cierta convergencia en los indicadores de desarrollo de
los paises que intervienen en el acuerdo, lo que aunado a la igualacion en el precio de los factores
productivos que postula el modelo de comercio internacional Heckscher-Ohlin traeria como
resultado una disminucién y una paulatina eliminacion de los flujos migratorios motivados por
las disparidades econdémicas. Como se pudo observar a partir de los datos acerca de la migracion
de trabajadores mexicanos hacia Estados Unidos, este objetivo no ha sido cumplido.

El fendmeno de la migracion es un tema en el que debe ahondarse mas, y aunque si bien
es cierto que se trata de un fenomeno multifactorial, 1as principales causas que explican el mo-
vimiento de trabajadores mexicanos hacia Estados Unidos son econoémicas, especificamente,

disparidades salariales.
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Resumen

El presente trabajo hace una revision a la critica que hace Benetti, en su libro L’ accumulation dans
les pays capitalistes sous-développés, de 1974, a la aplicacion de los modelos llamados dualistas
al analisis del comercio internacional. Se revisan estos modelos, al par que se analiza la critica de
Benetti y se concluye que los modelos dualistas no son pertinentes para el estudio de las econo-
mias capitalistas subdesarrolladas, objetivo que se propone la teoria del comercio internacional.
Finalmente se verifica que su pertinencia se reduce al caso historico particular del origen del capi-
talismo, con la economia inglesa del siglo XIX y, por tanto, que su pertinencia en todo caso tiene

un caracter historicamente particular.
Palabras clave: Economia dual, teoria del desarrollo, teoria del comercio internacional.
Introduccion

El llamado modelo dualista de desarrollo se ha convertido en el marco teorico hegemo-

nico para estudiar los efectos que ocasionan el comercio internacional sobre los paises

! Maestro en ciencias econdomicas del PIMDCE de la UAM, México y estudiante del doctorado del mismo
programa. El autor agradece los comentarios al trabajo realizados por el Dr. Carlos Gomez Chifias y dos
lectores andénimos.
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subdesarrollados.? Dicha hegemonia en el plano de la teoria puede ser explicada a partir de
diversos factores tanto de orden tedrico como también de orden politico.

Entre los factores de orden tedrico cabe destacar, en primer lugar, que dicha teoria tiene
la virtud de estar construida metodologicamente de forma tal, que es susceptible de ser con-
siderada como un caso particular de la teoria tradicional del comercio internacional -para el
caso en que existe una oferta de trabajo elastica. En segundo lugar, el resultado tedrico mas
importante de dicho modelo coincide (y por tanto, refuerza) el principal descubrimiento al que
llega la teoria tradicional, a saber: el famoso postulado de la convergencia econémica entre
paises, el cual establece que diferencias en el grado de desarrollo de las diversas economias
pueden eliminarse gracias a los efectos positivos que genera el comercio internacional sobre
las economias subdesarrolladas.

Por otra parte, en cuanto a los factores de orden politico que explican la hegemonia teo-
rica de este enfoque, puede mencionarse el hecho importante de que las recomendaciones
en politica comercial que se desprenden de sus resultados tedricos, sobretodo el relacionado
al papel negativo que juega la fijacion de salarios sobre la acumulacion de capital, coincide
con el enfoque dominante en politica comercial.

De esta manera, los intentos mas importantes por abordar de manera teorica el problema
de los efectos del comercio internacional sobre el subdesarrollo han tenido como marco
analitico el enfoque dual. Un caso representativo de estos intentos, es el modelo propuesto
por Loria (1999) en el que tanto sus conclusiones como las recomendaciones en materia
de politica econdmica que se desprenden de dicho modelo coinciden con el mainstream en
a) la demostracion tedrica de una convergencia generada por el comercio y b) sujetas a la
condicidn de politicas monetarias y fiscales restrictivas.’

Sin embargo, ya en 1970, el profesor Benetti habia demostrado, en su tesis doctoral, que
dicho marco analitico era impertinente para estudiar los efectos del comercio internacional
sobre las economias subdesarrolladas, pues dicha teoria estaba construida sobre deficiencias
metodologicas que le impedia reproducir satisfactoriamente el objeto de estudio que, a nivel
teodrico, se proponia resolver. A pesar de ello, el modelo dualista del desarrollo sigue siendo
utilizado como marco analitico para estudiar el problema del desarrollo en el marco del
comercio internacional.

En este sentido, el presente trabajo tiene el objetivo de revisar la critica de Benetti al

enfoque dualista analizando tanto la validez como los alcances de dicha critica. Asi, el

De entrada se excluye el modelo Heckscher-Ohlin (HO) debido a que los supuestos en los que se basa no
son consistentes con el problema particular que se pretende estudiar en esta ocasion; pues las economias
subdesarrolladas se caracterizan, justamente, por presentar una estructura econdomica con diferentes grados
de desarrollo capitalista. Pero diferentes grados, no de “dotaciones de factores”, sino de tecnologia y
diferentes patrones de demanda, son situaciones que se eliminan por hipétesis en el modelo HO.

3 Loria (1999), p. 493. También se puede ver Krugman (1995), pp. 31-32.
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trabajo estd organizado de la siguiente manera: en una primera parte se presenta y analiza
el llamado modelo de desarrollo dualista, tanto en su version original formulada por Lewis
(1958), como en la version mejorada de Fei y Ranis (1964). En una segunda parte se presenta
y analiza la critica que Benetti realiza a dichos modelos para, en la tltima seccion, presentar

las conclusiones a esta revision.
Los modelos de desarrollo dualista

La economia “dual” fue un concepto desarrollado, en 1958, por el premio nobel de econo-
mia W. A. Lewis,* para destacar el caracter especifico de las economias subdesarrolladas. El
nombre se debe a que, para esta corriente, las economias subdesarrolladas se caracterizan por
estar disgregadas en dos grandes bloques o sectores econémicos: un sector moderno, pujante,
dindmico y de caracteristicas netamente capitalistas; y otro sector atrasado, estancado, de
caracteristicas precapitalistas.

Frecuentemente, pero no necesariamente, se identifica al primer bloque con el sector
industrial, mientras que al segundo con el sector agricola.’

Por otra parte, segtn esta teoria, el sector atrasado emplea una cantidad de trabajo sufi-
cientemente grande por lo que su productividad marginal es muy pequefa, tendiente a ser
cero. En ese sentido, una economia con estas caracteristicas se desarrolla, seglin esta teoria,
a través de la expansion del sector moderno-capitalista, que absorbe el trabajo excesivo
localizado en el sector atrasado (“agricola”) hacia el sector dindmico (“industrial”), lo que
se traduce en un aumento de la productividad media del trabajo y, en tltima instancia, en el
anhelado crecimiento de la economia.

Esta reestructuracion de la economia mediante la expansion absoluta y relativa de la
actividad del sector moderno constituye lo esencial del “proceso por el cual una comunidad
que anteriormente ahorraba e invertia 4 6 5 por 100 de la renta nacional o incluso menos,
se transforma en una economia en la que el ahorro voluntario se eleva hasta situarse aproxi-
madamente entre el 12 y el 15 por 100 de la renta nacional ”.°

Asi, lo que permite esta rapida expansion del sector capitalista es, sobretodo, la existencia
de un trabajo excedente en el sector agricola cuyo empleo, como ya se menciono, presenta
bajos niveles de productividad. Esta excedencia estructural de oferta de trabajo impide que
los salarios suban a medida que el sector moderno demanda trabajo e incrementa con ello su
productividad, generando de esta manera las condiciones favorables para una rapida acumu-

4 Sibien el término fue acufiado por Boecke, fue utilizado por primera vez de manera formal en el modelo
de Lewis.

5 Fei y Ranis (1964), pag. 3. Una excepcion notable es el “modelo” de Lewis (1958, pag. 408), quien
identifica el sector moderno como un sector capitalista compuesto por industrias, plantaciones, etc.

¢ Lewis (1958), pag. 416.
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lacién capitalista sin que se vea entorpecida por un incremento del salario. En este sentido,
el desarrollo capitalista de una economia dual estd basado por el nivel predeterminado del
salario en la esfera del sector atrasado.

A continuacion, se presentan las caracteristicas principales del modelo de desarrollo dua-
lista cuyo objetivo es reproducir a nivel tedrico esta expansion absoluta y relativa del sector
industrial en condiciones de excedente de trabajo. El modelo base para esta revision, es el
formalizado Fei y Ranis (1964) en la obra ya citada (nota 5).’

Las hipotesis

— Oferta elastica o “ilimitada” de trabajo a la tasa corriente del salario en el sector moderno.

Esta hipotesis expresa lo que ya se menciond anteriormente, a saber: el sector moderno se
desarrolla en condiciones de excedencia de trabajo, absorbiendo a una tasa de salario estable
la mano de obra de la desocupacion encubierta o franca del sector atrasado.

Por su parte, el nivel de salario estd determinado en funcidn de las condiciones de pro-
duccién y distribucion en el sector atrasado por lo que, en relacion con el sector moderno, el
salario es un dato predeterminado.®

— Funcién de produccién del sector moderno: Y=F(K,L)

El proceso de produccion del sector moderno (Y) es representado por una funcion de produccion a la
neocldasica, es decir, una funcion lineal homogénea de dos factores: Capital (K) y Trabajo (L).

— Competencia perfecta en el sector moderno

Se supone un estado de competencia perfecta en el sector moderno, dentro de la cual la produccion
consiste en una sola mercancia o grupo de mercancias cuya composicion permanece invariable.

— Hipotesis de comportamiento: consumo, inversion y ahorro

De la funcién de produccion se deduce que s6lo existen dos categorias de renta: los salarios
y las ganancias. Como el salario es el “minimo de subsistencia”, el ahorro de la economia

7 Esta eleccion se fundamenta debido a que dicha contribucion se considera como la mas significativa de
estos modelos. Ver Benetti (1974), pag. 12

Seglin esta teoria, el salario es determinado por una serie de factores institucionales tales como el medio
ambiente, la cultura, el sistema de apropiacion de la tierra, etc. en el sector atrasado; y en relacion al
sector moderno, el salario permanece practicamente estable durante la expansion capitalista.
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se identifica con el de los capitalistas y el consumo con el de los trabajadores. El ahorro de
los capitalistas es, por consiguiente, igual a la masa de ganancias. Finalmente, se introduce
la identidad Ahorro-Inversion.

Esquema general del desarrollo dualista

La idea de este modelo es la siguiente: las ganancias de los capitalistas son utilizadas integra-
mente para la acumulacion de capital. En ausencia de progreso técnico, la tasa de acumulacion
determina el nivel de la curva del producto marginal del trabajo y, dado ex6genamente el
nivel de los salarios, la demanda de trabajo. Asi, el nivel del empleo esta en funcion de la
tasa de acumulacion la cual es, ademas, funcidn de la ganancia.

Por hipotesis:
59

B [1] _ —

n=Y-w-L 2]

En donde w representa la tasa de salario constante y 7 la masa de ganancias. La tasa de
ganancia es:

K
Dividiendo por L se obtiene:
k
Donde L . Como se ve en esta tltima ecuacion, la tasa de ganancia depende de la produc-
tividad media del trabajo (y), el salario (w) y la relacion capital-trabajo (k). Sin embargo w es
exogena y las dos variables restantes, y y &, estan ligadas por la funciéon homogénea lineal:

Sy=F (k)

De esta forma, el problema consiste en determinar el nivel de & tal que maximice la tasa

de ganancia. Para ello debe satisfacerse la siguiente condicion:

k=0

De donde se deduce:

‘k+w
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Que expresa la productividad media del trabajo en funcién de la relacion capital-trabajo
bajo el criterio de maximizacion de la tasa de ganancia y la tasa de salario predeterminada.
Conocida la tasa de salario, w, las ecuaciones [5] y [6] determinan las otras dos variables y
y k. Puesto que el salario es constante, la productividad marginal del trabajo tiene que ser
constante en todo momento (por la condiciéon de maximizacion del beneficio); por tanto la
relacion capital-trabajo debe permanecer constante, de manera que la acumulacion de capital
se traduce necesariamente en aumento del empleo. Por otra parte, por los rendimientos a escala
constantes, el producto debe crecer con la misma tasa que los dos “factores de produccion”.
Asi, las relaciones Y/L y K/L son invariables y, por tanto, la relacion K/Y también. Por tltimo,
siy, k, w permanecen constantes, por [4] la tasa de ganancia es constante. De esta forma “/a
celeridad del proceso de crecimiento descrito estd, pues, determinada por el nivel de la tasa
de crecimiento del producto, del capital y del empleo” .’

Este proceso puede ser representado graficamente de la siguiente manera:

y
F
H 1
K] Ko G
L N F" C k
E D
M J
L

F representa la funcion de produccion y las curvas K, y K, la productividad marginal del
trabajo para una cantidad de capital K, y K,. El salario es constante al nivel OA. La intensidad
de capitalizacién es OC. OE es el nivel de empleo y OCDE es la cantidad inicial de capital.
OIHF es el producto del sector industrial, OAGF la masa salarial y ATHG la masa de ganan-
cias. Puesto que, por hipotesis, las ganancias son invertidas integramente y lo métodos de
produccién permanecen invariables, la acumulacion de capital durante el primer periodo es
igual a AIHG y la cantidad total de capital al final del periodo es OCMJ (con AIHG=EDMJ).
La curva de productividad marginal se desplaza de KO a K1 y el empleo pasa a ser OM=ON.
La tasa de ganancia y la relacion capital-producto permanecen constantes.

°  Benetti (1974), pag. 19.
10 Lewis (1958), pag. 420.
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Conclusion del Modelo

El sector moderno aumenta su participacion dentro del empleo total en detrimento del sector
atrasado. He aqui la conclusion de Lewis: “una vez que aparece el sector capitalista, su ex-
pansion es solo cuestion de tiempo ”.'° En ese sentido, se da una rapida acumulacion capitalista
hasta que el excedente de trabajo termina por desaparecer. La economia entra, asi, en una fase
superior de desarrollo que ya no puede ser analizado en términos de dualismo.

Pero este proceso puede moderarse, e incluso bloquearse, antes que se agote el excedente
de trabajo. Los tnicos frenos compatibles con la loégica de expansion representada por este
modelo, son aquellos que actian sobre el nivel de las ganancias. Dado que las ganancias
son un residuo (ecuacion [2]), dichos factores se reducen al alza de salarios en términos del
producto del sector moderno.

El modelo dualista en el contexto de la teoria del comercio internacional

Debido al caracter dual de la economia que intenta ser explicada por esta teoria, el uso de
este modelo ha sido frecuente para explicar los efectos que ocasiona el comercio interna-
cional sobre los paises subdesarrollados, donde la economia subdesarrollada, al estilo de la
economia dual, estaria compuesta por dos grandes sectores, a saber: un sector llamado “de
exportacion” que estaria ligado al comercio internacional y un sector llamado “local” ligado
al mercado interno.

Benetti, en su libro L’ accumulation dans les pays capitalistes sous-développés, critica
duramente esta interpretacion particular del enfoque dual desde varios aspectos. A continua-
cion se presentan los rasgos mas sobresalientes de su critica.

A) El objeto que se quiere explicar

Para comprender a fondo la critica de Benetti, conviene empezar planteando cual es el pro-
blema que se quiere explicar, en el marco de la teoria del comercio internacional, utilizando
el enfoque dualista. El problema puede plantearse de la siguiente forma: ;Cémo afecta a una
economia subdesarrollada el establecimiento de relaciones econdmicas internacionales con
las economias capitalistas desarrolladas?

En el enfoque dualista, el establecimiento de las relaciones econdmicas estaria caracteri-
zado por la generacion de un dualismo estructural en la economia compuesto por un sector
exportador —convertido en el centro dinamico de la economia- y el resto de los sectores que
tendrian un bajo dinamismo econdémico.

Asi, la analogia del problema planteado, en el marco del comercio internacional, con
el modelo de desarrollo dual se hace evidente: la integracion internacional de la economia
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“atrasada” permite aumentar la productividad media del trabajo gracias a la redistribucion del
excedente de trabajo a favor del sector de exportacion, elevando con ello su productividad sin
elevar el salario. Esta “ventaja relativa” que tiene la economia subdesarrollada le permitiria
expandir rapidamente su sector exportador y, con ello, lograr una acumulacion de capital tal
que le permita converger con las economias capitalistas, proceso que se suaviza a medida que
el excedente de trabajo desaparece.

Para analizar la pertinencia o no del esquema dualista, es necesario describir el objeto
de estudio que se quiere explicar y las propiedades que tiene dicho objeto de estudio. A
continuacion se presenta de manera estilizada las caracteristicas principales del proceso de
integracion internacional por parte de una economia subdesarrollada.

Consideremos una economia subdesarrollada que establece relaciones econémicas con el
resto del mundo capitalista mediante un sector exportador. El primer efecto de la expansion
de este sector es el aumento de la productividad media de trabajo. Esto implica un incremen-
to del ingreso, el cual dependiendo de su distribucion y utilizacion, puede generar diversos
efectos sobre la estructura econdomica del pais subdesarrollado. En ese sentido, el impacto
que pueda tener el sector de exportacion en la transformacion de la economia depende de la
fraccion del ingreso suplementario que se transforme en gasto interno.

Ahora supongamos, como en el enfoque dualista, que durante todo este proceso el salario
real es estable. Si esto es asi, la capacidad de transformar la economia a partir del sector de
exportacion depende del crecimiento del empleo, la demanda de medios de produccion y del
gasto improductivo interno de los capitalistas.

Asi, mientras se priorice el gasto productivo (inversion mediante un incremento de la
demanda de trabajo y demanda de las importaciones de medios de produccion) por sobre
el gasto improductivo, serd mas rapida la transformacion de la economia. Ahora bien, si la
acumulacion de capital quiere generalizarse al resto de la economia, la unica manera de ha-
cerlo es aumentando el nivel de empleo que permita estimular una demanda que pueda ser
satisfecha a través del desarrollo del mercado interno.

Es en este sentido, cuando Benetti afirma que “el papel principal en la restructuracion
de la economia corresponde a la masa salarial, que amplia el mercado interno. Dado que
el modelo considera predeterminado el salario en el sector de exportacion, la importancia

absoluta de este propagador depende esencialmente del nivel de empleo.”"

B) La aplicacion del enfoque dual en la teoria del comercio internacional:
una impertinencia metodologica

Ahora bien, veamos como es que se utiliza el enfoque dual para explicar este tipo de eco-
nomia. Es evidente que dicha aplicacion sélo puede ser realizada eliminando el supuesto de

I Benetti (1974), pag. 52.
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“economia cerrada”. Feiy Ranis (1964) nos dicen, al respecto, que la extension a la economia
abierta por adjuntarsele un tercer sector (de exportacion) y aiin un cuarto (el mundo exterior)
“exige una modificacion mds que una revision fundamental del enfoque bdsico”.> Esto de-
bido a que Lewis desarrolla enteramente su teoria en una primera parte titulada Economia
Cerrada y no pasa a la economia abierta sino cuando el excedente nacional de trabajo ya
es absorbido integramente por el sector capitalista, es decir, cuando el caracter dual de la
economia desaparece.

Asi, al ser la economia de exportacion, en el modelo de desarrollo dualista para una eco-
nomia abierta, un sector suplementario adjuntado, se deduce que tal modelo situa el centro
dinamico al interior de la economia subdesarrollada. En ése sentido, Benetti (1974) dice:
“[En los modelos dualistas para economias abiertas] la expansion de la economia es funcion
de la acumulacion de capital [...] y no de la exportacion”."

Este juicio sobre la logica de la aplicacion de estos modelos se mantiene a pesar de que
el comercio exterior juegue un papel importante, aunque indirecto, sobre el crecimiento. En
efecto, si bien existe una relacion entre la acumulacion y el sector de exportaciones, sobre
todo al nivel de las importaciones de bienes de capital, la acumulacion no depende exclusi-
vamente del comercio internacional, sino de la relacion entre los distintos sectores modernos
al interior de la economia subdesarrollada.

Para clarificar este punto central de la critica de Benetti, ilustremos mediante un ejemplo
sencillo como se comporta un modelo dual y comparemos con una economia de exportacion.
Para ello se utilizara el ejemplo que nos brinda el propio Benetti en la pagina 56 de su libro
ya citado.

Bajo las siguientes hipdtesis: a) técnicas de produccion constantes, y b) precios inter-
nacionales constantes, se plantea el siguiente problema: existe un alza en los precios de los
bienes salario en el sector “dominante” lo que hace que la tasa de ganancia baje. Por tanto, la
pregunta que se formula Benetti es: ;como afecta al patron de acumulacion (i.e. al desarrollo),
tanto en una economia de tipo dualista y como en una economia de exportacion?

Comencemos analizando el ultimo caso. En una economia de exportacion, una baja de
la tasa de ganancia, solo ocasionaria una baja en la inversion y por tanto en una contraccion
o enlentecimiento del crecimiento del sector dominante. Ahora bien, el incremento de los
beneficios que se observa en el sector atrasado, debido al aumento del precio de los bienes
salario, carece de efectos sobre la acumulacion de la economia; pues ya sea que éstos sean
utilizados para ampliar el mercado interno o para la importacion de bienes y servicios, la
distribucion de los ingresos no afecta al motor expansivo del sector dominante que es, pues,
la demanda exterior.

12

Fei y Ranis (1964), pag 288. También en la pagina 291.
3 Benetti (1974), pag. 53.
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Veamos ahora qué es lo que sucede en la economia dualista: una baja de la tasa de ganancia
en el sector industrial genera un cambio en la estructura interna de la economia, consecutiva
al modo de distribucion de los ingresos suplementarios en el sector atrasado y los gastos de
éstos entre los sectores internos moderno y atrasado, como en las importaciones. Como dice
Benetti: “No hay, pues, solamente un efecto de freno, sino también un efecto de reorientacion
de la acumulacion”.'*

Formalicemos esta afirmacion. Sea g, la cantidad de bienes que se producen en el sector
de exportacion, a, la cantidad de bienes que se producen en el sector moderno interno y a;
los bienes-salario que se producen en el sector atrasado de la economia; sea P, P,y P, sus
respectivos precios y a; los coeficientes técnicos que expresan la cantidad de la mercancia j
que se requieren para producir una unidad de la mercancia i. El modelo queda representado

de la siguiente forma:

(a,p, ta,p,ta,p)(1+r)=a,p,
(ay, p, taypy) (1 +1)=a,p,
(@, pytaspy) +h=a;p;

Dado que los precios internacionales y las técnicas de produccion son constantes i) se
deduce que un incremento en el precio de los bienes salario (P;) afecta a la relacion de precios
2 vialos costos pero también via los cambios en la estructura de la demanda (no formalizada)
debido a la distribucion de los ingresos suplementarios.

Asi, se demuestra que la acumulacion capitalista en este tipo de economia (i.e. la expan-
sion del sector dominante) no puede ser estudiada fuera de las relaciones que mantiene con
el resto de la economia. Es a esto que se refiere Benetti cuando afirma que “en la economia
llamada «dualistay las partes definen su naturaleza especifica por sus relaciones reciprocas,
sin las cuales no existen como fenémeno especificamente determinado”."

De esta forma, la explicacion de los efectos del comercio internacional sobre la acumulacion
en las economias dualistas es un contrasentido metodologico, pues en dichas economias el sector
dominante se define por la relacion que se establece con los otros componentes de la estructura
econdmica, la cual ademas varia a lo largo del proceso acumulativo. Asi, si cada parte de
una economia (el sector dominante y el resto de la economia) no puede ser determinada a priori,
sino que solo a partir de su interaccion; entonces un analisis de la interaccion de estas partes (el
proceso de acumulacion capitalista) no puede llevarse a cabo, pues éstas son indeterminadas.

Por lo que Benetti concluye de la siguiente manera: “Puesto que el sistema de interaccion

entre las partes significa que cada una se convierte en lo que ella es gracias a sus relaciones

14

fdem, pag. 56.
Idem, pag. 56.
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con la otra, la determinacion de las partes en si y el andlisis de su interaccion constituyen
una antinomia. Basada en estos dos elementos, la teoria del desarrollo dualista es, pues,

metodologicamente contradictoria”.'®

C) La causa del error metodologico del modelo

Ahora analicemos, junto con Benetti, cudl es la causa de este error metodologico. Lewis,
justificaba la utilizacion de un modelo dual de la economia debido a que el sector capitalista
de una economia subdesarrollada funciona en condiciones de oferta ilimitada de trabajo y
con una tasa de salario estable.

Al respecto, Benetti contesta a Lewis, que no es una economia capitalista subdesarrollada,
sino que mas bien es la primera economia capitalista en el mundo —la Gran Bretafia durante
los siglos XVIII y XIX- la que funciona bajo esas caracteristicas, es decir, bajo condiciones
de heterogeneidad econdmica en la que coexisten estructuras capitalistas y precapitalistas,
y donde “la acumulacion de capital destruye las formas anteriores de produccion, libera
la fuerza de trabajo y, en una segunda instancia, la reintegra al circuito de la produccion
capitalista”."

Ahora bien, la economia subdesarrollada, es una economia en la que la acumulacion de
capital depende de la estructura interna de su economia y de su relacion con la economia
mundial. Asi, por ejemplo, un aumento del precio de los bienes salario que baja la tasa de
ganancia en el sector de exportacion y, por tanto, baja su tasa de inversion, no implica nece-
sariamente un efecto negativo sobre la acumulacion, mas bien puede incentivarlo mediante
una reorientacion de la acumulacion hacia el sector moderno interno. Existe pues, aqui, una
verdadera dependencia entre los sectores capitalistas externos e internos de modo tal que,
como dice Benetti, “el sector de exportacion no cubre su autonomia funcional”.'®

Asi, el centro dinamico de la economia dual estd sometido a las condiciones originadas
en la estructura interna de la economia subdesarrollada; por ello el modo de expansion del
sector dominante no puede ser estudiado fuera de las relaciones que mantiene con el resto
de la economia.

Por otra parte, lo mismo es valido si se aplica el analisis a la inversa. Es decir, la acumulacion
capitalista en una economia subdesarrollada y abierta, no puede ser analizada sin considerar
el sistema capitalista mundial al que dicha economia pertenece. En ese sentido, la propuesta
teorica que se desprende de la critica de Benetti, puede ser interpretada, tal como plantea

Berthomieu (1975), “como un preludio a una teoria alternativa del imperialismo”."

16 Tbid.

fdem, pag. 58.

fdem, pag. 54.

1 Berthomieu, C. (1975), p. 10.
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Conclusiones

La critica de Benetti a la aplicacion del enfoque dual al andlisis de la acumulacion en las econo-
mias subdesarrolladas, fruto de su apertura con el comercio internacional, nos permite concluir
que dicha aplicacion no es aceptable, pues no permite alcanzar el objetivo propuesto.

Asi, la revision a dicha critica ha permitido poner de relieve que el papel de las exporta-
ciones sobre la acumulacion en la economia atrasada depende del modo de distribucion y la
estructura de la demanda de los sectores de la economia. Un shock de demanda externa puede
ser tanto negativo como positivo para la acumulacion de una nacion subdesarrollada.

Al mismo tiempo, la critica de Benetti puede ser interpretada también de manera inversa,
a saber: en una economia subdesarrollada y abierta al comercio internacional, no es posible
analizar el papel de su sector interno capitalista, independiente del contexto internacional en
el que dicho sector actua. En ese sentido, el enfoque dual sélo tiene validez para el analisis
de una economia histéricamente particular, a saber: el surgimiento del capitalismo en la
Inglaterra del siglo XIX.
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Abstract

Small and medium enterprises account for much of the employment in the industrialized countries.
But the debate on the role they play in developing countries persists. Are there a major driver of job
creation also in this type of economy? The main objective of this work is to determine the impact of
Small and medium enterprises in generating jobs in Texcoco. The comprehensive analysis of INEGI,
Secretary of Economy (SE), and bank of Mexico (Banxico) allow to draw some conclusions. The
results show a trend toward service economy of Texcoco. In detail, the highest proportion of the eco-
nomically active population is located in the service sector with a rate of 68.9% in 2010. Moreover,
the employment rate is 95.7% in 2010. And micro, Small and medium enterprises concentrate 99.94%

of enterprises in the same year.

KeyWords: Small and Medium Enterprises, labour, Texcoco, Economically active population.
Clasificacion JEL: H32, J23

Introduccion

Actualmente se estan dando grandes cambios en el plano econémico internacional que
han tenido una gran incidencia en la planta industrial a nivel mundial. Dichos cambios han
modificado la concepcion tradicional que sostenia que s6lo eran productivas las grandes
empresas, ya que éstas tienen la capacidad de obtener grandes volimenes de produccion,
realizan cuantiosas inversiones en bienes de capital, y costosas estrategias de comercializa-
cion, y reducen sus costos de la mano de obra. En cambio la MIPYME era considerada sélo
de manera secundaria, su papel unicamente era el de abastecer aquellos pequefios mercados
en donde las grandes empresas no podian desarrollarse.

Fue a partir de la década de los 70’s que se genera un nuevo interés por los casos exitosos
de algunos paises (como son Italia, Japon), en donde se habia logrado un gran desarrollo
gracias a la flexibilidad en el proceso de trabajo de las MIPYME:s.

El papel tradicional de esos establecimientos como productores de bienes con bajo
contenido tecnologico y alta utilizacion de mano de obra se ha modificado, como la evi-
dencia del surgimiento de pequeiias y medianas empresas innovadoras. No se trata de una
tendencia generalizada, pero en algunos paises y ciertas ramas industriales operan las
MIPYME:s con capacidad para incorporar tecnologias productivas y de gestion avanzada,
emplear trabajadores calificados y realizar innovaciones de distinto alcance en los productos
o procesos fabriles.



MEXICO: COMERCIO EXTERIOR, PRODUCTO Y CONDICION DE MARSHALL-LERNER

Autores como Michael Aglietta (1998) desde una corriente, y desde otra Piore y Sabel
(1984) hacen planteamientos importantes sobre la relevancia que para el momento actual
tiene la MIPYME en el contexto de crisis internacional.

Las mipymes constituyen mas del 90% de las empresas en la mayoria de los paises del
mundo. En la Unién Europea y en los Estados Unidos representan 95% de las unidades
econdmicas y proveen mas del 75% de los puestos de trabajo. En América Latina, estudios
empiricos estiman que éstas contribuyen entre 35% y 40% a la generacioén de empleo en la
region, 33% del PIB y 25% de la inversion (SELA, 2009). Otros estudios® corroboran estos
resultados, al inferir que en esta zona existen cerca de 17 millones de empresas formales,
95% microempresas y 1,5 millones pequefias y medianas, que aportan 40% del empleo,
33% del PIB y 25% de la inversion. En Argentina, representan 60% de la mano de obra
ocupada y contribuyen al PIB en cerca del 30%. No obstante, las mipymes se caracterizan
por una alta tasa de mortalidad, atn en los paises industrializados. En los Estados Unidos,
por ejemplo, 24% de las nuevas empresas han cerrado dos afios después y el 53% antes de
los cuatro afios (Benavente, Galetovic y Sanhueza, 2005).

El presente trabajo abarca el periodo de 2000 hasta 2010.En la seccion 2, analizamos la
clasificacion de la Mipyme en el mundo y México, el apartado 3 desarrolla la evoluciéon de
la Mipyme en México. En la seccion cuatro presentamos la situacion de la MIPYME en el
Estado de México, en la quinta seccion se analiza la situacion de la mipyme en Texcoco.
Terminamos este trabajo con una conclusioén y recomendaciones.

Categorizacion de la MIPyME

No existe un indice unico, que caracterice la dimension de la empresa de manera adecuada.
Suelen manejarse un extenso espectro de variables (Garza, 2002; Tunal, 2003; Zevallos, 2003)
como: El nimero de trabajadores que emplean, el Tipo de producto, el Tamafio de mercado, la
Inversion en bienes de produccion por persona ocupada, El volumen de produccion o de ventas,
el Valor de produccion o de ventas, el Trabajo personal de socios o directores, la Separacion
de funciones basicas de produccion, personal, financieras y ventas dentro de la empresa, la
Ubicacion o localizacion, el Nivel de tecnologia de produccion.

A) En Europa
Cada pais define a las MIPYMES utilizando pautas esencialmente cuantitativas que si bien

tiene ciertas caracteristicas similares, también tiene diferencias significativas. Incluso en
algunos casos, no hay consenso dentro del mismo pais. Los organismos internacionales

5 Secretaria de Economia (2008).
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con el fin de canalizar los apoyos financieros y logisticos, también se han dado a la tarea de
establecer clasificaciones para este sector, asi pues de acuerdo con la OCDE (Organizacion
para la Cooperacion y el Desarrollo Econdmico), las empresas se pueden clasificar segun
el nimero de trabajadores como lo vemos en la tabla 1. Asi. Las Micro estan en el intervalo
de 0 a 19 trabajadores, las pequefias de 20 a 99; las medianas de 100 a 499 y las grandes en
mas de 500 trabajadores.

Tabla 1
Clasificacion de empresas de acuerdo a la OCDE.
Criterio/Clasificacion Micro Pequerias Medianas Grandes
N° de Trabajadores 0-19 20-99 100-499 500 a+

Fuente: Elaboracion con base a Garza cantaino Ricardo. (2000).

Luego, la Comisién de las Comunidades Europeas (CCE) en el Diario Oficial, presenta
una clasificacion en varias categorias: segiin el nimero de empleados, las ventas y el activo
como lo vemos en la tabla 2.

Tabla 2
Clasificacion Oficial de la Comunidad Europea
Empleados Ventas Activo
Microempresa Hasta 9 Hasta 2 millones de euros Hasta 2 millones de euros
Pequetia Hasta 49 Hasta 10 millones de euros ~ Hasta 10 millones de euros
Mediana Hasta 249 Hasta 50 millones de euros ~ Hasta 43 millones de euros

Fuente: Comision de las Comunidades Europeas. Recomendacion 2003/361/CE del 6 de Mayo.

B) En América Latina

En América Latina, como en Europa, no existe homogeneidad al definir a las MIPYMES
lo cual dificulta su estudio y analisis. Es necesario sefialar que muchos de los paises
presentan mas de un criterio para definir a las MIPYMES, que varian dependiendo
del sector en que se encuentran. Tomaremos algunos paises que tienen tratado de libre
comercio con México afin de observar los elementos que aplica cada pais (Saavedra
et al; 2008).
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Tabla 3
Definiciones de las MIPYMES en América latina
Chile Guatemala México Panama Uruguay (Empleo)
(ventas) (Empleo) (Empleo) (Ingresos Brutos)

Micro Hasta 58 Hasta 10 Hasta 10 Hasta 150 Hasta 4
pequeia Hasta 600 Hasta 25 Hasta 50 Hasta 1000 Hasta 19
Mediana  Hasta 2400 Hasta 60 Hasta 250 Hasta 2500 Hasta 99

Grande + de 2400 +de 60 + de 250 +de 2500 +de 99

Fuente: Elaboracion Propia. (1)Servicios de Impuestos internos, 2003, INE y MIDEPLAN (2) Instituto de Estadistica
(INE), Censo Industrial 1999. (3) INEGI. (4) Directorio de establecimientos, Contraloria General de la Republica,
1998. (5) Observatorio PYME Uruguay.

En Chile, el Servicio de Impuestos clasifica a las MiPyMes en funcion del volumen de
ventas; miles de Doélares. Y segun el numero de empleos: Micro (hasta 4 trabajadores), Pe-
quefia (hasta 49 trabajadores), Mediana (hasta 199 trabajadores), Grande (mas de 199). Por
su parte el Instituto Nacional de Estadistica (INE) y el Ministerio de planificacion Social
(MIDEPLAN) una definicion de la PYME basada en el nimero de trabajadores: se consideran
Micro hasta 9 trabajadores, Pequefia hasta 49 trabajadores, Mediana hastal99 trabajadores y
Grande empresa mas de 200 trabajadores.

En Guatemala, el Ministerio de Economia clasifica las MIPYMES en: Micro (hasta 4
trabajadores), Pequefia (hasta 49 trabajadores), Mediana (hasta 199trabajadores).

En el caso de México, el INEGI clasifica a las MIPYMES para los sectores manufactura
y Comercio: Para la manufactura, Micro (hasta 10 trabajadores), Pequefia (hasta 50 trabaja-
dores), Mediana (hasta 250 trabajadores), Grande (mas de 250). Para los Servicios: Micro
(hasta 10 trabajadores), Pequefia (hasta 50 trabajadores), Mediana (hastal00 trabajadores),
grande (mas del00).

En Panama, la clasificacion de acuerdo con las Ventas Netas Anuales es: Micro (hasta
USS$ 60,000), Pequeiia (hasta US$ 180,000), Mediana (hasta US$

En Uruguay, el Observatorio PYME clasifica a las MIPYMES como sigue: Micro (hasta
4 trabajadores), Pequefia (hasta 19 trabajadores), Mediana (hasta 99 trabajadores), Grande
(mas de 99).

Segtn el estudio mencionado arriba, en Chile, la importancia de la MIPYME representa
el 98,92% de las empresas, con lo que solo el 1,08% son empresas grandes. En Guatemala
las MIPYMES son un segmento muy representativo en la economia nacional representado un
98,61% del total de las empresas existentes; cumplen un papel fundamental en la generacion
de autoempleo, combatiendo con ello la alta tasa de desempleo que se ha presentado en los
ultimos afios (Del Cid, 2008).

En Panama, la importancia de las MIPYMES se pone en evidencia al representar las micro

empresas un 81,12% y adicionando a las pequefias empresas alcanzan un 94,39%; que a su
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vez, sumadas a las medianas empresas hacen en conjunto el sector de MIPYMES un 97,06%
del total de las empresas de este pais. Lo anterior estaria demostrando porque este conjunto
de empresas tienen una produccion bastante elevada en comparacion con la economia del
pais, seglin lo sefialado por Guapatin (2003). En Uruguay, de acuerdo con el observatorio
PYME, el 99,49% del total de las unidades econdmicas corresponde a MIPYMES, en que
las micro empresas representan el 78,13%, por lo cual en su conjunto generan el 30% del
PIB y el 55% del empleo (Gutfraind, 2007).

Este analisis muestra la relevancia de las MIPYMES para la economia de los paises de
América latina. ;Qué hay de México? O bien ;Cual es la importancia de las MIPYMES en
la economia Mexicana?

Las MIPyMES en México

Las MiPyMES entre 1983 y 2003, constituyeron el 99.9 por ciento de las empresas en la
economia mexicana generando 8 de cada 10 empleos (Rivera, et .al, 2010). De acuerdo con
el censo econdmico de INEGI 2004, el 99,69% de las empresas corresponden al segmento
de MIPYMES, siendo las microempresas un 95% del total de las unidades empresariales.
Segun estimaciones del Banco Mundial (2008), las mipymes proporcionaron 52% del PIB
y representaron 99,6% de las unidades economicas, mientras que cifras de la Secretaria de
Economia (2008) sefialan que éstas contribuyeron con 64% del empleo. Por otro lado, los
resultados preliminares de los censos economicos (2009) mencionaron que habia 5.194.811
unidades que realizaban alguna actividad econémica y en las cuales trabajaban 27.748.563
personas. De estos totales, 97,9% de las unidades y 87,2% del personal ocupado correspon-
dieron en conjunto a la industria manufacturera, al comercio y a los servicios.

Justificando los resultados mencionados anteriormente, el Instituto Nacional de Estadistica
y Geografia (INEGI, 2010), menciona que el grupo mayoritario de empresas lo forman los mi-
cronegocios, con 95.2% del total (48 millones). La lista la contintian las pequefias empresas con
4.3% (221,194), 0.3% (15,432) medianas y 0.2% (10,288) grandes compaiiias. El periddico “El
universal” a través de su articulo “México, pais de microempresas” de agregar que las microem-
presas representan hasta el 52% del producto Interno Bruto (PIB), el cual se traduce en 4 millones
de micro negocios los cuales albergan a un numero aproximado de 12 millones de trabajadores.

Finalmente, las micro, pequefias y medianas empresas son relevantes en México, tanto en
lo que se refiere a producto, como a personal ocupado y a nimero de establecimientos. Zarur
(2008) en conclusion indica que estas empresas han sabido afrontar el proceso de apertura
comercial que se ha vivido en los ultimos afios, ya que son las que generan el 50% del empleo
y el 45% del producto interno bruto.
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Situacion actual de las MIPyMES en el Estado de México

De acuerdo al Plan de Desarrollo del Estado de México 2005-2011, la economia del Estado
de México es la segunda mas importante del pais, después del Distrito Federal, tanto en tér-
minos de manufacturas como de servicios. El Producto Interno Bruto (PIB) de la entidad para
2004 asciende a 758.8 miles de millones de pesos corrientes; en el 2010 ascendio a $1,172.5
millones. De acuerdo al Plan de Desarrollo 2011- 2017, en el periodo 2003-2010, El Estado
de México contribuy6 con el 13.7% del crecimiento del PIB Nacional.

Por otra parte, la Secretaria de Economia public¢ cifras preliminares segun las cuales, el
Producto Interno Bruto (PIB) del Estado de México en 2012 represent6 9.18% con respecto
al total nacional. Sin embargo, el promedio de crecimiento del PIB estatal en los tlltimos 3
afios (1.9%) ha sido ligeramente inferior al registrado en el pais (2.2%).

La cuadra siguiente muestra la participacion de los diferentes sectores de la economia en
el PIB del estado de México.

Cuadro 1
Participacion sectorial en el PIB estatal, 1993-2004
Afios Sector Agropecuario Sector Industrial Sector terciario
1993 2.5 37.7 59.9
1994 2.4 36.7 60.9
1995 2.8 36.3 61.0
1996 2.9 37.6 59.6
1997 2.9 38.0 59.1
1998 2.8 37.8 59.4
1999 32 38.0 58.8
2000 2.9 374 59.7
2001 33 35.7 61.1
2002 3.1 34.7 62.2
2003 32 334 63.4
2004 3.0 33.5 63.5

Fuente: elaboracion propia con informacion de INEGI.

De acuerdo al cuadro 1 se puede decir que de 1993 a 2004 la participacion del sector industrial
disminuy6 un 4.2 y la del sector agropecuario crecid de 0.5 puntos porcentuales, respectiva-
mente en tanto que la del terciario aumento en 3.6 puntos porcentuales.

En la composicion del sector terciario (Cuadro 2) se observa que la actividad comercio,
restaurantes y hoteles, asi como servicios financieros, seguros y bienes inmuebles contribuyen
mas de la mitad de la riqueza que se genera en el sector. Para el 2013, el Estado de México
(57,128) es el segundo a nivel nacional que mayor nimero de empresas registra detras del
Distrito Federal (76,574) con una participacion de 8.85%.
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Segun el sector de actividad de las empresas para el 2013(Cuadro 2), se observa que los
Comercios tienen un porcentaje de 59.48% y los Transporte y Comunicaciones, el 34.83%.
Lo anterior muestra la tercerizacion de la economia del Estado.

Cuadro 2
Participacion de las grandes divisiones en sector servicios, 1993-2004
Comercio Transporte Servicios Servicios
Afios restaurantes almacenamiento fi nanczer(?s, comu.nales,
y hoteles y comunicaciones seguros y bienes Sociales
Inmuebles y personales
1993 34.0 14.7 22.8 28.5
1994 34.0 16.0 22.5 27.5
1995 31.2 14.7 25.1 29.0
1996 31.8 15.7 24.5 27.9
1997 33.6 16.5 23.7 26.2
1998 33.8 16.7 243 25.2
1999 33.9 16.2 24.7 25.2
2000 35.6 16.5 23.9 24.0
2001 349 16.8 24.5 23.8
2002 342 17.0 25.0 23.9
2003 334 17.1 26.2 232
2004 335 18.2 253 23.0

Fuente: elaboracion propia con la informacion de INEGI.

El sistema comercial presenta una gran diversidad de empresas, lo que se explica por los
cambios en los patrones de consumo de los ltimos 10 afios, en particular por la insercién
en la economia global. Estos cambios, a su vez, han significado una modificacion en los
modelos de distribucién que han visto el surgimiento de grandes cadenas y establecimientos
de autoservicio y departamentales, con la consecuente disminucion relativa de tiendas de
conveniencia y de pequefios comerciantes.

Como se ha podido observar, tanto a nivel nacional como en el Estado de México las
MIpymes juegan un papel fundamental en la economia.

En el siguiente apartado presentamos el municipio de Texcoco que representa el 1,9% del
territorio estatal y el 15.9% de la superficie regional de la zona III.

Las MIPyMES en la economia de Texcoco

El municipio de Texcoco se localiza en el oriente del Estado de México y forma parte del Valle
Cuautitlan-Texcoco (VCT), asi como del 4rea metropolitana de la Ciudad de México en su parte
oriente (Garza, 2002). Se ubica a 23 kilémetros del Distrito Federal en la parte nororiente del
Estado, pertenece a la Region Econdmica III que lleva su nombre, es sede de distrito judicial,
electoral y rentistico. Limita al norte con los municipios de Atenco, Chiconcuac, Chiautla, Pa-
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palotla y Tepetlaoxtoc; al sur con Chimalhuacén, San Vicente Chicoloapan, Ixtapaluca y Neza-
hualcoyotl; al este con el estado de Puebla y Tlaxcala y al Oeste con Ciudad Nezahualcoyotl.

La superficie, segtn el gobierno del Estado, es de 418.7 km?, en la cual habitan, 235,151
habitantes (INEGI, 2010), con una densidad de 405,34 hab/km?, la cual es menor con respecto
a la del Estado de México, que es de: 610.25 hab/km?.

Cuadro 3
Superficie, Poblacién total en el Estado de México y en Texcoco, 1990-2010
1990 2000 2010
Superficie (km2)  Poblacion Total ~ Poblacion Total — Poblacion Total
Est d
° %d(.) ¢ 22,487.64 9,815,795 13,096,686 15,175,862
México
Texcoco 418.7 140,368 204,102 235,151
Fuente: COLMEXIQ con base en el INEGI. X7 Censo General de Poblacion y Vivienda, 1990; XII Censo General 75
de Poblacion y Vivienda, 2000; y Censo de Poblacion y Vivienda, 2010. ———

Texcoco crecid de manera significativa en los ultimos 20 afos, y se ha convertido en un lugar
con demanda importante para el desarrollo urbano, dadas las caracteristicas que presenta.
De esta forma, para el afio 2000 (Cuadro 4) el rango de poblacion que presentaba el mayor
porcentaje en el municipio era el correspondiente entre los 15 y 64 afios de edad, con un
64.4% del total, situacion que sobrepasaba el porcentaje del estado que se ubica en 62.7%,
la poblacion que se ubicaba entre los 0 y 14 afios era del 31.5 %; por ultimo, los habitantes
mayores a los 65 afios representaban el 4.1%. Para el afio 2010, el rango de poblacion que
presenta el mayor porcentaje en el municipio es correspondiente entre los 15 y 64 afios de
edad, con un 67.2% del total, situacion que sobrepasa el porcentaje del Estado que se ubica
en 66%. La poblacion que se ubica entre los o y 14 afios es del 27.6%; Por lo ultimo, los
habitantes mayores a los 65 afios representan el 5.2%.

Cuadro 4
Distribucion proporcional de la poblacion total segiin

grandes grupos de edad en el Estado de México y en Texcoco, 2000-2010

2000 Porcentaje de poblacion 2010 Porcentaje de poblacion
[ Poblacion N 15-64 65 afios o Poblacion 0-14 15-64 65 anios
Ambito 0-14 arios . , - - .
Total arnos mads Total anos anos 0 mas
E:
stadode 3 196686 33.5 62.7 38 15175862 29 66 5
México
Texcoco 204,102 31.5 64.4 4.1 235,151 27.6 67.2 5.2

Nota: El porcentaje de la poblacion por grandes grupos incluye la poblacion que no especifico su edad.
Fuente: COLMEXIQ con base en el INEGI. XII Censo General de Poblacion y Vivienda, 2000; y Censo de
Poblacion y Vivienda, 2010.
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Esta realidad demogréfica habla de las necesidades de creacion de empleos y servicios diri-
gidos a los grupos de jovenes y adultos a fin de que puedan obtenerlos dentro del territorio

municipal y no dirigirse a otras zonas del valle de México.

Cuadro 5
Empleo y desempleo en Texcoco, 2000—2010 Secretaria de Economia (2008)

Secretaria de Economia (2008) Secretaria de Economia (2008)

Tasa de Empleo Tasa de Desempleo
Ambito 2000 2010 2000 2010
Texcoco 98.7 95.7 1.3 4.3

Fuente: COLMEXIQ con base en el INEGI. XII Censo General de Poblacion y Vivienda, 2000; y Censo de
Poblacion y Vivienda, 2010
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mmm _ Texcoco se ha convertido en un centro dedicado al sector terciario de la economia; mas del 62
por ciento de la poblacién econémicamente activa (Cuadro 5) se ubica en este sector; el sector
secundario registra 27.5 por ciento y el sector primario 7 por ciento. Para el afio 2010, este
porcentaje aumenta y pasa a 68.9 por ciento por el sector terciario. En cuanto al sector industrial

el porcentaje se reduce a 24.9 por ciento y el sector primario también con 5.9 por ciento.

Cuadro 6
Poblacion Econémicamente Activa Ocupada por sector

de actividad en la Region XI Texcoco, 2000-2010. (Porcentaje)

Sector  Primario  Sector Secundario Sector Terciario No Especificado
Ambito 2000 2010 2000 2010 2000 2010 2000 2010
Texcoco 7.0 5.9 27.5 249 62.2 68.9 33 0.4

Primario: incluye Silvicultura, caza y pesca. Secundario: mineria, extraccion de petroleo y gas, industria
manufacturera, electricidad, agua y construccion. Servicios: transporte, gobierno y otros.

Fuente: COLMEXIQ con base en el INEGI. XII Censo General de Poblacion y Vivienda, 2000; y Censo de
Poblacion y Vivienda, 2010.

En el afio 2000, la distribucion de la poblacion por sector economico fue de la siguiente manera:
el sector primario 7%, el sector secundario 27.5%, el sector terciario 62.2% y el no especificado
3.3%. En el afio 2010, hubo pequefios cambios en la distribucién de la poblacion por sector
econdmico: el sector primario disminuy6 a 5.9% comparado al afio 2000, el sector secundario
también a pasar a 24.9% con respecto al mismo afio. En cuanto al sector terciario, hubo un in-
cremento a pasar a 68.9% con respecto al afio 2000 y el no especificado 0.4% (ver cuadro 6).
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Cuadro 7
Nimero de empresas seglin tamaifio en Texcoco, 2000- 2010
Empresas/Aiios 2000 2010
Micro 5.545 9.544
Pequetias 520 885
Medianas 49 61
Grandes 2 6
Total 6.114 10.496

Fuente: Censo Econémico, 2000 y 2010. INEGI.

En Texcoco como en México, la mayoria de las empresas pertenecen a las Mipymes como lo
podemos observar en el cuadro 7. Para el afio 2000, las Mipymes representan 6112 empresas, es
un porcentaje de 99.96% ligeramente superior a 2010. Con un total de 10490 y un porcentaje de
99.94%.(Cuadro 7). En el afio 2000 los micronegocios representaban 90.69% de empresas, las
pequeiias 8.50%, las medianas 0.7% y las grandes 0.032%. Diez afios mas tarde, los micronego-
cios representan 90.92%, las pequefias 8.43%, las medianas 0.58% y las grandes 0.05%. La gran
cantidad de establecimientos comerciales formales e informales, taxis con permisos oficiales y
no oficiales asi como instituciones educativas son los que sostienen su estructura econdémica.
En lo que respecta al sector comercial y de servicios, Texcoco concentra 56.9% de las unidades
econdmicas y 61.9% del personal ocupado de la region del mismo nombre; asimismo, genera
79.4% del ingreso familiar y 73.9% del producto regional.'? Dicho sector se manifiesta en mayor
proporcién por las actividades ligadas al comercio, empresas restauranteras y hoteles, las que
generan 68.4% del valor agregado sectorial y dan un mayor empuje a la estructura economica
local por la derrama de ingresos y oferta de empleos (INEGI, 2010b).

Cuadro 8
Unidades Econémicas y Poblacion Econémicamente Activa (PEA)
Afio 1990 2000 2010 % (90-00)  %(00-10)
PEA 39,668 69,662 94,024 56.96% 74.08%

Unidades Econémicas 4,096 6,114 10,496 63.90% 61.07%

Fuente: elaboracion propia con datos del Censo General de Poblacion y vivienda y Censo Econdmico. (INEGI,
1990, 2000 y 2010)

La PEA ha aumentado con el paso del tiempo; asi que de 1990 a 2000, ha aumentado un
56.96%, pasando de 39,668 a 69,662 personas. De 2000 a 2010, ha aumentado un 74.08%,
pasando de 69,662 a 94,024 personas. Podemos concluir que entre 1990 y 2000 se ha ge-
nerado 29.994 nuevos empleos y entre 2000 y 2010 se ha creado 24,362 nuevos empleos.
Por otro lado, las unidas econémicas también han aumentado. De 1990 a 2000, han crecido
un 63.90%, pasando de 4,096 a 6,114 establecimientos. De 2000 a 2010, han aumentado un
61.07%, pasando de 6114 a 10,496 establecimientos. En forma de conclusion, entre 1990
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y 2000 se ha generado 2,018 nuevos establecimientos y entre 2000 y 2010, 4386 nuevos
negocios. La MIPYME juega un rol fundamental en la creacion de empleos en el municipio
de Texcoco.

Existe la opinion generalizada de que, debido a su ciclo de vida mas corto, las Mi-
PYMES no generan muchos empleos, pero de acuerdo con el estudio de La Organizacion
Internacional del Trabajo (OIT) y la Agencia Alemana para la Cooperacion Internacional
(GITZ) realizado en 2013, esto no es cierto: el 50% del total de la creacién de empleo
procede de las empresas con menos de 100 empleados. El crecimiento del empleo no so6lo
proviene de las empresas ya existentes, sino también de las recién creadas, en particular
de las que experimentan un rapido crecimiento durante los primeros afios de actividad
(Sanchez, 2013).

Conclusion

El objetivo de esta investigacion ha sido analizar la aportacion de las Mipymes en la creacion
de empleos en el Municipio de Texcoco. Segiin SIEM (2014), el nimero total de empresas a
nivel nacional asciende a los 680, 147. En el Estado de México el nimero total de empresas
es de 60,725. En el industrial, hay 4,878, en los comercios hay 42,960 y los servicios 12,887.
La estructura productiva a nivel nacional y en el Estado de México se caracteriza por una
tendencia hacia la tercerizacion de su economia,

Texcoco tiene una poblacion de 235,157 habitantes para el 2010, de esta la mayor pro-
porcion es del rango de 14-64 afios, con una participacion de 67.2% en este mismo afio. Esto
traduce una mano de obra fuerte y en busca de empleos. El sector terciario absorbe una gran
mayoria de la poblacién econdmicamente activa con una participacion de 68% en 2010. Las
principales actividades son comercial y de servicios. Lo que conlleve a una tasa de empleo de
95.7% en este mismo afio. En cuanto a las unidades econdmicas, las MIPYMES representan
99.96% y 99.94% de entidades economicas en Texcoco en los afios 2000 y 2010 respecti-
vamente. Podemos enfatizar entonces que las MIPYMES constituyen el mayor creador de
empleos en el municipio de Texcoco de Mora, en el Estado de México.

Al finalizar, una buena politica empresarial facilitaria el crecimiento de las micro, peque-
flas y medianas empresas en el municipio de Texcoco, pero es importante tener presente que
ellas afrontan desafios especificos: dificultades de acceso al financiamiento, a la capacitacion,
tecnologia, asesoria, marcos reglamentarios mas exigentes, y una desventaja de costo para
expandirse en relacion a las grandes empresas. Son necesarias medidas especificas para las
MIPYME, no porque sean pequefias sino porque son un motor esencial de la economia del
municipio de Texcoco.
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